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Titulo: Lider global en multifamily pone su foco en Vifia del Mar

Lider global en multifamily
pone su foco en Vina del Mar

MERCADO INMOBILIARIO. Firma estadounidense con activos por mds de US$ 650
millones en el pais, eligio a la Ciudad Jardin para expandirse en regiones.

Claudio Ramirez
cramirezr@mercuriovalpo.cl

en particular la comuna

de Vifiadel Marestden la

mira de uno de los mayores
operadores de renta residen-
cial anivel global. Setrata dela
firma estadounidense Greystar
que, después de siete afios en
Chile y diez edificios en Santia-
go, eval(ia terrenos en la zona.
Posee un portafolio de ac-
tivos administrados por més de
US$ 650 millones en el pais, el
cual se comenzoé a forjar en
2018y espera llegar a1 proyec-
tos operativos en marzo de es-
te afo y3.200 departamentos.

Anivel internacional, admi-
nistra y opera activos en mas
de 260 mercados, con presen-
cia en Norteamérica, Europa,
Sudamérica y Asia-Pacifico. La
compaiiia es, ademas, el ma-
yor operador de departamen-
tos en el paisdel norte y gestio-
na mas de un millén de unida-
des a nivel mundial.

En Sudamérica esta solo
presente en Brasil y Chile, el
cual se ha posicionado como
uno de los mercados clave pa-
ra la firma, reflejandolaimpor-
tancia estratégica que el pais
ha adquirido dentrode su plan
de expansion regional.

Esto en un escenario mar-
cado por el déficit habitacional
y las mayores restricciones de
acceso a la vivienda propia, fac-
tores que han impulsado soste-
nidamente la demanda por
arriendo residencial.

L aRegion de Valparaiso, y

EXPANSION A REGIONES

En ese contexto, la compania
se encuentra analizando terre-
nosen lasregiones de Valparai-
s0, Antofagasta y Concepcion,
con una inversion conjunta
que podria superar los US$ 130
millones. “Vifa del Mar es una
ciudad muy atractiva para vi-
vir, no sélo porsu calidad de vi-
da, sino también porque com-
bina el dinamismo urbano con
una fuerte oferta turistica. Ca-

US$30

millones es lainversion
inicial que se proyecta reali-
zar en la Ciudad Jardin, se-
fialan desde la privada.

da vez mas personas la ven co-
mo un lugar donde establecer-
se de manera permanente”,
comento el Country Manager
& Senior Director de Greystar,
Ivars Grinbergs.

Asimismo, dio cuenta de al-
gunas caracteristicas de la zo-
na que la hacen atractiva para
los edificios multifamily. “En
los dltimos afos hemos obser-
vado un crecimiento sostenido
y una mayor demanda por al-
ternativas de arriendo bien
ubicadas y con buenos estan-
dares. En ese contexto, cre-
emos que existen sectores con
alto potencial donde podemos
aportar con nuevos edificios y
convertirnos en una alternati-
va para quienes buscan viviren
ella”, remarco el ejecutivo.

En ese contexto, manifesto
que los proyectos mas avanza-
dos para comenzar la expan-
sion en regiones estin en la
Ciudad Jardin en unainversion
inicial cercanaa los US$ 30 mi-
llones.

“El proyecto que tenemos
masavanzado hoy es el de Vifia
del Mar, dentro de las tres ciu-
dades que estamos analizando
que son Vifia, Antofagasta y
Concepcion. En el caso de la
Ciudad Jardin, hemos estado
siguiendo de cerca el desarro-
llo de algunos proyectos en la
zonay hemostenido conversa-
ciones preliminares con distin-
tos actores del mercado. Lain-
tencién es comenzar con un
proyecto multifamily en cada

ciudad, con inversiones cerca-
nas a los US$ 25 millones a
US$30 millones por edificio. La
compaiiia aportaria capital y
su experiencia en la gestion de
este tipo de iniciativas”.

Subrayo que actualmente
la empresa asesora un proyec-
to que representa una inver-
si6n cercana alos US$ 40 millo-
nes y, ademas, indico que se
evaltan otras oportunidades
que, en conjunto, podrian su-
perar los US$ 100 millones en
inversion en la ciudad.

El ejecutivo agrego que el
interés por la zona responde
también a fundamentos es-
tructurales de demanda ya la
consolidacion urbana que ha
mostrado el mercado de la re-
gion de Valparaiso en los tlti-
mos anos.

VENTAJAS DEL MODELO
Gringbergs explico que una de
las principales diferencias del
modelo multifamily es que el
edificio esta pensado y gestio-
nado desde el primer dia para
el arriendo, y eso cambia com-
pletamente la experiencia de
quienes viven ahi. “Al existirun
s6lo propietario y una adminis-
tracion, es posible mantener es-
tandares consistentes en la ope-
racion, el mantenimiento y los
servicios del edificio”, indico.
Preciso que para los resi-
dentes esto se traduce en va-
rios beneficios concretos.
“Una gestion mas rapida ante
cualquier necesidad, espacios

CEDIDA

“Vina del Mar es una
ciudad muy atractiva
para vivir, no solo por
su calidad de vida,
sino también porque
combinael
dinamismo urbano
con una fuerte oferta
turistica”.

Ivars Grinbergs
CM & Senior Director Greystar

comunes bien mantenidos, re-
glas claras de convivencia y
una experiencia de arriendo
mds estable y predecible”,
preciso.

Ademads, observo que los
edificios multifamily suelen in-
corporar espacios comunes di-
sefiados para ser realmente uti-
lizados, como dreas de
cowork, quinchos, salas mul-
tiuso, gimnasios y equipos de-
dicados a la operacion diaria
delinmueble. 3
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