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Titulo: Europa se prepara para una batalla comercial con Estados Unidos
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BRUSELAS.— La Unién Euro-
pea (UE) crefa que estaba a punto
de llegar a un acuerdo con
EE.UU. para mantener los aran-
celes araya. Ahora se estd prepa-
rando para un contraataque.

Personeros estadounidenses
comunicaron al jefe de comercio
de la UE la semana pasada que
esperan que el Presidente Trump
exija nuevas concesiones del blo-
que para alcanzar un acuerdo, lo
cual incluye un arancel base a la
mayorifa de bienes europeos que
puedan estar en el rango del 15%
omds alto, segtn personas infor-
madas sobre las conversaciones.

Esa fue una sorpresa poco
agradable para la UE, la que ha-
bia estado trabajando con miras a
lograr un acuerdo que habrfa
mantenido los aranceles base en
un 10%, ya una dificil concesién
para algunos de sus 27 paises. El
cambio impulsé a Alemania, la
economia mds grande de Europa
y su mayor exportadora, la que
habfa sido anteriormente mds
moderada en cuanto a una repre-
salia estadounidense, a acercarse
mds a la posicién de confronta-
cién de Francia, segtin personas
al tanto de las conversaciones.

Ahora, los estados miembro de
la UE estdn presionando al cuer-
Ppo ejecutivo del bloque para que
prepare nuevas y potentes medi-
das para contraatacar a las em-
presas estadounidenses, mds alld
de los aranceles de represalia so-
bre los bienes, si no se puede lle-
gar a un acuerdo para la fecha li-
mite del 1 de agosto que fijé
Trump, indicaron las personas.

“Estdn todas las opciones so-
bre lamesa”, sefialé un funciona-
rio alemén el viernes. Observé
que atin habia tiempo para nego-
ciar un acuerdo, pero agregé: “Si
quieren guerra, tendrdn guerra”.

El impulso para aumentar las
potenciales medidas preventivas
marca un punto crucial para la
UE después de meses de negocia-
ciones para salvar la mayor rela-
cién comercial del mundo. Mds
de US$ 5 mil millones en bienes y
servicios se mueven entre las dos
economias a diario, segtin datos
de la UE.

La Comisién Europea, la que
estd a cargo de la politica comer-
cial del bloque, declaré el domin-
g0 que quiere un acuerdo nego-
ciado, mutuamente beneficioso y
que sigue profundamente invo-
lucrada en las negociaciones. Si
no se llega a un resultado satis-
factorio, todas las opciones conti-
nuan sobre la mesa, afirmé un
vocero.

El domingo, el secretario de
Comercio, Howard Lutnick, ex-
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presé su optimismo con respecto
a alcanzar un acuerdo con la UE.
“Confio en que llegaremos a un
acuerdo”, manifesté Lutnick en
“Face the Nation” de CBS. “Y se-
ra grandioso para EE.UU., por-
que el Presidente cuenta con el
respaldo de la nacién”.

En los meses que han transcu-
rrido desde que Trump asumid el
poder, el jefe de comercio de la
UE, Maros Sefcovic, ha volado a
Washington media docena de ve-
ces. Ha mantenido muiltiples lla-
madas y mensajes de texto con
funcionarios de comercio de
EE.UU. Y ha asegurado que Eu-
ropa estaba dispuesta a bajar los
aranceles y a comprar decenas de
miles de millones de ddlares en
productos de energfa y semicon-
ductores avanzados estadouni-
denses.

Elbloque halogrado poco para
los esfuerzos que ha hecho. A
principios de este mes, Trump
amenazd con aranceles del 30%a
las importaciones de una mayo-
ria de bienes de la UE, en com-
paracién con el 20% que el
Presidente propuso primero
en abril.

Incluso, personeros alema-
nes, quienes han presionado
paraqueseal-

cance un acuerdo répido, ya no
consideran que un trato con
EE.UU. sea el resultado méds pro-
bable, segin personas al tanto
del tema.

El viernes, Berlin sefial6é que
podria apoyar a la UE mediante
el uso de sullamado instrumento
anticoercién, una herramienta le-
gal que permite que el bloque
responda a una intimidacién eco-
ndémica con una serie de restric-
ciones al comercio y la inversién.
Nunca se ha utilizado antes.

Funcionarios de la UE consi-
deran la herramienta co-
mo el arma comercial
mds poderosa del blo-
que, y un dltimo recur-
so. La presidenta de la
Comisién Europea, Ur-
sula von der Leyen, quien
lidera la rama ejecutiva de
la UE, declaré a principios de
este mes que el instrumento se
cred para emergencias “y atin
no estamos en esa situa-

cién”.

Esa evaluacién podria cam-
biar. La comisién ya estd prepa-
rando medidas que se podrfan
poner en practica utilizando el
instrumento anticoercién, segin
personas al tanto del asunto.
Después del regreso de Sefcovic
de Washington, mds Estados
miembros dicen ahora que quie-
ren que el instrumento esté listo.

Las medidas que se estdn pre-
parando incluyen posibles gra-
vdmenes u otras restricciones a

los servicios digitales es-
tadounidenses y frenos
al acceso de las em-
presas estadouni-
denses al mercado
de adquisicién
publica del blo-
que, segun las

El jefe de comercio de la UE, Maros Sefcovic, ha dicho que el bloque estabaidisuesto areducir los aranceles.

fuentes.

Eso serfa adicional a las medi-
das que la UE ya ha preparado.
Anteriormente, esta habia elabo-
rado dos paquetes de aranceles
cuyo objetivo eran mds de US$
100 mil millones en exportacio-
nes estadounidenses al bloque,
las que abarcaban desde aviones
hasta mantequilla de man{ y
whiskey, aunque no han entrado
envigor. Elsegundo paquete atin
requiere el visto bueno formal de
los Estados miembros, pero am-
bos se podrian activar répida-
mente si fuera necesario, seguin
funcionarios.

Las autoridades europeas y los
Estados miembros siguen espe-
rando que se logre un acuerdo. El
bloque no planea lanzar ninguna
represalia antes de la fecha limite
del 1 de agosto que fijé Trump, y
la preparacion de las medidas
que se podrian poner en préctica
mediante el uso del instrumento
anticoercién no significa necesa-
riamente que este se vaya a des-
plegar.

Sin embargo, se estan prepa-
rando para una posible batalla
que reconocen que podria tener
altos costos para ambas partes en
una relacién comercial que se va-
lora en billones de délares.

Elacuerdo al que ambas partes
se estaban acercando a principios
de este mes habria
incluido la oferta de
la UE de aumentar
las compras de pro-
ductos de energia y
semiconductores
estadounidenses y
aceptar un arancel
base del 10% a la
mayorfa de bienes.

Algunos elemen-
tos atin se estaban
negociando, segtin
personasal tanto de las conversa-
ciones. Esos factores inclufan qué
sectores quedarfan exentos del
arancel base y qué alivio podria
obtener la industria automotriz
europea de los aranceles del 25%
que enfrenta actualmente.

Sin embargo, la comisién esta-
ba optimista. Mientras otros so-
cios comerciales de EE.UU. ha-
bian recibido cartas que resu-
mian los aranceles mds altos que
enfrentarian pronto, Sefcovic co-
municaba a los legisladores el 9
de julio que “nuestras negocia-
ciones han evitado que la UE en-
frente aranceles mds altos”.

Tres dias después, Trump pu-

- o .
blicé una carta en redes sociales

RIESGO
Trump amenazé con
aranceles del 30% a las
importaciones de una
mayoria de bienes de la
UE, en comparacién con
el 20% que el
Presidente propuso
primero en abril.
[

que amenazaba al bloque conim-
puestos del 30% a partir del 1de
agosto.

Sefcovic viajé a Washington la
semana pasada para tratar de en-
tender si atn era posible un
acuerdo.

Si bien el representante de Co-
mercio de EE.UU., Jamieson Gre-
er, sugeria que el arancel base del
10% que ambas partes habfan ne-
gociado atin tenia sentido, Lut-
nick indicaba que el gravamen
tendrfa que ser mds alto, segtin
un diplomdtico europeo. Sefco-
vic salié de las reuniones tenien-
do la seguridad de que EE.UU.
estaba presionando en pro de un
arancel base del 15% o mds, se-
guin personas al tanto del tema.

Igualmente le manifestaron a
Sefcovic que se esperaba que los
aranceles estadounidenses sobre
el sector automotor del bloque se
mantuvieran en el actual nivel
del 25% y que los aranceles far-
macéuticos se podrian introducir
al 100%, segtin una de las perso-
nas.

Francia y algunas otras nacio-
nes de la UE desde hace tiempo
habfan presionado para que el
bloque adoptara una posicién
mds dura contra EE.UU., mien-
tras que Alemania habia alenta-
do a la UE para que buscara un
acuerdo rdpido, preliminar con
Trump.

Los lideres alemanes entendie-
ron en un principio la carta de
Trump que amenazaba con aran-
celes del 30% como
una tdctica de dlti-
mo minuto para ob-
tener mejores condi-
ciones. Finalmente,
cayeron en cuenta
después de descu-
brir la presién de los
funcionarios esta-
dounidenses esta til-
tima semana para
que la UE aceptara
aranceles base mds
altos y ningtin alivio para su sec-
tor automotor. El cambio persua-
di6 a Berlin de abrir la puerta a
represalias, segtin un funciona-
rio con conocimiento de la situa-
cién.

Los Estados miembros ahora
tienen que determinar cudntas
concesiones mds podrian estar
dispuestos a hacer para alcanzar
un acuerdo, y qué medidas pre-
ventivas tomar si las negociacio-
nes fracasan, dijo un diplomatico
de la UE el viernes. “Todas las
opciones serdn perjudiciales”,
afirmé el diplomatico.
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