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El legado en cifras

Seiior Director:

Los iiltimos datos econdmicos hablan por si
solos: un Imacec que decepciona y una tasa de
desempleo que vuelve a subir. Dificil imaginar
un resumen mas claro del estado en que se
entrega la economia.

Resulta curioso escuchar aiin discursos opti-
mistas cuando las cifras muestran una realidad
bastante distinta. No todos los Gobiernos
logran combinar bajo crecimiento y deterioro
del empleo con tanta consistencia.

Quizés el principal legado econdmico de esta
administracion sea recordarnos algo que en
Chile parecia obvio: sin inversién no hay creci-
miento, y sin crecimiento no hay empleo.

CARLOS PEREZ-COTAPOS UGARTE
INGENIERO COMERCIAL

La guerra que Chile puede ganar

Seifior Director:

La reciente escalada del conflicto en el Medio
Oriente vuelve a recordarnos una verdad incé-
moda: la guerra por el petrdleo es una guerra en
1a que Chile solo pierde. La dependencia de los
combustibles fosiles expone a nuestro pais a una
vulnerabilidad constante. Durante la jornada de
este lunes, el barril de Brent alcanzé maximos en
un afio, superando los US$ 78, mientras que el
WTI de EEUU avanzo hasta los US$ 72. En para-
lelo, se anticipan nuevas alzas en los combusti-
bles en Chile: cerca de $ 20 esta semana y otros $
25 hacia fines de mes.

Cuando esto ocurre, todos sentimos el golpe. El
transporte encarece los alimentos, aumenta el

costo de la logistica, presiona la inflacién y redu-
ce el poder adquisitivo. Solo el pan, podria subir
hasta $ 500 por kilo. Las empresas ven alteradas
sus estructuras de costos y el Estado enfrenta
mayor presion fiscal. En abril sube nuevamente
el precio de la luz y esto podria ser peor, pues el
pais mantiene muchos contratos de suministro
eléctrico que dependen del precio de los fosiles.
La pregunta es como es esto psible, consi-
derando que Chile ha avanzado mucho en
energias renovables del viento y del sol. Y la
respuesta es que hemos tenido un gran creci-
miento, pero la cancha ya no es pareja.

Las reglas del juego estan frenando el creci-
miento y hacen que los beneficios no lleguen
completamente a las familias. Chile mantiene un
mercado obsoleto que no favorece la transicién
energética.

Debemos actualizar nuestro sistema, es urgente
corregir distorsiones normativas y mejorar la
infraestructura. Cada megawatt instalado reduce
la necesidad de importar combustibles fésiles,
disminuye la exposicién a conflictos geopoliticos
y aporta estabilidad a los precios de la energia en
el largo plazo.

En la industria, el costo de la electricidad
representa hasta 15% en los procesos mineros,
hasta un 30% en manufactura. En las familias,
calefaccionar con electricidad mediante bombas
de calor es 50% mds barato que usar gas y no
contamina como la lefia.

Mientras no adoptemos medidas responsables y
urgentes, seguiremos perdiendo competitividad y
dependiendo de conflictos geopoliticos.
MAURICIO HENRIQU
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Expansion de la
transmision elécrica

Seiior Director:

Hace algunos dias, el abogado Rodrigo Castillo
afirmo en DF que la propuesta preliminar de
expansion del sistema de transmision seria
insuficiente para las necesidades del sistema
eléctrico. Soy un convencido que este tema
debe abordarse con criterios de eficiencia
econdmica, y no como una reaccion frente a

la actual sobreoferta de ERNC o el explosivo
crecimiento del almacenamiento.

La expansion en transmision no se orienta a
absorber excedentes circunstanciales de ge-
neracion, sino mas bien transportar la energia
que los consumidores requieren. El abogado
Castillo omite, por un lado, que es la demanda
quien paga el 100% de esta infraestructura. Y
por otro, que esta misma demanda no crece en
la magnitud necesaria para grandes proyec-
tos de transmision. Asimismo, desconoce el
tsunami en proyectos de almacenamiento que
se integrard al SEN en los proximos afios. Ex-
pandir un segmento del mercado solo mirando
el lado de la oferta traslada costos innecesarios
a los usuarios finales. Los actuales niveles de
recorte de ERNC son producto del desbalance
entre una oferta que crecié con rapidez y una
demanda que se mantiene débil.

La expansion de este segmento del mercado
debe ser oportuna, con sélidas bases técnicas v,
sobre todo, prudente. Sobredimensionar la red
no corrige desajustes en la planificacién de la
generacion, ya que solo los encarece.

CLAUDIO ESPINOZA M.
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La Ley Jacinta en el
mercado asegurador

Sefior Director:

La Ley Jacinta no solo moderniza el SOAP, sino
que redefine el equilibrio entre proteccion al
consumidor, sostenibilidad financiera y ca-
pacidad de adaptacion del mercado. El alza
de los montos asegurados implica un ajuste
en las reservas y presiona los modelos de
siniestralidad y suficiencia de primas. A la
vez, reducir el plazo para pagar indemniza-
ciones por muerte exige reforzar capa-
cidades operativas, verificacion, gestién
documental y tiempos de respuesta.

En lo econdmico, la subida preliminar cer-
cana al 30% del seguro en el precio refleja el
traspaso de mayores costos al cliente y abre
el debate sobre elasticidad en un producto
obligatorio. Esto insta a recalibrar estra-
tegias comerciales y supuestos actuariales.
La CMF también ha debido actualizar su
marco regulatorio, elevando exigencias de
cumplimiento y estandares de supervision
en solvencia, transparencia y operacion. En
respuesta, las aseguradoras avanzan en di-
gitalizacidn, automatizacién y capacitacién.
En términos sistémicos, esta ley marca un
punto de inflexion: fortalece la proteccion a
las victimas, pero tensiona la estructura de
costos y anticipa mds competencia en efi-
ciencia y capacidad tecnoldgica. La tenden-
cia es que este avance en derechos derive
en un mercado mds sélido y equilibrado, sin
barreras de acceso.

ROGERIO GALVEAS
SOCIO DE CONSULTORIA EN SEGUROS DE EY

IJWWW.|it0I’a| press.cl



