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VICTOR CATAN Y LOS DESAFIOS DEL SECTOR FRUTICOLA:
jp— |

vendemos fruta,
vendemos salud”

El presidente de Fedefruta destaca, ademas, las novedades que
traera la Fruittrade, el principal evento de la industria
hortofruticola del pais, que se realizara por primera vez en los
jardines de El Mercurio y con Revista del Campo como socio, e
insiste en que “es el espacio para que la fruticultura disefie su

hoja de ruta”.

PATRICIA VILDOSOLA ERRAZURIZ

s induda-
ble que el
sector
fruticola
esta vi-
viendo complejidades desde
distintos Ambitos. Tenemos
que recordar que primero nos
golpearon los aranceles de Es-
tados Unidos, en 2025. Tene-
mos, ademas, que una herra-
mienta que nos demoramos
mas de 20 afios en sacar ade-
lante, como el system appro-
ach, se ha complicado. Tene-
mos un cambio de gobierno
que genera miradas distintas
hacia el presente y el futuro. A
eso podemos agregarle lo que
ha sucedido con las cerezas en
las dos ultimas temporadas.
La guinda de la torta ha sido,
desde marzo, en conflicto en
Medio Oriente, que de parecer
local se ha transformado en
afectaciones globales y que
nos esta golpeando directo por
el alza de los combustibles y de
manera indirecta, con los fer-
tilizantes. Aun asi, a pesar de
todos estos factores, nuestra
mirada es positiva. Creemos
que la de la fruta es una indus-
tria madura, que sabrd sortear
dificultades y salir adelante”,
comenta Victor Catan, presi-
dente de Fedefruta, el gremio
que agrupa a los productores
fruticolas del pais.

Catan reconoce que en
ese camino es clave que el
sector recupere competiti-
vidad, pero que para hacer-
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Victor Catén, presidente de Fedefruta, hace propues-
tas para recuperar competitividad.

lo urgen algunos cambios.

“Se requiere seguridad: se-
guridad fitosanitaria, seguri-
dad para combatir la delin-
cuencia, seguridad hidrica,
no solamente el tema de dis-
poner de los recursos, sino de
la calidad. También moder-
nizacién de politicas publi-
cas, entre ellas Cadigo Labo-
ral que data 1985, que poco o
nada conversa con la realidad
actual”, enfatiza.

—&4Qué propenen usle-
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des para avanzar, por ejem-
plo, en el tema del combate
a la delincuencia especial-
mente en el ambito rural?
—Nosotros ya hemos hecho
algunos pilotos con fiscales de
dedicacion exclusiva o de uni-
dad de foco que se llaman. Lo
partimos hace, aproximada-
mente, unos 10 anos, cuando
me toco dar el puntapié ini-
cial. Entonces, seria buena
idea volver a retomarlo.
Poder agrupar todas las

causas que tienen relacion con
delitos en el sector rural, a ni-
vel provincial, regional. Eso
hay que conversarlo, disenar-
lo e implementarlo. Es una de
las alternativas para mejorar
la las capacidades del sector
publico, principalmente de la
fiscalia y de los juzgados.

Porque vemos que son los
mismos, las bandas se repi-
ten, van recorriendo la region
de un lado al otro en robo de
infraestructura de riego, eléc-
trica, insumos y finalmente
de fruta, ya sea fresca o seca.
Esta provocando un dafio
muy grande. También nece-
sitamos perfeccionar la legis-
lacién existente, porque to-
dos estos delitos se agrupan
bajo una categoria que se lla-
ma robo en lugar no habita-
do. €Y en qué terminan? En
una denuncia archivada des-
pués de algunos meses. Nece-
sitamos avanzar en unaley si-
milar ala del robo de madera,
donde podamos, por ejem-
plo, perseguir la asociacion
ilicita. Y en la que finalmente
existan sanciones.

—&Como se recupera la
competitividad de nuestras
agroexportaciones en un
entorno donde cada vez hay
mayor competencia?

—Efectivamente, hoy en
dia no estamos solos. Estamos
muy acompanados en el he-
misferio sur. Tenemos un ve-
cino hoy que es muy potente,
que se llama Pert y que nadie
lo puede desconocer. Por lo
tanto, si queremos ir a compe-
tir a un supermercado, en
cualquier lugar, tenemos que
llegar con lo que realmente
engrandece la marca Chile.
En esto concordamos plena-
mente con Asoex y con Pro-
Chile. Tenemos que ir juntos,
dela mando, como industria y
fortalecer la marca Chile.

—aEso qué significa?

—Un poco replicar ¢l mo-
delo que ha hecho Nueva Ze-
landia en los kiwi. Pero tam-
bién entender que nosotros
no solo vendemos fruta. Ven-
demos salud, sobre todo a
mercados del hemisferio nor-
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FRUITTRADE 2026: EL MUNDO FRUTICOLA SE
CONGREGARA EN LOS JARDINES DE EL MERCURIO
"Es una novedad absoluta”, comenta Catan conocer |0 gue esta ocurriendo en este
respecto de la Fruittrade 2026, Se refiere a ambito. Aqui convergen el mundo gremial,
gue por primera vez el maximo evento de el académico y todos los integrantes de |a

I = industria hortofruticola nacional se reali- cadena. Por eso la apuesta es crecer y gque

te, donde hay problemas co-
mo la obesidad, pero también
ayudamos a potenciar el de-
sarrollo cognitivo de los ni-
nos, de los infantes, de todos.
Nosotros no estamos ven-
diendo frutas, vendemos un
producto que te hace bien.
Desde todo punto de vista y,
ademas, es rico.

—&éComo la “permisolo-
gia” ha impactado el creci-
miento del sector?

—Asi es. Por ejemplo, en el
tema hidrico los retrasos que
implica para cosas tan senci-
llas como cambios de punto
de captacion. Todo esto lo
que hace es retardar la inver-
sion o complicar los planes de
inversion, lo que lleva air per-
diendo competitividad.

—eéHan conversado el te-
ma con las nuevas autorida-
des?

—Con ellas ya hemos tra-
zado una hoja de ruta que te-
nemos que trabajar en pro-
fundidad y ver qué eslo que se
puede hacer en conjunto en-
tre el Ejecutivo, el mundo pri-
vado v el Legislativo.

—e&Qué avances ven uste-
des en el altimo tiempo?

—Por ejemplo, con el tema
fitosanitario ya hay un proyee-
to de ley que se aprobd hace
unas semanas en el Senado,
que considera como delito, y
no solo como una falta como
ocurria, el ingreso de produe-
tos L]U.E pCIIlEl] en ['iESgD E] pil-
trimonio fito y zoosanitario.

—Agqui también hay que
empujar a otros organismos
que tienen responsabilidad
en la materia, como Adua-
nas, los ministerios de Segu-
ridad Piiblica, del Interior ¥
probablemente el Ministerio
de Defensa.

zara, el 29 y 30 de septiembre, en los jardi-
nes de El Mercurio y con Revista del Cam-
po como socio.

Los asistentes al evento tendran la oportuni-
dad de conocer de primera mano las tecnolo-
gias e innovaciones, a través del trade show
de la industria -con 85 stands que mostraran
desde sistemas financiercs, hasta equipamien-
to, magquinaria y logistica, entre otros-, asi
comeo participar de la Convencion Nacional
Fruticola -con salones de cerezas, uva de
mesa, citricos y paltos, frutos secos, aranda-
nos y mercados, entre otros- en donde se
analizaran temas como las tendencias de
mercado, las nuevas variedades, tecnelogias y
oportunidades comerciales con la mirada
puesta en el futuro del rubro.

“La Fruittrade es mucho mas gue un evento,
es una oportunidad para todo el sector y
para el pais, porque es una potenten herra-
mienta, una vitrina para mostrarse y para

cada vez venga mas gente de regiones vy de
otras zonas de América Latina”, comenta.
Enfatiza que este "es un espacio para que
los distintos actores puedan conversar entre
si, generando vinculos y contactos claves.
Para gue guienes tienen informacidn, la
puedan entregar y para gue quienes requie-
ren informacion, la puedan obtener. Y final-
mente, para aquellos que quieran mostrar, o
dar a conocer sus productos, su tecnologia,
lo puedan realizar. Este es el espacio para
que la fruticultura disefie su hoja de ruta
para el futuro, para nuestros hijos”, enfatiza.
Destaca que “hacerlo en los jardines de El
Mercurio no es solo un lugar con facilidad de
acceso y los espacios necesarios para recibir
a todos los que guieran ser parte de esto,
sino que también un lugar donde la naturale-
za nos acompana y, ademas, no nos olvide-
mos de que la Revista del Campeo y El Mercu-
rio son parte de |la historia del agro en Chile”.

Este es el espacio
para que la
fruticultura disene
su hoja de ruta para
el futuro”, dice
respecto ala
Fruittrade.

—cPor qué Defensa?

—Porque se esta lesionan-
do la defensa de Chile. Por
eso soy un convencido de que
debiera estar presente en el
tema del ingreso y el contra-
bando de productos que ocu-
rTe por pasos ilegales. Ahi se
requiere una presencia fuer-
te, que ayude a prevenir este
tipo de acciones y que apoye
lo que ya se viene haciendo
con Carabineros y el SAG.

—&Qué pasa con los mi-
grantes, considerando que el
sector fruticola tiene una de-

manda laboral que en buena
parte es satisfecha por ellos?
—Aqui tenemos que insistir
con potenciar ain mas el uso
delavisa Mercosur para darles
facilidad a los ciudadanos boli-
vianos que vienen a trabajar
temporalmente en las cose-
chas, puesto que sin ellos hoy
se harian imposible las labores
agricolas.
—éSolo bolivianos?
—Creo que las puertas estan
abiertas para quien quiera ve-
nir a trabajar, pero de manera
temporal y por supuesto, cum-
pliendo todos los aspectos le-
gales. Y digo de manera tem-
poral para que no haya afecta-
ciones a los conciudadanos
chilenos, por ejemplo, en te-
mas como viviendas o salud.
Aqui nosotros tenemos al-
gunas sugerencias, como por
ejemplo, la existencia de un se-
guro de salud. Otro tema es
que quienes vengan puedan
retirar sus fondos previsiona-
les después de una cantidad de
afios establecida, cuatro o cin-

co, porque esa es plata de ellos.

—El SAG debe cumplir
cada vez mas labores, pero
con un presupuesto acota-
do. ¢El sector privado esta
dispuesto a colaborar y ¢6-
mo podrian hacerlo?

—Creemos que tenemaos po-
sibilidades de colabarar sobre
todo con instituciones comao el
SAG, en la parte operativa.

Hoy existen prestaciones
de servicios que hace el SAG,
que son pagadas por el mun-
do privado, pero parte impor-
tante de esos fondos no queda
en la institucion, sino que van
al erario publico. Nosotros
creemos que ese excedente o
partes de él debiera quedar
para mejorar la operacién
propia del SAG.

Una segunda accion es ex-
ternalizar algunas labores
que tiene en las plantas, puer-
tos, aeropuertos, en donde el
Servicio sigue siendo el ga-
rante, que supervise la ins-
peceidn, pero esta la realice
una oficina externa.
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