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Incertidumbre
golpea a los
cereales

En medio de una tendencia a la baja en los precios

internacionales de los granos, financiamiento local mas
restringido y a pesar del menor precio de los insumos,
se espera un ajuste en las siembras de trigo y maiz
para la nueva temporada agricola, y una
recuperacion de la avena. También se

espera un mayor interés
por los cultivos que se
trabajan con contratos,
como la remolacha,
cebada y raps, buscando

una mayor seguridad para la

comercializacion.

PALOMA DIAZ ABASOLO

ada temporada, el

agricultor Felipe Ar-

tigas siembra alrede-

dor de 700 hectareas

de diferentes cultivos

anuales en la zona de
Perquenco, en la Regién de La Arau-
cania, donde el mayor porcentaje de
la rotacién lo destina al trigo, y lo
complementa con otros como ceba-
da, lupino y raps.

De cara alanueva temporada agri-
cola 2023-2024, ya con algunas
siembras establecidas en los campos,
dice que todavia se siente el duro gol-
pe de la dltima cosecha.

“Hay bastante desaz6n. Los moli-
nos cerraron sus poderes de compra
muy temprano en la cosecha y hubo
muchos agricultores que nos queda-
mos con todo el trigo en las bodegas,
algo que nunca nos habia pasado y
que esta haciendo muy dificil la parti-
da de este afio... Hoy un agricultor
puede quebrar teniendo la bodega
llena, ese es el problema mas grave”,
explica Felipe Artigas, quien es vice-
presidente de la Sociedad de Fomen-
to Agricola de Temuco (Sofo).

En su caso, asegura que la produc-
cién de cebada y raps —que establecié
con contratos y se liquida al momen-
to de cosechar- es lo que le ha permi-
tido partir el afio, ya que en los meses

posteriores a las cosechas ha habido
pocos poderes de compra funcionan-
do y el acceso a financiamiento esta
mas restringido.

“No nos queda mas que esperar
que los poderes compradores abran,
porque duante junio y julio vamos a
necesitar tener caja, ya que el grueso
de nuestros cultivos se esta termi-
nando de establecer y tendremos que
empezar a comprar y aplicar fertili-
zantes”, afirma.

La inédita situaciéon que describe
Felipe Artigas se repite en otras re-
giones productoras de cereales, como
Nuble y Biobio, y se condice con los
datos que observa la empresa estatal
Comercializadora de Trigo (Cotrisa).

“Si observamos el mercado del tri-
go, las perspectivas bajistas de los
precios internacionales han repercu-
tido en un desincentivo alas compras
por parte de la industria. En efecto,
hoy practicamente no existen precios
domésticos publicos de mercadoy las
compras que se estan realizando co-
rresponden a compras puntuales pa-
ra ir satisfaciendo los requerimientos
acotados de la molineria”, explica
Gonzalo Becerra, gerente general de
Cotrisa, y detalla que a nivel global se
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espera que se mantenga
a oferta holgada del cereal
para este afio y el proximo.

Desde laindustria molinera asegu-
ran que la caida de los precios inter-
nacionales es uno de los factores que
explicaria la inusual ralentizacion del
mercado local.

“Cuando tienes un mercado a la
baja, postergas la compra lo maximo
posible, ya que nadie quiere comprar
caro... Yo no sé si existe el tema de
que los molinos no quieran comprar,
sino que también puede ser que los
agricultores no quieran vender por la
baja de precios”, explica Sergio Ossa,
presidente de la Asociacion Gremial
de Molineros del Centro.

También detalla que los molinos
de la zona central actualmente im-
portan el 80% del trigo que necesi-
tan, debido a que le produccién na-
cional solo alcanza a abastecer la mi-
tad de lo que se consume en el pais y
no cumpliria con los estandares de
calidad que requieren.

“Los molinos del centro necesitan
tipos de trigo que no son consegui-
bles en las producciones chilenas, por
sus caracteristicas de gluten, protei-
nay homogeneidad”, asegura, lo que
es reafirmado por los datos de Ode-
pa, que muestran un alza de 0,2% en
las importaciones de trigo entre fe-
brero y abril de este aflo, respecto del

cayé la superficie de
avena en la tltima tem-
porada, quedando en
71.685 hectareas.

216

mil hectareas de trigo se
sembraron en la campa-
fa 2022-2023, con un
crecimiento de 15%.

20%

llegarian a caer los cos-
tos de produccién en la
nueva temporada.

mismo periodo de 2022, llegando a
371 mil toneladas.

BAJAN LOS INSUMOS

El panorama comercial para el
maiz es similar que el del trigo, con
una produccién mundial que se pre-
vé 6% mayor que el afio pasado y po-
cos compradores locales, con solo
ocho poderes activos a la fecha -me-
nos de lamitad que el afio pasado, se-
gun cifras de Cotrisa-, por lo que las
perspectivas para las intenciones de

Ta

siembra no son optimistas.
“Es esperable que las sefiales bajis-
tas de precios, sumadas a los in-
convenientes en la comer-
. cializacion, afecten las
decisiones de siembra
para la proxima tem-
porada”, proyecta
Gonzalo Becerra pa-
ra el maizy el trigo.
La buena noticia
viene por el lado de
los insumos, donde
los fertilizantes, el
petroleo y otros
1SUMoOSs mues-
N menores pre-
que en la tempo-
da anterior, por lo que
stima que los costos de
produccién serian entre 15% a

20% mas bajos.

“La temporada pasada tuvo resul-
tados bastante ajustados, debido a
que se sembré con precios de los in-
sumos altos y los precios logrados
fueron menores. Para la proxima
temporada esperamos que los insu-
mos se mantengan en los niveles ac-
tuales, mas bajos, lo cual es una bue-
na noticia”, destaca Jorge Lorenzoni,
gerente de la divisién de insumos y
agroindustrias de Copeval.

En ese sentido, advierte que los
agricultores deben seguir atentos
porque existen varios factores incier-
tos, como los precios de venta de los
cereales para la proxima temporada,
los volumenes de cosecha del hemis-
ferio norte en los meses que vienen y
los movimientos del tipo de cambio.

“Creo que la temporada actual y la
que viene no son temporadas para es-
pecular con los precios, dado el costo
financieroy, enla medida que se pue-
da, los agricultores deberian tratar de
comercializar la produccién lo mas
rapido posible”, plantea, y resalta que
hasta ahora se ha visto una menor in-
tencién de siembra que el afio pasa-
do, aunque todavia es temprano.

Desde Odepa, en tanto, coinciden
en que el alto costo de los fertilizantes
durante la campana 2022-2023 gol-
ped especialmente a los productores
de maiz en sus flujos de caja y en la
recuperacion de la inversion debido a
las dificultades de venta actuales.

“Ala fecha se observa una tenden-
cia alabaja en los precios internacio-
nales de los fertilizantes, por lo que
esperamos que los costos de estable-
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APOYO A LOS AGRICULTORES

Para la temporada 2023-2024, pese a que el Ministerio de Agriculturay el
Banco Estado anunciaron que continuara el crédito Siembra por Chile,
que en la ultima campana financié a 4.693 agricultores, algunos gremios
plantean que esta pendiente fortalecer otras herramientas, como Cotrisa
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cimiento sean menores para la tem-
porada que se avecina, lo que incenti-
vara la siembra”, asegura Andrea
Garcia, directora de Odepa.

AVENA, ¢MAS SEGURA?

La fuerte caida de 42% que tuvo la
superficie de avena durante la Glltima
temporada, pasando de 123 mil hec-
tareas a un total de 71.685 hectareas,
segun los datos del INE, se revertiria
en buena medida para la nueva cam-
pafia 2023-2024.

Ladisminucién produjo una falta
de stock para la industria procesa-
dora que se vio obligada a importar
mas avena ya que, a diferencia de
otros granos, tiene como principal
negocio la exportacion de produc-
tos procesados.

“Hoy la avena sigue con un precio
interesante. Falta ver cémo le va al
hemisferio norte con sus cosechas,
sobre todo a Canadé, pero en general
vemos que la industria chilena esta
creciendoy esta preparada para com-
prar un promedio de cien mil hecta-
reas, por lo que la situacion de la ave-
na no es tan dramatica como la de
otros commodities”, asegura Max Bo-
ehmwald, gerente agricola de Em-
presas Agrotop.

Sin embargo, en términos de pre-
cios, las perspectivas no son tan aus-
piciosas, ya que los precios interna-
cionales de productos de avena ter-
minados también han mostrado una
tendencia a la baja.

“Estamos en un escenario com-
plejo para la industria, porque no
puede pagar mas. Todo hace indicar
que el precio de la materia prima no
tendria por qué subir, a pesar de que
hay menos avena disponible, por lo
que a la gente que esta especulando
en este minuto yo le aconsejaria
vender, ya que la mayoria de la in-
dustria estd importando lo que le
falta y ese precio alternativo ya esta
determinado”, asegura Armando
Berdichevsky, gerente superior de
zona de Molinera Itata, empresa de-
dicada al procesamiento de avena
en la Region de Nuble.

De cara a la préxima temporada,
plantea que los agricultores deben
hacer el ejercicio de comparar los cul-
tivos para decidir qué sembrar, don-
de el maizy el trigo aparecen con una
comercializacién mas incierta que la
avena, tanto en precios como en op-
ciones de venta.

y Agro Seguros, debido al critico momento que enfrentan los producto-

res de trigo y maiz.

“Hay que preguntarse como volver a sembrar trigo cuando la industria
aparentemente no quiere comprar el trigo nacional. Es una pregunta
abierta y aparentemente el Estado tampoco, porque ya estamos en junio
y todavia no se ha citado a la Comision Nacional del Trigo ni se han hecho
gestiones para comprender qué esta pasando en la cadena”, asegura
Andreas Kobrich, secretario general de la Sofo.

También afiade que, debido a los problemas de seguridad que enfrentan
algunos productores de La Araucania durante las cosechas, el programa
de Agro Seguros podria incluir seguros para maquinarias, como las que

van a prestar servicios a esa zona.

“Estamos preocupados por la pérdida de capacidad productiva del pais,
donde se esta sembrando menos y, en medio de la incertidumbre, todas
las fichas se ponen sobre los agricultores... El Gobierno esta haciendo
esfuerzos, pero a esta herramienta se le puede sacar mas trote, al igual

que a Cotrisa”, plantea.

EL MERCURIO

Hay bastante desazdn. Los mo-
linos cerraron sus poderes de
compra muy temprano en la
cosecha y hubo muchos agri-
cultores gue nos quedamos con

todo el trigo en las bodegas”.

FELIPE ARTIGAS
o AGRICULTOR DE LA ARAUCANIA

“Lo Ginico que se ve mMas seguro es
la avena, por lo que me hace sentido
que un agricultor crezea en un por-
centaje de su campo con avena este
aflo, porque sabe que la va a vender”,
dice Armando Berdichevsky.

CULTIVOS CON
CONTRATO

“Yo creo que es un afio para ser
muy conservador y cuidadoso, para
estudiar y tratar de hacer todo bieny
ser muy mesurado con los insumos,
evitando pérdidas. Es un afio para no

Veo a la remolacha con buenas
perspectivas, porque es el mis-
mo precio del aio pasado y eso
permite tener una rentabilidad
de entre diez a 15 toneladas por
hectéarea”.

JORGE GUZMAN
PRESIDENTE DE LA FENARE

especular y no sembrar a tontas y a
locas”, asegura Carlos Smith, agricul-
tor de la Regién de Nuble.

Por eso, plantea que las dificulta-
des que enfrenta el maiz afectarian la
superficie sembrada con ese cereal,
dando mas oportunidades para otros
cultivos en lanueva temporada, espe-
cialmente los que funcionan con con-
tratos desde esa zona al sur, como la
remolacha, la achicoria, el raps y la
cebada que, si bien no abarcan super-
ficies tan grandes a nivel nacional,
ofrecen una seguridad de venta y, en
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algunos casos, un precio conocido.

“El negocio no permite dejar de
sembrar, hoy ningtn agricultor ha
dicho eso. Estamos sembrando toda
la superficie y haciendo una rotacion
lo mas racional posible, porque esta-
mos obligados a darle uso alo que te-
nemos”, asegura.

En el caso de la remolacha, donde
Tansa prevé completar una contrata-
cién en torno alas ocho mil hectareas
yofrece un precio base de US$ 60 por
tonelada, que se complementa con
otras bonificaciones, los agricultores
proyectan un buen afio.

“Veo a la remolacha con buenas
perspectivas, porque es el mismo pre-
cio del afno pasado y eso permite te-
ner una rentabilidad de entre diez a
15 toneladas por hectarea, depen-
diendo de los rendimientos, con pre-
cios de los fertilizantes y petréleo que
han ido a la baja”, afirma Jorge Guz-
man, productory presidente de la Fe-
deracién Nacional de Remolacheros.

Para el raps se proyecta una dismi-
nucién de entre 9% y 12% respecto a
la Gltima temporada en la superficie
nacional, ya que es un cultivo que tie-
ne mayores costos de produccién que
otras alternativas y su precio va inde-
xado a los del trigo, por lo que tam-
bién ha mostrado ajustes.

“Pensamos que podia haber una
disminucién mayor en la siembra,
pero no fue asi. El precio del trigo se
desplomo y eso reencanté a los pro-
ductores con el raps, porquelo perci-
ben como un cultivo estable en ren-
dimientos y que, a pesar de los me-
nores precios, se ve con rentabilidad,
por lo que estimamos que se van a
sembrar unas 48 mil hectareas”,
proyecta Max Boehmwald desde
Empresas Agrotop, lo que también
se verd apoyado por costos de pro-
duccién mas bajos.

REVIVE LA CEBADA

Con laincorporacion de nuevas va-
riedades, que han permitido ampliar
la produccién a otras regiones, como
Nuble, Biobio, Los Rios y Los Lagos,
en las ultimas temporadas la cebada
ha cobrado un renovado interés co-
mo alternativa de rotacién para los
productores, llegando a un nivel de
superficie récord de 21.500 toneladas
en la temporada 2022-2023.

Para la nueva campana agricola se
espera llegar a un nivel en torno a las
20 mil toneladas, que contrata la em-

Ta

presa Maltexco, el Gnico poder com-
prador de cebada en Chile, con el cual
luego producen malta para la indus-
tria cervecera y, desde hace algunos
afos, para la exportacion a otros pai-
ses de Latinoamérica.

“Hemos trabajado en la formacién
de un grupo de agricultores especiali-
zados, que han incorporado ala ceba-
dadentro de surotacion, donde ha si-
do clave el programa de incorpora-
cién y evaluacién de variedades, lo
que nos ha permitido diversificar
geograficamente la produccion y au-
mentar los rendimientos, pasando de
un promedio de 4,5 toneladas por
hectéarea a niveles superiores a las sie-
te toneladas”, asegura Luis Herrera,
gerente agricola de Maltexco.

Otra de las ventajas que describen
los agricultores es que la empresa ha-
ce algunas temporadas modificé sus
contratos y actualmente recibe toda
la produccién, distinguiendo un pre-
cio mayor para la cebada cervecera y
uno mas bajo para la de menor cali-
dad, con pagos que se efectian 15 dias
después de entregar la cosecha y un
modelo de compras que se hace ex-
clusivamente con contratos.

“Los contratos hoy dan certeza a
los agricultores, porque saben que no
vamos a cerrar la capacidad indus-
trial y nos van a poder entregar toda
la cebada, lo que les permite tener
una opcién de pago segura para fines
del verano, porlo que dentro de su di-
namica financiera pasa a ser un com-
plemento en el portafolio de culti-

0s”, explica Alvaro Cruzat, gerente
general de Maltexco, y asegura que
han logrado abastecerse totalmente
con cebada nacional.

También estan trabajando en la
sostenibilidad del cultivo y este afio
pasaron aser la primera empresa chi-
lena del area de los cereales en obte-
ner la certificacién Farm Sustainabi-
lity Assessment (FSA) con el 10% de
sus proveedores de cebada, algo que
este aflo pretenden aumentar hasta
el 25% de los agricultores.

Pese alas complicaciones que en-
frentan ambos rubros, algunos gre-
mios reclaman que hasta ahora no
se haya convocado a las comisiones
nacionales de trigo y maiz que coor-
dina Odepa, del Ministerio de Agri-
cultura, y desde el organismo ase-
guran que sesionaran en las fechas
quelo hacen regularmente, durante
Jjunio y julio.
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