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Rentoso: el “Jarvis” del arriendo que
nacio en Valdivia y quiere revolucionar
el mercado latinoamericano

icolas Higueras tiene 22

anos, pero su caminoen el

emprendimientoempezd

mucho antes de que su cé-
dula pudiera decirlo. Alos seis ya ven-
dia mermeladas y artesanias junto a
suabuela. Luegovino la ropa, latec-
nologiay elmarketing. Alos 12 apren-
dié a programar; a los 14 ya importa-
ba productos, y a los 16 lanzb su pro-
pia tienda de audifonos. Un ano des-
pués, fundd una agencia de marke-
ting digital.

Todo avanzaba rapido, hastaque al
cumplir 18 se topé con una dificultad
comun entre jovenes en Chile:encon-
trarun lugar donde vivir para estudiar
en otra ciudad. La experiencia, mas
frustrante que sencilla, lo inspiré a
crear una plataforma que ayudara a
otros estudiantes en el mismo proce-
so.Asi nacio Urentas.

Mientras esperaba los resultados
de [a PSU — hoy PAES— postulé aun
fondoSemilla Iniciade Corfo.Logana.
Ese fue su ingreso formal al ecosiste-
ma startup. Ingreso a estudiar Inge-
nieria Civil Industrial, pero con el tiem-
po se diocuentade que Ingenieria Co-
mercial le daba mas espacio para em-
prender. Con mayor dedicacion, Uren-
tas evoluciond hacia un proyecto mas
robustoy con vision: Rentoso.

En 2023, Nicolas fue seleccionado

como uno de los 50 talentos en un
programa de innovacion de Huawei.
Alli conocio a Ignacio Diaz, quien se
convertiria en su cofundador. Juntos
profundizaron en el problema del ac-
ceso a lavivienda en Chile. En 2024,
fueron seleccionados en Maker Fe-
llowship, programa liderado por el
fundador de Rappi, donde recibieron
mentorias y trabajaron durante me-
ses afinando su modelo de negocio.

Ese mismo ano, Nicolas viajo a Chi-
na con Huawei. Comparar la realidad
chilena con otros contextos globales
fortaleci6 su conviccién: el problema
era real, y su solucion también podia
serlo. De regreso, entraron al progra-
ma Emprelatam, donde recibieron 25
mil délares, mentorias y asesoria es-
tratégica. Elimpulso definitivo llegd
en noviembre: tras presentarse en
ETM Day, lanzaron oficialmente Ren-
tosoy ganaron el Demo Day de Em-
prelatam.

Luego del éxito, accedieron a una
nueva etapadel programa, sumando
150 millones de pesos en beneficios
para la empresa.Rentoso también fue
aceptadoen Google for Startups, don-
dedesarrollan unainteligencia artifi-
cial que convierte su appen el “Jarvis
del arriendo™: un buscador conversa-
cional gue, mediante tres herramien-
tas integradas, permite encontrar
arriendos o roomies ideales escribien-
do exactamente tusituacion.

Con esta propuesta, Rentoso se
transforma en el primer ecasistema
de arriendo inteligente en Chile. En
dos meses, viajaran a México para
presentar su solucion, atraer nuevos
clientes y preparar una nueva ronda
de inversion. Su metaesta clara: con-
vertirse en el mejor buscador de
arriendos y roomies del mundo.
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