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“Llevamos familiares a Sartor”,
dice Gonzalo Diéguez,
integrante del grupo que hizo
buena parte de su patrimonio
con la venta de la sanitaria.
Relata que la cercania con los
socios de la administradora
fue clave para invertir y
recomendarlo a cercanos, que
también sufrieron “pérdidas

considerables”. “Llama la

atencion que atn no haya
detenidos”, afirma.
* GUILLERMO V. ACEVEDO

a compleja trama finan-
ciera del caso Sartor tiene
detrds de los presuntos
delitos de administracién
desleal o negociacién in-
compatible a personas
afectadas y familias que
perdieron ahorros. Los inversionistas indi-
viduales con mayores pérdidas son la fami-
lia Diéguez, fundadores de la sanitaria Di-
sal.

En conversacién desde Estados Unidos
con “El Mercurio”, Gonzalo Diéguez Sal-
gado, hijo del fundador y representante de
laSociedad Inversiones ADM —vehiculoa
través del cual se hizo la inversién—, des-
cribe cémo se gestd la operacién con la que
Sartor les produjo un perjuicio total por
$4.286.738.081 (unos US$ 4,5 millones).

Segn el listado de aportantes que mane-
ja Toesca, serfan cerca de 500 clientes en
Sartor, habia institucionales, expertos en fi-
nanzas, pero también personas naturales,
que invertfan desde $20 millones, $80 mi-
llones, o casos como la familia Diéguez, que
dispuso de mds de $4.200 millones.

El origen del patrimonio de la familia
proviene de la venta de Disal S.A., la em-
presasanitaria y de tratamiento de residuos
industriales vendida en 2021al grupo brasi-
lefio Ambipar, por un monto cercano a los
US$ 160 millones.

ADM desarrollé alo largo del tiempo una
estrategia de diversificacién de inversiones,
entre ellas operaciones en el mercado inmo-
biliario mediante la adquisicién de bienes
raices, asf como a través de la colocacion de
capital en entidades administradoras de
fondos privados, una de ellas fue Sartor.

El desglose muestra que sus pérdidas en
Sartor AGF fueron de $2.141 millones, y de
$2.145 millones en los vehiculos de Aseso-
rfas e Inversiones Sartor.

“Nos llama la atencion que aiin no
haya detenidos”

En noviembre de 2024 la CMF instruyé a
Sartor AGF suspender los aportes a fondos
“por deficiencias relevantes detectadas en
su gestién”. Con eso dio inicio a una inves-
tigacién mds amplia que derivé en la sus-
pensiény liquidacién de la administradora,
multas histdricas a socios y directivos, y
muiltiples querellas.

Una de ellas vino de la familia Diéguez,
por un presunto fraude de mds de US$ 4,5
millones.

Alegan que existié un “desvio in-
tencionado de los fondos de Inver- «
siones ADM, en beneficio de
intereses propios o relacio- o
nados”. Esto “no solo E
constituye un grave in-
cumplimiento de los debe- !
res fiduciarios, sino que ge-
neré un perjuicio patri-
monial efectivo ala fami-
lia, quien confié
legitimamente en la
buena fe, idoneidad
profesional y supues-
ta solvencia del Gru-
po Sartor y de sus re-
presentantes”, se lee
en la accién judicial.

En su querella crimi-
nal de 2025 acusan “de-
litos de administracién
desleal, negociacién incom-

Gonzalo
guez Salgado,
representante

de la familia

Diéguez.

El perjuicio alcanza los US$ 4,5 millones

“LA CONFIANZA FUE

LA FORMA”

: Familia

Diéguez, exduenos de
Disal, los inversionistas
individuales que mads
perdieron con Sartor

patible, delitos de la ley de mercado de va-
lores y de la ley de sociedades anénimas”,
en contra de los directivos y ejecutivos Pe-
dro Pablo Larrain, Rodrigo Bustamante, Al-
fredo Harz, Miguel Ledn, Carlos Larrain,
Michael Clark, Oscar Ebel, Sartor AGF y
Asesorfas e Inversiones Sartor S.A.

Empezaron su relacién financiera con
Sartor alrededor de 2020, comenta en esta
conversacién Gonzalo Diéguez. “Nunca
tuvimos un problema real con Sartor. Pocas
veces solicitamos rescates porque no lo ne-
cesitdbamos. Realmente nos tomé muy por
sorpresa todo lo de la CMF, fue algo que no
vimos venir nunca”.

“Uno tenfa acceso a ver sus inversiones
(en Sartor). Ahf aparecfan rescate y des-
pués depdsitos de los mismos. O sea, el ca-
pital aparecia, pero sinos llamaba la aten-
cién que estaban sacando y poniendo pla-
ta sin que nosotros hayamos pedido nin-
guin tipo de rescate. Eso fue bastante
llamativo”, agrega.

La familia vendié Disal en unos US$160 millones en 2021.

Pero no hubo espacio para pedir explica-
ciones porque cuando lo notaron el caso
Sartor ya habfa estallado, por ende, no tu-
vieron una respuesta de parte de los socios
de Sartor. “Intentamos tomar contacto con
ellos pero no hubo una solucién real, todo
era ‘esto estd pendiente’, siempre la
responsabilidad y la culpaes de
otros, muy poca autocriti-
ca”, dice.

Luego del liquida-
dor, se designé a Toes-
ca a cargo de los fon-
dos. La familia se
junto con ellos: “Nos
reunimos para en-
tender cudl iba a ser
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“LA CONFIANZA FUE LA FORMA": Familia Diéguez, exduefios de Disal, los inversionistas individuales que més perdieron con

nanciamiento estructurada con Atlas Bank
(Panamd) S.A. y Asesorifas e Inversiones
Sartor S.A.

“Nos llama la atencién que en esta causa,
siendo las sanciones mds altas de la historia
de la CMF, atin no haya detenidos. Es una
duda que todos tenemos”.

Consta en la carpeta investigativa —a la
que tuvo acceso “El Mercurio”— que el fis-
cal a cargo afirmé que “los antecedentes
con que cuenta el Ministerio Ptiblico per-
miten concluir que, al menos entre junio de
2016y diciembre de 2025, Sartor AGF junto
al resto de personas vinculadas al Grupo
Sartor realizaron una serie de operaciones
de inversién, utilizando fondos de terceros
que esta administraba, para el beneficio
personal de sus duefios, socios o adminis-
tradores a través del financiamiento de per-
sonas juridicas relacionadas a sus duenos,
socios o administradores”.

Diéguez precisa: “El problema se ha cen-
trado mucho en la venta de la ‘U’ y en en-
tender de donde sacaron la plata para la
compra, pero una parte fundamental acd
son las victimas. Yo estoy siendo la voz de
mi familia, porque es un patrimonio impor-
tante sobre todo de mi papd, pero asi como
él existen otras 500 victimas, gente mayor,
yo he escuchado casos de personas de sobre
los 90 afos que estdn viviendo esto. Me lla-
malaatencién la forma en que lo ha tomado
el Ministerio Ptblico”.

CEDIDA

El vinculo personal: “Cenas y
vacaciones en la playa”

Diéguez describe que inicialmente la vin-
culacién era estrictamente profesional, cen-
trada en la inversién de activos, pero que
fue derivando en una relacién de cercania y
confianza, especialmente con el presidente
y principal socio de Sartor Finance Group,
Pedro Pablo Larrafn, y quien fuera director
y también socio, Rodrigo Bustamante.

“Esta relacién se vio fortalecida a través
de muiltiples instancias de interaccién so-
cial, tales como celebraciones familiares, ce-
nas, vacaciones compartidas en la playa, y
encuentros que involucraron incluso a
nuestros hijos y demds integrantes del nui-
cleo familiar”, relata. “Esa dindmica de cer-
cania, familiaridad y trato directo fortalecia
la percepcién de seguridad y legitimidad
respecto de sus recomendaciones. La con-
fianza alcanzé un nivel tal que mi padre y
yo éramos atendidos personalmente por
ellos”, afirma.

Asegura que eran convocados regular-
mente a reuniones en las oficinas de Sartor
para mantenerlos informados sobre su car-
tera y presentar oportunidades de inver-
sién “especialmente seleccionadas para no-
sotros, dado el nivel de compromiso reci-
proco que nos unfa”.

Ese clima de cercanfa y aparente transpa-

rencia, habrfa reforzado su percep-
cién de estar participando en
una alianza seria. “Nuestras
decisiones de inversién no
estaban guiadas exclusi-
vamente por criterios
técnicos o de rentabili-
dad, sino por la con-
fianza que se habia
construido”.
Desconoce si esta

el proceso de liquida-
cién de los mismos y
los plazos. Habfa bas-
tante incertidumbre y to-
davia sigue habiendo res-
pecto a cémo se van a ir hacien-
do esos pagos y cada cudnto tiempo.
Después de eso no hemos vuelto a hablar
con Toesca”.

“Nosotros habiamos iniciado un proce-
dimiento ante la SEC en Estados Unidos.
Ahora nuestros abogados estdn en conver-
saciones con Toesca por laampliacién de
la querella que hicieron. Entendemos

que Toesca también estd haciendo
mencién a los
fondos y a los
proyectos inmo-
biliarios que es-
tan aqui en Mia-
mi”, dice.

La ampliacion
de la querella apunta
justamente a la cade-
na de financiamien-
to dirigida al desarrollo del

proyecto inmobiliario en Es-

tados Unidos identificado en su
origen como One River Point y
posteriormente como Faena Resi-
dences Miami; y a la operacién de fi-

cercanfa se usé con

otras de las personas
afectadas de manera sis-
temdtica. “Me imagino
que si”, dice, “pero no lo sé
realmente”.

En base a esa confianza cultivada du-
rante afios, el propio Gonzalo Diéguez de-
cidié recomendar Sartor a personas de su
circulo que llegaron a invertir “sumas sig-
nificativas de dinero” en diferentes instru-
mentos. “Nosotros llevamos a un familiar
de mi esposa que también perdi6 ahorros
de toda una vida, entonces uno siente res-
ponsabilidad respecto de otros, es triste”.

“La confianza depositada en Sartor fue la
forma mediante la cual lograron que ADM
y otras victimas invirtieran a través de dos
productos financieros”, cuenta.

Como consecuencia directa de las con-
ductas de los socios de Sartor, “todas estas
personas resultaron severamente perjudi-
cadas, sufriendo pérdidas patrimoniales de
gran magnitud. (...) Personalmente fui de-
sacreditado. La traicién a esa confianza re-
percutié directamente en la quiebra de la-
zos personales”, concluye, mientras el pro-
ceso avanza y espera recuperar en algun
minuto parte de su patrimonio. “Espera-
mos que las cosas avancen y se pueda en-
contrar algtin tipo de solucién”, sostiene.
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