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Acceso a capital y débil articulacion complica escalamiento de negocios

Estudio de Endeavor revelé brechas del ecosistema emprendedor en Biobio

Acceso a capital y débil articulacion
complica escalamiento de negocios

Los hallazgos sefialan
un vinculo bajo entre
startups y grandes
empresas, ademas de
un alto centralismo
pese a existir talento
e innovacion local.

Por Diara Aros Aros
dianaaros@dianoetsurcl

ndeavor Chile presentd el
Eesludio “Emprendimientos
que mueven industrias: bre-
chas, oportunidades y caminos de
crecimiento en el Biobio", andli
sisqueapuntaa conocerel estado
del ecosistena emprendedor in
dustrial de la Region y sus poten
cialidades. Y es que, como territo
rio estratégico,segunsenaloel do
cumento, Biobio aporta un 6,0%
al Producto Interno Bruto (PIB),
ubicdndose como la cuarta region
de pais y con una estructura pro
ductiva vinculada a la industria
manufacturera. Asimismo, a ni-
vel local se concentra el 7,4% de
las empresas nacionales y capta
l4,0% de lainversion total, aun-
que ha sido marcada por una ba-
ja diversificacion productiva,
donde sus principales exportacio-
nes se vinculan al sector forestal.
Loanterior, ha generado que el
dinamismo empresarial local no
se traduzca en un ecosistema em
prendedor consolidado, pese a

existir talento e innovacion. Asi

lo afirmé el estudio de Endeavor,
que detallé unaalta presencia del
componente cientifico tecnoldgi-
co,donde el 68% de las empresas
correspondea emprendimientos,
mientras que el 75% surge desde
universidades o centros de Inno-
vacidn y Desarrollo(1+D). No obs

tante, dicha base de conocimien-
to se contrastaria con un bajo ni-
vel de escalamiento, yaque la ma-

® Logica “"conservadora”

El estudio plantea que existe una
cultura empresarial caracterizada
r una alta aversion al riesgo y
ja adopcidn de innovacion. Esto,
se traduce en que el capital priva-
do se concentra en empresas ma-
durasy coningresos consolidadas,
limitando a las startups.
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yoriade las startups se encuentra
enetapasinicialesde facturacién
y con equipos reducidos, mos
trando una brecha entre la gene-
racién de conocimiento y el desa-
mrollo de negocios.

“Los datos de este estudio rati-
fican que el principal desafio no
es la falta de talento o capacida-
des, sino la dificultad para trans-
formar ese conocimiento enem:
prendimientosdealtoimpacto. A
nivel local, tenemos todo para li-

El estudio, presentado durante el ultimo evento “Made Inn Conce’, destacd aportes d Biobio al PIB y vinculacion manufacturera.

derarunaeconomiabasadaenin
novacién, pero necesitamos for
talecer el acceso acapital y seguir
impulsando laarticulacion entre
actores”, afirmé Felipe Medina,
manager de Endeavor Biobio.

BRECHAS DE CRECIMIENTO

Otro de los hallazgos del estu
dio esque Biobio concentracerca
del 7,5% de las scaleups del pais,
posiciondndose como lasegunda
region con mayor presencia de
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empresas de alto crecimiento.
Sinembargo, el 90,4% de estas se
ubican en el segmento “Pyme”, lo
que refuerza la oportunidad de
fortalecer el crecimiento de em
presas medianas para el desarro-
llo regional. A lo anterior, se su-
mandificultadesenelaccesoafi-
nanciamiento,sobre todoen eta-
pas tempranas del negocio, debi
do a una escasa inversion priva
daquese focalizaen empresas de
mayor madurez, lo que es consi
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Los datos de este estudio
ratifican que el principal desafio
no es lafalta de talento o
capacidades, sino la dificultad
para transformar ese
conocimierto en
emprendimientos de alto
impacto”.
Felipe Medina
manager Endeavor Biobio

7,9%

0
de las smleu s del pais
nacen descfa Biobio,
siendo la segunda
region en generar
estos negocios.

derado como “critico” por parte
del 80% de los emprendimientos
de la Region.

Asi,el estudio aclara que el eco-
sisterna regional depende de sus
propios recursos y fondos publi-
cos para surgiry darsus primeros
pasos, ya que, alrededor del 75%
se financia de esta forma, mien
tras que sélo el 9% logra acceder
al capital denominado “dngel”
persona natural o entidad que fi-
nancia negocios semilla con re-
cursos propios- o a los primeros
fondos de inversién.

Elejecutivo de Endeavoradvir
ti6 que existen otros factores que
inciden en el desarrollo, como es
el impacto del centralismo junto
ala fuga de talento, ambos facto
res que obligarian aemprendedo-
res a salir de la Region para esca-
larsus negocios. “El desafioescla
10, es transformar este potencial
en empresas de alto impacto. Pa-
raello,se requiere fortalecerelac
ceso a capital, seguir mejorando
la articulacion del ecosistema y
generar condiciones para que el
crecimiento ocurra desde las re-
giones®, acoté Felipe Medina,
quien apuntd a que la vincula
cidn entre startups y grandes em-
presas sigue siendo débil, lo que
complicaria la integracion de so
luciones innovadoras.
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