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Aseguran que el fitbol es una
burbuja y les costé dedicarse a
otra cosa, que los estafaron varias
veces en sus comienzos y que, fi-
nalmente, el tiempo con la familia
y el sueiio de tener algo propio fue
mas fuerte. El portero Nery Velo-
so inauguré su local “Sana Tenta-
cion” y, junto a otros emprende-
dores como Manuel Reyes (Vial
y Naval) y Alvaro Becerra (Lota)
contaron su experiencia.

El guardameta de D. Concep-
cion cuenta que “llevo como un
aio y medio vendiendo por redes
sociales. Empezamos como todo
emprendedor, comprando una
caja de pistachos y eso era todo.
Después ya eran almendras y de a
poco fuimos creciendo, hasta que
ahora nos atrevimos con los frutos
secos y comida sana y buscamos
un lugar fijo”.

El ex Vial y campeén con Hua-
chipato relata que “yo hacia re-
parto a domicilio, le ofrecia a mis
compaieros del fiitbol y en un
momento nos dimos cuenta que
tenfamos muchos clientes y po-
diamos lanzarnos. Mucha gente
estd en esto del reparto dia a dia
y es sacrificado, pero es bonito,
es experiencia de la que aprendes,
conoces mejor a la gente”.

“Sana Tentacion” estd en Freire
866 y senal6 que “muchos hinchas
del Vial, Huachipato y el Conce
estaban esperando que abra y
ese carino que uno va dejando es
importante. Después del entre-
namiento, paso al gimnasio, pero
también voy a estar atendiendo, lo
mismo que mi sefora y mi suegra’.

Hasta el ano pasado vivia en
Quillon. Iba y volvia, pero apun-
t6 que “ahora estoy en Penco. Me
estableci aqui y gracias a Dios se
ha dado todo. Uno tiene que pro-
yectarse porque el fiitbol en algiin
momento se tiene que acabar”.

Fue toméndole el gusto a esto y
sostiene que “en San Luis llevaba
longanizas y costillar, cosas mas
del sur. Al Chupete Suazo le vendia
pistacho y todos me decian que
era bueno para vender. Ahora me
preguntan si voy a hacer envios.
La idea es que la gente sienta una
vibra positiva en el local y vuelva’”.

Desde Pakistin

Manuel Reyes fue arquero de
Naval y Vial, ha hecho de todo des-
pués del fiitbol y hace un tiempo
puso el ojo en un emprendimiento
de guantes: MR12. El “Peje” cuenta
que “siempre quise tener una mar-
ca propia, hacer disenos distintos.

NEGOCIOS MAS ALLA DEL BALON

Frutos secos, paltas y
guantes: emprendiendo

después del fttbol

Nery Veloso abri6 su local en Concepcion. El portero y otros
ex jugadores cuentan como decidieron lanzarse a un suefio

propio. lo que costé partir y laimportancia de generar redes
de confianza en este camino.
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Cuando fui arquero yo vestia mas
sobrio y busqué, busqué, me esta-
faron un par de veces y llegué al
pais que hace los mejores guantes
anivel mundial: Pakistan”.

Pero no fue facil. "Anteriormen-
te, deposité plata a Pakistin y
nunca me mandaron los produc-
tos, perdi varios palitos y asi se
empieza no mas. Luego llegué a
un importador de confianza, uno
bueno y la primera importacion
fue de 250 guantes. Eso es lo que
traigo cada 6 meses y ya trabajo
con varias tiendas importantes
que venden mis guantes, ademads
de Temucoy Talca”.

Lleva casi 5 anos en esto y re-
cuerda la primera vez que llega-
ron todos los guantes. “No sabia
ni donde dejarlos, pero yo soy un
apostador, me lanzo a la piscina
con todo. Lo mismo cuando es-
tuve con Diego Sepiilveda y José
Acevedo, con los juegos inflables.
También al principio nos estafa-
ron”, recuerda.

Y repasa que “vi que llegaron los
primeros guantes y decia: donde
voy a guardar todo, para qué me
entusiasmé tanto. Al principio fue
harto regalo, canje, vender a pre-
cio costo y darnos a conocer. Hoy
ya la gente paga el guante como
corresponde, en las tiendas piden
el MR12. Ha costado, pero esto es
perseverancia. Igual que cuando
uno era arquero’.

;Y cudl es su secreto para ir cre-
ciendo? Reyes advierte que “siem-
pre digo que no fui un tremendo
arquero, pero me gustaba apor-
tar a un buen camarin, ser buena
personay ahora eso me ha servido
en los negocios, los contactos, las
amistades que te dan una mano
para llegar a mas gente. Lo otro
es que el producto sea de calidad.
Pasé por el mercado chino, de
Sudamérica, pero ninguno tenia
esta calidad™.

Y tiene sus modelos propios, la
gente ya los ubica. “Estaba el Mu-
ralla, pero ya pasé. Ahora esta el
Muralla 2.0, perfeccionamos el
inicial. Estédn el Android, el Silver...
Nombres que vamos inventando.
Silver es como en categorias del
casinoy es mis bdsico y mas acce-
sible, pero no pierde calidad”.

Como anécdota relata que “uno
de los mas pedidos es el ADIO,
que lo inventd Alex Diaz (volante
hoy en Inter Concepcion) y has-
ta me lo dibujé en un almuerzo.
Cuando me mostro el dibujo, me
encantd, lo mandamos a hacer
y fue el de mejores ventas. Va-
rios arqueros profesionales usan
nuestros guantes”.
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Frutos secos, paltas y guantes: emprendiendo después del fatbol
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El ex mediocampista expreso6
que “me retiré y entré a trabajar
en la mineria como diez anos,

Paltas en la Vega
Alvaro Becerra fue un volante
vianamarino de mucha pierna

fuerte en el Lota Schwager de
2005 a 2007. Hoy es un sélido
emprendedor con la marca Be-
cepaltas yya se qued6 en lazona.
“Soy un lotino mas”.

FOTO: CEDIDA / MANUEL REYES

pero me aburrié el sistema de
turno. Senti que me habia per-
dido el crecimiento de mi hijo
mayor y justo otro companero
de Lota, Stefan Arancibia, esta-
ba metido de lleno en las paltas
y me incité a meterme en esto”.

Recuerda que “de primera no
le tomé el peso y vendia solo a mi
familia, amigos y se vendia harta
asi que me lancé. Renuncié a mi
trabajo, la poca plata que habia
juntado la inverti en palta y em-
pecé a vender en la calle. Hace
un mes y medio tengo una bo-
dega en la Vega, en el pasillo 8,y
trabajo a medias con Stefan”.

Detalla que “él esta en Quillo-
ta y ya estd posicionado a nivel
nacional. Somos socios y es mi
proveedor. Aca ya me piden de
restoranes, locales de sushiy ahi
le pusimos nombre a la empresa:
Becepaltas. Llevo como 6 anos y
se vende harta palta. Nos hemos
hecho un nombre, porque trae-
mos buen producto”.

Se atrevié y estd orgulloso de
ese salto. “El fatbol es una bur-
buja. Uno se retiray cuesta saber
qué hacer si no es algo ligado al
deporte, pero hay que lanzar-
se. Cuesta si porque uno viene
de otro ritmo de trabajo, entre-
nar y quedar libre en la tarde...
También tengo companeros que
tomaron malas decisiones y la
estan pasando mal, pero ese gru-
pito de Lota, por ejemplo, se las
ha arreglado bastante bien. Eso
es bueno”.
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