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Telefénica acuerda la venta de operaciones en México por US$ 450 millones
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I La espafiola avanzd
en su salida de la
region tras esta
venta al consorcio
estadounidense
Melisa Acquisition.
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POR KAREN FLORES B.

En medio de sus planes de salida
de América Latina, Telefénica -la
compaiiia de telecomunicaciones
de origen espafiol-, alcanzd un
acuerdo para vender el 100% de las

operaciones de su filial en México
por USS 450 millones.

La operacién se realizard con
Melisa Acquisition,, un consorcio
conformado por OXIOy Newfound-
land Capital Management, que
tomara el control de la totalidad
de las acciones de Pegaso PCS,
razén social de Movistar y celular
Telefonia, los cuales integran Te—

lefonica México.

A través de un reporte difun-
dido a la Comisién Nacional de
Mercados de Valores de Espaiia,
la firma preciso que “el importe
de la transaccion, firm value, para
Telefénica México es de USS 450
millones, aproximadamente 389
millones de euros altipode cambm
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Telefénica acuerda la venta de operaciones en México por US$ 450 millones

tendr los ajustes habituales en este
tipo de transacciones”.

Segiin preciso, el acuerdo quedara
sujetoal cumplimiento de “determi-
nadas condiciones acordadas entre
comprador y vendedor” y también
se encuentraa la esperade obtener
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correspondientes.

La transaccion se enmarca en
la estrategia de reorganizacion de
activos que Telefénica haimpulsado
en los Gltimos meses, orientada a
reducir su exposicion en Hispa-
noamérica y concentrarse en sus

las autorizaciones regulatorias mercados principales.
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De acuerdo con informaciones de
Bloomberg, fue en noviembre de
2025 cuando el CEO de Telefénica,
Marc Murtra, confirmd el plan de
salir de mercados latinoamericanos
-como México, Chile y Venezuela-
para concentrarse en Alemania,
Espafia, Reino Unido y Brasil, la
excepcion regional. “Telefénica
tiene que ser unaoperadora europea
porque tres de los cuatro mercados
core estdn en Europa”, dijo en ese
entonces el ejecutivo.

El proceso ha implicado una serie
de desinversiones en la regién. En
febrero del afio pasado, anuncié
1a venta de su filial en Chile a NIJ
Holding junto a Millicom, firma que
también acordd la adquisicién de los
activos de Telefonica en Colombia,
Ecuador y Uruguay. A ello se suman
la venta de sus operaciones en
Argentina a Telecom Argentina y
de Per(i a Integra Tec durante 2025.

En México, la firma mantenia una
posicion rezagada frente a sus com-

petidores. Seglin su reporte anual
de 2025, Telefonica México contaba
con 21,7 millones de clientes, una
cifra que representé una caida de
7% interanual, principalmente
por menores usuarios de prepago.

De acuerdo con las tiltimas cifras
disponibles del Instituto Federal
de Telecomunicaciones, Movistar
tenia una participacion cercana al
15% del mercado mévil mexica-
no, muy por detrds de Telcel -de
América Movil- que concentraba
alrededor del 59%, y de AT&T, con
cerca del 16%.

Por el momento, segiin medios
locales, Movistar seguira operando
con normalidad tanto en prepago
como en postpago, por lo que no
se esperan cambios inmediatos en
los servicios para los usuarios. Sin
embargo, atin no se ha definido si
la misma marca desaparecera en
México o silos nuevos duefios con-
tinuardn utilizando el nombre que
ha estado presente en el mercado

nacional durante mas de 20 afios.

$Quién es Melisa
Acquisition?

Melisa Acquisition es un consorcio
empresarial que combina tecnologia
y capital financiero para operar en
el sector de telecomunicaciones.

Esta conformado por OXIO, pla-
taforma tecnoldgica con sede en
Nueva York, fundada en 2018, y
Newfoundland Capital Manage-
ment, fondo de inversion con sede
en Sao Paulo.

Segiin datos de su pagina ofi-
cial, OXIO ofrece una red global
programable basada en la nube
que permite a distintas empresas
lanzar sus propios servicios méviles
de forma rapida y eficiente.

Por su parte, Newfoundland
Capital Management opera desde
2009 y ha invertido mas de 4 mil
millones de reales brasilefios en
la regién, de acuerdo con cifras
difundidas en su pagina web.
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