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Titulo: Crisis del vino: reducciéon de superficie indica que las vifias han comenzado a arrancar parras

La baja del
consumao de vino

es un factor de
la crisis, dice
Moreno.

|sapeL LamouatTe

crisis del vino, que ya se habfa verifica-

do en Francia, Espana y California, se
ha replicado en Chile: el arranque de vifias.
Aunque el tema se maneja con cautela en la
industria, los datos asi lo muestran, “En Chile
hemos disminuido de 145 mil hasta 116 mil
hectéreas. Seg(n las cifras oficiales (ODEPA),
actualmente tenemos 116.962 hectéreas.
Pero yo creo que en |a realidad tenemos
menos superficie plantada”, explica Yerko
Moreno, profesor de la Facultad de Ciencias
Agrarias de la Universidad deTalca y director
del Centro Tecnoldgico de la Uva y el Vino de
la misma casa de estudios.

La medida la han tomado grandes, media-
nosy pequefios productores chilenos, recono-
ce el académico: “"Acd se han visto afectadas
las empresas integradas, las que producen
uva, vino y lo exportan. Ademas, los produc-
tores de uvas y aquellos que tienen otras al-
ternativas han ido saliéndose de |a produccidn
de uvas de vinificacién y reconvirtiéndose a
otras especies fruticolas, como cerezas, ci-
ruelas y avellano europeo”.

“Muchas empresas han
tenido que deshacerse,
por ejemplo, de sus acti-
vos. Han vendido campos
de 600, 500 o 400 hecté-
reas para ajustar su ofer-
ta de uvas y vinos porque
se dan cuenta que no son
capaces de vender todo
lo que producen”, agrega
Moreno.

l 'na medida extrema para enfrentar la

Los pequefios

Rodrigo Valenzuela, ge-
neral manager de Red del
Vino, entidad que agrupa a
20 pequefios productores
del Valle de Colchagua,
cuenta que desde 2015 ex-
portan vino embotellado a
Bélgica, principalmente. La asociacién paten-
t6 la marca Campesinos de Colchagua para
comercializar en el mercado internacional
botellas de Cabernet Sauvignon, Carmenere
y Chardonay.

“En los dltimos afos las exportaciones se
han reducido en 70%. Los tres dltimos afios
han sido especialmente malos con precios por
uva de $100 el kilo, mientras que los costos
de produccién por kilo estén cerca de los
$250. Es decir, se estén perdiendo alrededor

*Hay que seguir
bajando la superficie
de vifas, debiésemos

llegar a 85.000

hectareas”, dice

Yerko Moreno,
Director del Centro
Tecnologico de la
Uva y el Vino de la U.
de Talca.

Decision extrema aplicada en Francia, Espana y Estados Unidos se ha replicado en Chile
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de dos millones, tres millones de pesas por
hectdrea”, explica.

Algunos agricultores de Red del Vino tam-
bién se han replanteado el negocio vitivinicola
después de mds de 25 afos. "Esto ha gene-
rado un tema de arranque de muchos vifiedos
por parte de los pequefios productores. Ellos
tenfan entre cuatro y 12 hectéreas. La mayoria
venfan con vifiedos desde 1995. Histéricamen-
te manejabamos alrededor de 150 hectéreas.
Hoy van quedando menos de 50", confiesa.

Valenzuela explica que la decisién de arran-
que no solo ha sido de los pequefios. “En Cal-
chagua hay grandes y me-
dianos productores que
también han arrancado
vifias. La superficie se ha
reducido en alrededor del
3006, Ellos, tratando de
buscar una diversifica-
cién, han sembrado cere-
208, ciruelos y paltos. Para
los pequefios productores
es distinto, ya que tienen
menor financiamiento
para plantar otras cosas.
Entonces normalmente
han vuelto a productos
tradicionales, como maizy
trigo, o estan arrendando
sus terrenos”.

Al momento de plantear
soluciones, Moreno plan-
tea que la reduccidn de superficie debe seguir.
“Debiésemos llegar a 85.000 hectéreas de vi-
des para vinificacion para lograr estabilizar el
mercado. Tenemos que equilibrar la oferta de
vino conlo que podemos vender. Eso permiti-
ria lograr una mejor rentabilidad, porque esto
tiene que ser un negocio que funcione para
todos. Para los productores vitivinicolas, los
proveedores de uvas o de materia prima, para
quienes vinifican y exportan también. Sino hay
un deshalance en la cadena de produccién”.

La crisis

El 9 de octubre de 2025 se realiz6 la XII
Jornada Reflexion del Vino Chileno. Empresa-
rios, endlogos y académicos ligados a la indus-
tria analizaron el agrio panorama del sector.
La disminuci6n de las exportaciones y la baja
en el precio del vino embotellado fueron las
grandes preocupaciones de la temporada que
acaba de terminar

El dltimo boletin emitido por la asociacién
gremial Wines of Chile es concluyente. En no-
viembre de 2025 se exportaron 3,4 millones de
cajas de botellas de vino por US$92,4 millones,
lo que representé una baja de 1624 en volumen
y un 17% menos en valor respecto del mismo
mes de 2024.

De esta manera, la temporada 2025 termi-
né con ndmeros rojos. Entre enero y noviem-
bre del afo pasado, |as exportaciones de vino
embotellado retrocedieron en 0,5% en volu-
men y en 2,5% en valor en comparacidn con
el mismo perfodo del afio anterior.

Durante ese periodo se enviaron al exte-
rior 42,9 millones de cajas por un valor de
US$1.171 millones. El precio bajé a US$27,3
por caja.

A nivel de mercados internacionales, Brasil

y Japdn mantuvieron su liderazgo en volumen,
con 7,94 y 4,01 millones de cajas de vino em-
botellado, respectivamente. Los destinos que
experimentaron mayores bajas fueron Esta-
dos Unidos, Reina Unido, China y Holanda.

El oré

El académico Yerko Moreno dice que la cri-
sis se comenzd a gestar hace mucho tiempo.
Que una causa es la disminucién del consumo
de alcohol en general y del vino en particular.

“Hay mds limitaciones para consumir al-
cohol y manejar. Las leyes son mucho mas
estrictas. Estd la idea de que no hay consumo
de alcohol que sea seguro”, afirma.

Con la pandemia hubo un alivio importante.
Durante el encierro el consuma de alcohol au-
menté en algunos paises.

“Pero después vino toda esta crisis eco-
némica, con inflacién. Los consumidores dis-
minuyeron su presupuesto para cosas, entre
comillas, superfluas como el alcohol y el vino.
Entonces, es una combinacién de un cambio
en los gustos de los consumidores, una limi-
tacion del poder adquisitivo a nivel mundial y
una gran oferta de vinos en todo el mercado
internacional.

esta temporada

.
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Problemas se mantendran

Yerko Moreno anticipa que este afio también serd dificil. “Esta temporada va a seguir siendo
compleja, la temporada 26-27 serd un poco menos y ya para finales del 27 al 28 vamos a co-
menzar a sacar la cabeza del agua. Esto requiere también espalda, porque yo no sé si todos
los productores tienen la suficiente capacidad econdmica como para pasar mucho tiempo sin
rentabilidad. Algunas compaiifas se van a tener que fusionar y algunas vendidas. Chile es un
pais donde los empresarios tienen una capacidad increlble de innovar, de transformarse. Si
aun huerto de manzano no le fue bien al tercer afio o cuarto, lo arrancan y plantan kiwi. Hay
una movilidad que es muy interesante”, sefiala.
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