LITORALPRESS

Fecha: 17-08-2025 pPag.: 2 Tiraje: 126.654
Medio: EIl Mercurio Cm2: 1.107,4 Lectoria: 320.543
Supl. : El Mercurio - Cuerpo B VPE: $14.547.428 Favorabilidad:  [[INo Definida
Tipo: Noticia general

Titulo: ¢FIN DEL BOOM? PRECIOS DE CANCHAS CAENy cierran unos 40 clubes de padel en el pais
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Las Condes, Colina y La Florida lideran la oferta:

; FIN DEL BOOM? PRECIOS DE
CANCHAS CAEN y cierran unos
40 clubes de padel en el pais

Tras un crecimiento explosivo que llevé de 300 a més de 3.000 canchas en el pais, este deporte enfrenta una
etapa de ajuste. Los precios de arriendo han caido en un 29% en comparacioén a 2020, bajando de $24.605 a
$17.585 por hora, reflejando el impacto de la sobreoferta que se gener6 en el mercado y una reestructuracién

del negocio. ¢ NICOLAS STEVENSON F.

e vende: Club de
pédel en Chicu-
reo” fue uno de los
avisos publicados
por El Mercurio,
un par de semanas
atrds. Al contactar
a “Inversiones Rupanco”, duefios de las
canchas “Top Pddel Chicureo” en venta, ex-
plican que la razén de fondo es la necesidad
de liquidez. Segun explican, la inversién
que realizaron en 2022 demoraba hasta 7
afios en pagarse y, en la actualidad, no esta-
ba siendo rentable el negocio.

Este deporte gané popularidad a contar
del 2021, recién transcurrida la pandemia,
como unabuena opcién para hacer ejercicio
al aire libre y en grupo. Cuatro afios des-
pués y luego de la masiva construccién de
canchas, enfrenta una sobreoferta de estos
espacios deportivos, los cuales han comen-
zado a venderse.

Si en 2018, prepandemia, existian 300
canchas de pddel en Chile, de acuerdo a ci-
fras de la Federacién Nacional de Pédel de
Chile (Fepachi), en la actualidad el niimero
llega a mds de 3.000, evidenciando un cre-
cimiento de casi un 1.000%. Solo en la Re-
gién Metropolitana, algunas comunas tie-
nen mds de 15 clubes de padel.

“Hoy puedes elegir, antes tenfas que
arrendar con dos semanas de anticipacién
para no quedarte sin una cancha”, dice
Dominique Augin, duefio del club Mds
Pédel Chile.

Por este motivo, algunos clubes han co-
menzado a cerrar. Segtin niimeros de la
federacién, ala fecha, 40 clubes han cerra-
do sus puertas y algunos han puesto el
cartel de venta. Teniendo en cuenta que
un club posee un promedio de 3 a 4 can-
chas, serfan unas 150 canchas las que esta-
rian hoy cerrando.

Caen las reservas

De acuerdo a cifras de la aplicacién de re-
servas deportivas EasyCancha, tras un sos-
tenido crecimiento en la frecuencia prome-
dio de reservas mensuales por usuario de
1,25 en 2020 a 2,41 en 2023, entre enero y
julio de 2025 se registré una caida del 19,5%
respecto al mismo periodo de 2024. Eso sig-

Distribucioén clubes
de padel en la RM

12
5 ® 16 Lo Barnechea

Lampa Colina

12
1 Huechuraba
Quilicura
Conchalf
1 1
Recoleta
Renca 16
1 TIndepend Las Condes
CerrolNavia  qjinta 4
1 3 Normal Providencia Cantidad
Maria Pinto Pudahuel Lo 4 t;ee l;::::ls
Frae 1 :anﬁa Latdlm en laRM
190 ~
3 Estacién Nufioa
1 Central
Peiiaflor 1
2 San 2
1 Pedro 3 Joaquin Macul Peiialolén
2 Cerrillos Aguirre San
Melipilla Cerda Miguel
Lo |
Espejo o 16
2 r LaCisterna | Granja [LCRALIUES
Talagante G
Ramén
1
3 El Bosque
Padre 1 1
Hurtado La Pintana
5 2
1 San Bernardo Puente
Calera de Tango Alto
4
Buin
3 1
Pirque San José de Maipo

Fuente GPS property

nificé pasar de 2,51 a 2,02 reservas mensua-
les por usuario.

El precio de arriendo de una cancha tam-
bién esta viviendo un ajuste y muestra una
tendencia a la baja. El precio promedio ha
pasado de los $24.605 en 2020 a $17.585 en
2025, es decir, un 29% menos.

EL MERCURIO

“El pddel crecié desproporcionadamen-
te, pero eso para nosotros fue buenisimo.
Ahora empezé una depuracién légica, se
queda la gente que en verdad le gusta y si-
gue creciendo en proporcién a lo que co-
rresponde. La realidad no es que el padel
estd muriendo, sino que la parte comercial

Si en 2018 existian 300
canchas de padel en Chile,
hoy llegan a més de 3.000,
segtin cifras de la
Federaci6n de Pédel de
Chile.

Fabian Parolin, presidente de la Federacion de
padel de Chile.

se estd reestructurando”, explica Fabidn Pa-
rolin, presidente de la Fepachi.

Las Condes, Colina y La Florida
concentran la oferta

Con el boom del padel, las canchas no solo
significaron un aporte al mundo deportivo,
sino que también para el inmobiliario en
medio de la crisis del sector. A raiz de la cai-
da en las ventas, menor acceso a créditos hi-
potecarios y un alza en los costos de cons-
truccién, muchos proyectos se paralizaron
y terrenos quedaron vacios.

El negocio de las canchas de pddel, cuyo
valor oscila entre los $10 millones y $15 mi-
llones, surgié como una solucién de bajo
costo pero con ingresos rentables, para dar-
le un uso alternativo a esos sitios.

“Este negociono es capaz de pagar el sue-
lo urbano. Pero sivaa ser rentable en la me-
dida en que tengan una ocupacién de las
canchas y puedan pagar el arriendo”, dice
Claudia Septlveda, subgerente inmobilia-
ria de GPS property.

Desde el sector creen que un eventual re-
punte del mercado inmobiliario puede sig-
nificar que se desmantelen decenas de can-
chas, las que estdn hechas para desarmarse
y trasladarse.

“Las reservas se distribuyen entre mu-
chos mds clubes que antes, lo que es conse-
cuencia directa del boom de la construccién
de canchas y cémo esto amplié enorme-
mente la oferta. Asi, el aumento de la venta
refleja que hay un interés fuerte en el padel
como negocio, pero que el mercado ya estd
entrando en una etapa de madurez”, expli-
caRonit Samuel, directora de Mdrketing de
EasyCancha.

Actualmente, las comunas con mds clu-
bes de pddel en la Regién Metropolitana
son Las Condes, Colina y La Florida, con 16
cada una. Les siguen Lo Barnechea y Hue-
churaba con 12, y Maipt con 10.

Como fidelizar a los jugadores

De acuerdo a miembros de la comunidad
de pddel, aquellos clubes que estdn subsis-
tiendo al declive del negocio son los que lo-
gran atraer a la audiencia fiel del deporte.
Entre otros beneficios, incluyen no solo
canchas, sino también una gestién con pro-
fesionales en cada drea y una inversién que
abarque mds servicios.

“Tiene que tener un respaldo de todo.
Entrenamiento funcional, kinesiologia, ca-
marines, un lugar para comer. Es una inver-
sién grande, pero va a depender principal-
mente de tener profesionales en cada drea”,
explica Emmanuel Vergara, duefio de Co-
necta Maitencillo By Padelante.

“Si bien habrd clubes afectados que van
acerrar, lo mejor es que traten de ser crea-
tivos y busquen nuevas maneras de fideli-
zar a los jugadores. A través de torneos
atractivos, paquetes de clases, o incluso
espacios de tercer tiempo, lo cual estd su-
per popular hoy.

El desafio de los clubes es justamente di-
ferenciarse para poder mantener y atraer
jugadores”, agrega.
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