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MOROSIDAD Y RENEGOCIACION

Seiior Director:

Eltltimo informe de Equifax-USS confirma que los montos impagos alcanzan su mayor nivel des-
de la pandemia y mas de 4 millones de personas se mantienen en mora, sin retrocesos relevantes. La
estabilidad, en este caso, no es una buena noticia.

El dato que cambia la lectura es otro, y es que cerca de un 75% de los morosos llevan més de un
afio en esa condicion. No se trata de episodios puntuales, sino de una situacion persistente que habla
menos de decisiones individuales y mas de un problema estructural.

Cuando la mora se prolonga, refleja ingresos insuficientes, empleos inestables y un costo de vida
que ha superado la capacidad de pago. En estos casos, la deuda deja de ser una herramienta y se trans-
forma en una carga cronica que limita opciones y tensiona a las familias.

En este contexto, la renegociacion de deudas, establecida en la Ley de Insolvencia y Reemprendimiento,
aparece como una alternativa concreta. Un analisis de Unholster con DefensaDeudores.cl muestra que
las personas llegan a este proceso destinando cerca del 90% de su sueldo al pago de deudas, practica-
mente sobreviviendo con lo minimo. Tras la renegociacion, esa carga cae drasticamente a alrededor de
un 26%, en niveles compatibles con el costo de vida. No es solo alivio financiero, es viabilidad com-
probada con datos. Finalmente, cuando hay soluciones realistas, el sistema responde y las deudas dejan
de ser una condena permanente.
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