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o: Enerlink levanta capital con Kayyak, familia del Rio y fondo mexicano para llegar a Brasil

W El principal motor
de crecimiento de
la startup chilena
es un software
para gestionar,
administrar y
controlar cargadores
de vehiculos
eléctricos.

POR RENATO OLMOS

Con capital fresco inicié el afio
Enerlink, startup que desarrolla
soluciones integrales de carga para
la electromovilidad. La compaiiia
chilena acaba de levantar USS 3,1
millones, recursos que destina-
ra principalmente a acelerar su
expansion internacional y abrir
oficinas en Brasil.

Laronda pre serie A fue liderada
por Kayyak Ventures y como nuevo
inversionista entré el fondo mexi-
cano de capital de riesgo, Dalus
Capital. También participaron
Inder, el family office del empresa-
rio José Luis del Rio; VX Ventures
(de la argentina Vista Energy) y el
empresario Carlos Marinetti.

Enerlink fue fundada en 2017 por
los ingenieros industriales Sebastidn
Luque, José Ignacio Dusaillant y
Alberto Cardenas. Los dos primeros
fueron companeros de colegio y
universidad, mientras que Luque y
Cérdenas coincidieron en un master
en Ingenieria y Management en el
Instituto Tecnolégico de Massachu-
setts (MIT, por su sigla en inglés),
en Boston, Estados Unidos.

Este postgrado fue clave para el
inicio de la startup, conté Luque
a DF. Con esa base, identificaron
las macrotendencias del sector
energéticoy decidieron emprender.
La primera oportunidad surgio casi
por casualidad, cuando un amigo le
pidi6 ayuda para comprar energia
como cliente libre. Asi partieron
ofreciendo un servicio de asesoria
para que empresas compraran
energia en el mercado eléctrico.

“Nuestra idea era usar ese ne-
gocio para entender los problemas
reales, las piedras en el zapato de
los consumidores eléctricos para
resolverlos con tecnologiay softwa-
re”, dijo Luque, CEO de Enerlink.

Un afio después, en 2018, de-
sarrollaron su primer producto
de software con una solucién de
medicién inteligente, que hoy opera
mas de 18 mil medidores eléctricos,
con una alta presencia en el sector
inmobiliario.

Poco después identificaron una
oportunidad mayor: la electro-
movilidad. “Teniamos el olfato
de que esto iba a generar una gran
transicion”, comenté Luque.

Software para
electromovilidad

En un mercado ain incipiente,
vieron espacio para entrar con
software para gestionar, admi-
nistrar y controlar cargadores de
vehiculos eléctricos, lo que hoy se
ha transformado en su principal
motor de crecimiento.

Actualmente, Enerlink opera un
modelo enfocado en empresas (B2B)
y con algunos casos que llegan al
consumidor final en electromo-
vilidad. Por un lado, apuntan a
operadores de flotas, como em—
presas de transporte publico con
buses eléctricos, donde su software
permite monitorear y gestionar en
tiemporeal la carga, la potenciayla
operacion de cientos de vehiculos.

Por otro lado, trabajan con ope—
radores de carga publica, empre-
sas que instalan cargadores para
usuarios en general. Un ejemplo
es Enex, cuya red opera con el
software de Enerlink, el que in-
cluye médulos de pricing (tarifa)
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dindmico y aplicaciones moviles
“marca blanca” (personalizable
por la empresa compradora) para
los usuarios finales.

También entrega la infraestruc-
tura comnpleta de carga: ingenieria,
instalacion y operacion de cargado-
res. En total, Enerlink cuenta con
180 clientes, opera cerca de 3.000
puntos de carga, tiene su base en
Santiago y equipos comerciales y
operacionales en Méxicoy Colombia,
con 54 trabajadores en total.

En paralelo, mantiene su negocio
de consultoria energética, aunque
hoy solo en Chile.

Ronda y llegada a Brasil
Los preparativos para levantar
capital partieron en junio de 2025
y la ronda se concret6 en los dl-
timos dias de diciembre. Con los
USS 3,1 millones recaudados, Ener-
link acumula respaldos por cerca de
USS 8 millones desde su fundacion.
Luque adelant6 que los recursos
los destinaran para financiar el
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crecimiento de la compania, con
foco en Latinoamérica.

“Queremos crecer mucho fuera
de Chile. Estamos redoblando la
apuesta en México y reforzando
Colombia, pero también este afio
entraremos a Brasil, que es un gran
desafio, yya estamos definiendo la
estrategia para hacerlo”, dijo Luque.

Laidea, agrego, es abrir oficinas
durante el segundo semestre en este
tercer pais fuera de Chile, el que
eligieron porque “estd creciendo
super rapido en electromovilidad
y hoy lidera las ventas de autos
eléctricos y la electrificacion de
flotas (en la regién)”.

El plan también considera seguir
creciendo en paises donde no tie-
nen oficinas, como Uruguay, Pert,
EcuadoryCentroamérica. “Tenemos
que estar muy atentos a como se va
moviendo el mercadoy ser capaces
de tener esa estructura comercial y
operacional para operar de forma
100% remota”, dijo.

Otra parte de los recursos sera
para el desarrollo de nuevas tec-
nologiasy soluciones de software,
ademas de contratar nuevo personal
para su equipo.

“Queremnos usar la plata muy bien.
No estamos levantando para hacer
un cambio radical, queremos cuidar
el capital y crecer muy eficiente-
mente, que es el camino al que las
startups tienen que apuntar hoy:
ser mas un camello que unicornio y
creemos que podemos hacerlo”, dijo.

Enerlink cerrd 2025 con ventas
de US$ 1,8 millones y para este afio
Luque proyecté llegar a USS 2,8
millones, un alza que se explicaria
por su negocio de electromovilidad.

I‘www.litoral press.cl

VERONICA ORTIZ



