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Noticia general
Programa Emerge: Nogales y Quillota se vinculan para fortalecer el emprendimiento viverista
. . .
Programa Emerge: Nogales y Quillota se vinculan
° ° . .
para fortalecer el emprendimiento viverista
Un grupo de siete em-  puedan crecer con sus proyec- . L > y

prendedores  viveristas, tos.Losestamosacompaniando
graduados del Programa desde sus propias realidades,
Emergede Anglo American, fomentando el trabajo en red
pertenecientesalacomuna y el desarrollo sostenible”,
de Nogales, tuvo la opor- afirm6 Tomads Barros, geren-
tunidad de visitar dos de te de Desempeno Social de la

los principales viveros de
Quillota, en una actividad
orientada a fortalecer sus
negocios a través del inter-
cambio de experiencias, la
capacitacion practica y la
vinculacion con el ecosiste-
ma local.

Durante la actividad,
recorrieron lasinstalaciones
de Agricola Limén Verde y
Vivero Pocochay, pudiendo
conocer en terreno c6mo
operan estas empresas
consolidadas, intercambiar
ideas con sus duenos y ex-
plorar nuevas lineas de ne-
gocio, como la produccion
de plantas ornamentales
para interior y exterior, un
segmento que ha ganado
terreno en los tltimos afos.

El Programa Emerge,
conmas de 18 afios de histo-
ria, acompana a emprende-
doreslocales, entregandoles
herramientas para gestionar
mejor sus negocios, mejorar
su estrategia competitiva y
proyectarse en el tiempo.
“Queremos que los vecinos

operacion El Soldado de Anglo
American.

Por su parte, Mauricio Lira,
gerente de Fundacion Tech-
noServe Chile, valoro el en-
tusiasmo de los participantes:
“Muchos de ellos estan recién
viendo nuevas oportunidades,
otros quieren consolidarse.
Nuestro rol es entregarles he-
rramientas que les permitan
visualizar hastadonde pueden
llegar con una buena estrate-
gia, control financiero y como
abordar nuevos mercados”.

“Hace un tiempo comen-
zamos este empaquetamiento
en conjunto con Anglo Ame-
rican y TechnoServe, con un
foco claro, que era avanzar en
lavinculacién y generacién de
cadenas de valor y suministro
paraviveristas. Enrelacion con
ello, agradezco por ser parte de
este ecosistema que comienza
acrecer y generar resultados,
a través del Centro de Nego-
cios SERCOTEC Quillota
y sus partes interesadas”,
expreso Johany Alarcon,
jefe del Centro de Negocios

SERCOTEC Quillota.

Desde los viveros anfitrio-
nes, también hubo disposicion
a compartir conocimientos.
Erik Tapia, duefio de Agrico-
la Limén Verde y cliente del
Centro, coment6 que “siempre
es grato mostrar lo que uno ha
idoaprendiendo conlosanos, y
también recogerideas nuevas.
En esta ocasion, mostramos
la linea de ornamentales que
estamos desarrollando y que
esta teniendo muy buena re-
cepcion”.

Paralos emprendedores de
Nogales, la visita se convirtio

en un gran impulso. Nicolds
Gonzalez, del Vivero Cristi-
na, destacd la oportunidad de
aprender en terreno: “Estonos
ayudaa ver qué podemos me-
jorar o hacia dénde podemos
crecer. El apoyo que hemos
recibido de Anglo American
y Sercotec ha sido clave para
los que estamos partiendo”.
Esta actividad fue gracias
alagestion colaborativa entre
la operacién El Soldado de
Anglo American, Fundacion
TechnoServe Chiley el Centro
de Desarrollo de Negocios de
SERCOTEC Quillota.
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