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Camilo Cid y adjudicacion del MCC:
“l‘onasa tiene que seguir (ratando
porque esto esta en la ley, sino, tendria
que modificarse la ley”

Tras la negativa de la aseguradora Zurich para quedarse con las fracciones no adjudicadas de la Modalidad de Cobertura
Complementaria, el director de Fonasa, Camilo Cid, adelanta que se realizara en unas dos semanas un llamado para con-
tratar por trato directo. A su juicio, hoy existe mas informacion sobre la modalidad y podria generar interés entre las otras

aseguradoras.

MAXIMILIANO VILLENA

omo un evento contem-
plado en el proceso cali-
fica el director de Fonasa,
Camilo Cid, la negativa de
Zurich para quedarse con
las fracciones no adjudi-
cadas del Modalidad de
Cobertura Complementa-
ria (MCC).

El producto fue creado en el marco de la
Ley Corta de Isapres, proyecto que establecio
un mecanismo que permitiera ofrecer segu-
ros complementarios para aquellos afiliados
al sistema publico que quieran acceder a
prestaciones hospitalarias y ambulatoriasen
una red de prestadores privados.

Ese seguro complementario debe ser li-
citado y esa primera subasta fue declara-
da desierta a fines de junio, pues ninguna
compania de seguros presenté ofertas. Tras
el traspié, se realizd una segunda licitacion
pero solo llego la oferta de Zurich, pero por
una de las siete fracciones del seguro. En este
escenario, Fonasa ofrecio el resto de las frac-
ciones a Zurich, compafia que descarté la
oferta. “Si bien agradecemos el ofrecimiento
efectuado en conformidad a las bases de lici-
tacion, declinamos la oferta efectuada”, dice
la carta de la empresa.

Segun Camilo Cid, la negativa la “toma-
mos con normalidad en el sentido de que
esto estd previsto en los procedimientos de
la licitacién. Ese proceso, en una primera
etapa, contempla la asignacion, que es lo
que estd ocurriendo con Zurich al presen-
tar oferta por una fraccion, y luego estaba
el proceso de reasignacion que implico la
oferta a la misma compania del resto de las
fracciones, y lo que ocurrio es que dijeron
que se quedan con su oferta y que seguirin
en el proceso”.

“En su carta sefalan que no descartan pre-
sentarse en la etapa siguiente, que es el trato
directo por las fracciones vacantes”, enfatiza
el director de Fonasa.

¢Cudles son los plazos que manejan para
el trato directo?

-Lo que tenemos que definir es que el lu-
nes 26 tenemos que adjudicar la licitacion. Y
esa adjudicacion va a ser parcial porque Zu-
rich ofertd por un séptimo. Una vez declara-

da parcialmente, se invitard a participar a las
companias a este trato directo. Ese llamado
va a ser muy pronto. Después del lunes, di-
gamos, podriamos tomar unos dias para ha-
cer algunas evaluaciones, y probablemente
la semana siguiente empezaremos a hacer el
llamado al trato directo. En general, nosotros
pensamos que esto puede ser un proceso que
dura alrededor de un mes.

Ahora, la licitacién de las fracciones fal-
tantes estd apegada a las bases de licitacion.
Es decir, los otros oferentes tienen que tener
condiciones similares, sino iguales, que Zu-
rich. Pero las companias que se presenten
ahora tienen mds informacién que las que
tuvieron en la licitacion, porque ya sabe, por
ejemplo, el precio que la compania que se la
adjudico, eso es muy importante.

(Ustedes esperan que esta licitacion tenga
€éxito, a diferencia de la pasada, solo en base
a que se conoce el precio de adjudicacion?

-No, hay mucha informacion, ese es el
elemento principal, que es nuevo, y que no
conocian las companias. Y podria ser que al-
gunas de ellas también se interesen en que
haya sido una compaiia internacional gran-

de que estd confiando en este mecanismo,
por ejemplo. O que también se interesen
en indagar en cosas que no habian indaga-
do en la licitacion, como por ejemplo en las
informaciones que nosotros ya habiamos
incorporado, pero que requeria un tiempo
de examinacion mds o menos importante,
como por ejemplo la utilizacion de las per-
sonas de las prestaciones, informacion sobre
las listas de espera, sobre las rentas e ingresos
de los beneficiarios de Fonasa, sobre los nti-
meros de la familia o sobre los aquellos que
potencialmente pudieran utilizar la MCC. Es
decir, en caso de haber interés, hay mucha
informacion que las aseguradoras que no se
interesaron pudieran estar mirando para to-
mar una decision.

Uno de los grandes problemas que vieron
la aseguradoras es la poca cantidad de pres-
tadores involucrados en este mecanismo.

-Hemos estado trabajando bastante. A me-
nudo volvemos a preguntarle a los que no
se han decidido todavia, y me atrevo a decir
que hay redes que nos han planteado que
esa es la decision: “No, todavia”. Es decir, no
es un no. Por ejemplo, el caso de Red Salud,

que me atrevo a decirlo porque asi lo ma-
nifestaron ellos: es un “no todavia”. Ocurre
que la forma de operar de las modalidades de
eleccion es un convenio voluntario que pue-
de ocurrir en cualquier momento, entonces
es natural que algunos prestadores esperen
incluso a que esté todo funcionando. Fuera
de eso, efectivamente nosotros vamos a estar
conversando con todos. A nosotros nos pare-
ce que es una buena solucion para todos. Te-
nemos 540 prestadores, mas de 30 clinicas,
y muchas de ellas son de alta complejidad,
no es que no haya alta complejidad, estd la
clinica Bupa, el Hospital Clinico Universidad
de Chile, toda la red de la Asociacion Chilena
de Seguridad, que son hospitales muy com-
plejos. Y esperamos que se vayan sumando,
en la medida que también esto se vaya im-
plementando.

<Como cree que se desarrollari el proceso
teniendo como observadores a las nuevas
autoridades del préximo gobierno?

-Para nosotros estd bien en el sentido de
cumplir un acuerdo, parece conveniente que
haya veedores, una especie de observadores,
vamos a decir observadores cercanos, que
puedan opinar. Nosotros podemos conside-
rar sus opiniones, todo en funcién de que
exista entendimiento, continuidad del pro-
ceso, porque después la nueva autoridad tie-
ne que tomar la posta y continuarlo.

¢Ustedes esperan terminar el proceso du-
rante esta administracion?

-Nosotros tenemos que implementar una
ley, Fonasa tiene la obligacion de hacerlo. Y
no estamos trabajando tanto en base a esa fe-
cha, mas bien vamos trabajando por la con-
tinuidad institucional de la implementacion
y por eso es importante que haya observado-
res para que puedan comprender que esto es
una obligacion institucional que tiene que
continuar.

¢Qué pasa si por trato directo no consi-
guen ofertantes por las restantes fracciones?

-Fonasa tendria que preparar unas nuevas
bases y hacer una nueva licitacion, y un se-
gundo llamado a trato directo y asi sucesiva-
mente. No algo que Fonasa pueda abando-
nar, serfa un incumplimiento legal. Fonasa
tiene que seguir tratando porque esto estd en
la ley, sino, tendria que modificarse la ley.@
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