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TECH DE VIDEQVIGILANGIA CIERRA
ALIANZA CON PRODUCTORA DE
CHIPS ESTADOUNIDENSE

El 2018 empezaron a conectar camaras de seguridad con un software
para detectar incendios, eso los llevé a cerrar un contrato con 600
camaras con la municipalidad de Las Condes para prevenir robos, y ahora
estan dando el salto a vender su producto en Estados Unidos gracias a
una alianza con la productora de chips Blaize. Ademas, estan ad portas de
cerrar un levantamiento de US$ 600 mil con el fondo Discovery de la UC.

El2014, el ingeniero y profesor de la
Universidad Técnica Federico Santa Maria
de Valparaiso, Francisco Soto (42), decidio
dejar su trabajo académico para fundar una
startup de IoT (internet de las cosas) que
buscaba reducir los costos de mantenciony
monitoreo de plantas de procesos. Recibie-
ron fondos de Corfo, fueron seleccionados
por la aceleradora de Silicon Valley BlackBox
y Google les dio un crédito de US$ 100 miL

Soto, junto con sus socios Carlos Valdes,
Andrés Ulloa y René Mena, tenian en mente
el éxito en San Francisco. Conocieron al fun-
dador de Osisoft, el Dr Patrick Kennedy, que
vendio su empresa en US$ 5 mil millones, y
éste empezo a asesorarlos. Con el paso de
los meses la cosa no iba bien y comenzaron
a pivotear. EL 2016, ya con Carlos Valdeés
viviendo en San Francisco, empezaron a
proveer servicios a una de las firmas de Ken-
nedy pero no pudieron escalar el negocio. En
ese tiempo, Soto estaba en Fundacion Chile
y donaba la mitad de su sueldo a su socio.

Fue el 2018, en una conversacion con Chi-
lquinta, empezaron a desarrollar el producto
que hoy venden, un software que integra
las camaras de seguridad y emite alertas en
base a un algoritmo. “La empresa electrica
nos dijo, ‘'ustedes que conectan todo, ;por
qué no hacen que nuestras camaras puedan
prevenir incendios?. Nos empezamos a
dar cuenta de que habia un mundo en las
camaras y que el desafio era transformar la
imagen a dato. Habia un mercado gigante”,
recuerda el CEO. Decidié renunciar a su
trabajo y dedicarse 100% a la startup.

Un afo después llegaron a la Municipa-
lidad de Las Condes. Querian conectary
agregarle inteligencia a 600 camaras y que
éstas puedan ayudar a prevenir robos, Esto,
mediante un software que emite alertas con
saltos de rejas, personas caminando sospe-
chosamente alrededor de una propiedad y
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autos mal estacionados. Se adjudicaron un
contrato de cerca de US$ 600 mil “Recha-
zamos una propuesta de inversion de una
empresa de telecomunicaciones y seguimos
empujando nuestra empresa dado que te-
nemos una vision de globalizar la tecnologia,
fue una dificil decision, pero en el corto plazo
nos dimos cuenta de que fue lo correcto”,
asegura Soto. Durante el 2019 se unio el
ingeniero Rodolfo Castillo para el desarrollo
de arquitectura edge computing (tipo de
informatica que ocurre en la ubicacion fisica
del usuario, no en la nube).

Asi fueron creciendo en la industria de
seguridad, y hoy su gran desafio es con los
portonazos: quieren que todas las camaras
de la ciudad puedan detectar patentes, y no
solo los porticos. Para eso Las Condes licito
un proyecto para sumar 2.000 camaras, Se
lo adjudicaron en alianza con Sonda. Hoy
tienen a la firma de seguridad Area Protegida
como cliente, que le ve la seguridad a Mac
Online, Grupo Patic y MTS y ademas trabajan
con Nike, The Line y estan entrando a Metro.

Estan cerrando una ronda de US$ 600 mil
con el fondo Discovery de la UC y entrando
al mercado peruano y brasilefio con Sonda.
Acaban de cerrar una alianza estratégica con
la productora de chips en Estados Unidos
Blaize. para escalar el negocio del desarrollo
de aplicaciones de vigilancia de inteligencia
artificial. Ya estan en conversaciones con
American Airlines y Walmart, y con negocios
en Australia, Filipinas e Inglaterra.

Para cerrar este vinculo -relata Soto- fue
fundamental la asesoria de la familia de
Kennedy,

Este afio van a cerrar con 4.500 camaras
conectadas con una venta cercanaa los US$
800 mil, y para el proximo proyectan vender
mas de US$ 1,2 millones; para eso, en los
proximos meses uno de los socios se ird a
vivir a San Francisco.
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