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Benjamin Olivares Fernandez, presidente de "Femacal": "Unas tres mil personas diariamente trabajan con nosotros"

Benjamin Olivares Fernandez, presidente de “Femacal™
“Unas tres mil personas diariamente trabajan con nosotros”

La historia de un
referente de la
comuna y la zona,
que asumio la
administracion

de una de las tres
ferias mas grandes
del comercio agricola
del pais

La vida de Guillermo Ben-
jamin Olivares Fernandez ha
estado ligada, desde siempre,
alaagricultura y al comercio.
Su padre fue un agricultor en
el sector de Tres Esquinas y
su madre fue una emprende-
dora que vendia flores en Vi-
fia del Mar. Su relacion con
las ferias agricolas partié con
su padre y su hermano, con
quicnes salia a vender los
productos (cebollas, ajos, to-
mates) de las cosechas fami-
liares en La Calera.

Sus primeros recuerdos
-atin nino pequeno- tienen
que ver cuando la feria de
frutas y verduras funciona-
ba en Entrepuentes. Estudio
en la Escuela Basica de Petor-
quita; en la ex Escuela N° 16

de Hijuelas; y en el Liceo “Fe-
lipe Cortés”. Entonces, no te-
nia una mayor vocacién por
la agricultura, “pero -dice
Guillermo Olivares- estaba
la responsabilidad de apoyar
a la familia”.

Sin embargo, la experien-
cia temprana de Guillermo
Olivares en el comercio de
productos agricolas de su fa-
milia, lo llevé a desarrollar,
por el lado de la compra y
venta de hortalizas, un pro-
yecto de vida ligado a lo que
conocia tan bien. Después de
cumplir con el Servicio Mili-
tar Obligatorio se comenzo a
dedicar -inicialmente con su
hermano Jorge- al comercio
agricola en un puesto de la
Feria Mayorista de La Calera.

En su puesto, el N° 98 de
la calle 2 de la “Femacal” co-
menzaron a lucir los tomates
de Catemu, que cran los pri-
meros de la temporada antes
de los invernaderos. Guiller-
mo Olivares aun recuerda a
muchos de los productores
cateminos que fueron sus pri-
meros proveedores; “Los Rei-
noso, San José, Santa Isabel.
En esos tiempos, en la zona, el
tomate duraba sélo una tem-
porada de algunos meses”.

Guillermo Benjamin Olivares Fer-
nandez, presidente del directorio
de la Feria Mayorista de La Calera.

EL ESQUIVO
“BAROMETRO”
DEL TOMATE
Entonces, decidié buscar
proveedores en Ovalle para la
temporada siguiente de toma-
tes y luego, ir por otras opcio-

nes en Arica. Los fieles degus-
tadores del tomate de nuestra
zona pudieron contar con el

“Considero que lo que hago
es un trabajo de continuidad.
Luis Cabrera -el ex presidente

fruto rojo cn las mesas d t
todo el afo, que se puede con-
sumir de muchas formas. Y el
tomate es como un barémetro
de los precios de las verduras,
cuando el aiio es normal.

Sin embargo, Guillermo
Olivares apunta que no he-
mos vivido afos normales
en nuestra zona por la esca-
sez del agua. “Puede que se
dé que cl tomate csté barato,
pora hay una escasa pmduc-
cion de lechugas. El comercio
agricola para los agricultores,
en tiempos como los que ha
tocado vivir ultimamente, es
muy complejo y no hay un
elemento -como en afnos nor-
males son los tomates- que
pueda equilibrar los precios”.

Desde hace algunos me-
ses -y pese a que dice que
nunca lo habia pensado- Gui-
llermo Olivares Fernandez,
actualmente de 63 afos, es el
presidente de la Feria Mayo-
rista de La Calera. Es un car-
go de alta responsabilidad,
pues “Femacal” es una de los
tres mercados de comercio
agricola por mayor mas im-
portantes del pais.

dela dcjé un cquip
administrativo muy eficiente y
yo también trabajo en conjunto
con los directores. Felizmente,
y es uno de nuestros potencia-
les, en lodas las areas de esla
empresa hay gente muy com-
prometida. Y no es un trabajo
facil, pues se trabaja desde la
madrugada y muchas veces,
con cargas pesadas”.

UNA “CIUDADELA”
SOLIDARIA

La Feria Mayorista de La
Calera es, con su amplia su-
perficie, una verdadera “ciu-
dadela” dentro de la ciudad.
“Tenemos una tres mil per-
sonas -dice Guillermo Oliva-
res- que llegan diariamente
hasta nosotros. En el proceso
de compra y venta de produc-
tos agricolas participa mucha
gente y de varias ciudades de
nuestra region y de otras cer-
canas. También es un lugar
que brinda posibilidades de
trabajo a mucha gente, desde
el comerciante al cargador.
Esta es una de las empresas
caleranas que da mds opcio-
nes de empleo”.

Aunque ha sido siempre
un espacio de acogida -que
copia a La Calera en su lar-
ga bitacora solidaria- tam-
bién ha sido una opcién pa-
ra muchos migrantes. “Esa
condicion de abrir las puer-
tas a todo el mundo es par-
Le de nuestra historia. Esle es
un lugar donde el valor de las
personas se mide por su com-
promiso y los valores que ex-
prese, no por su nacionalidad.
Aqui -como pasa en nuestra
agricultura- tenemos muchos
migrantes y han sido un apor-
te, pues son una fuerza de tra-
bajo que estaba escaseando”.

El presidente de “Fema-
cal” agrega que han estado
creciendo como empresa y
muchos locales que estaban
vacios, han sido ocupados.
“También, pese a que viene
de antes, se sigue invirtien-
do en seguridad -con tecno-
logia y guardias- aunque no
son muchos los hechos que se
salen del marco. Hay un re-
glamento interno que debe
ser cumplido por todos los
que son parte de esta empre-
sa y que implica orden, disci-
plina y respeto que también
es parte de nuestra empresa,
pero que no limita la relacion
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:"Unas tres mil personas diariamente trabajan con nosotros"

-

La Feria Mayorista de La Calera no es sdlo un lugar de compra y venta de productos agricolas, sino también un
espacio soclal de La Calera que representa una serfe de elementos (turismo, cultura popular) que hacen stempre

interesantfe una visita.

personal entre todos, que es
una de nuestras principales
caracteristicas”.

Y aunque el diagnostico
actual es positivo en la ma-
yoria de las areas, Guillermo
Olivares cuenta que se es-
ta trabajando en desarrollar

algunos aspectos en los que
han demorado. “Hasta el ano
pasado, se usaba mucho pa-
pel y l.ipiz para algunos de
nuestras actividades y ahora,
tenemos alrededor de un 90%
de nuestras actividades digi-
talizadas; nuestros recauda-

dores hacen cursos de capa-
citacion; se invierte en mas
y mejores equipos. También
estamos arruglando uspacios
y mejorando servicios y bus-
camos que nuestra feria sea
mas hermosa. Creo que ain
hay mucho que hacer..."”.
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