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Tipo:  Noticia general
Titulo: Casa Emprender ofrece 20 cursos mensuales

La Florida abrié hace seis meses este centro

Casa Emprender ofrece 20
cursos mensuales

FRANCISCA ORELLANA

erca de 20 cursos al mes
para formar y apoyar el
aprendizaje de microempre-
sarios y emprendedores se dictan
en la Casa Emprender, el primer
centro de emprendimiento e inno-
vacion social de la municipalidad de
La Florida
Inaugurado hace seis meses, tie-
ne una parrilla de cursos, capaci-
taciones, talleres, mentorias perso-
nalizadas y charlas empresariales,
ademas de un espacio de cowork y
un centro de negocios para ayudar
a formalizar emprendimientos.
Todo, gratuito para vecinos que
residan en la comuna para que
aprendan a hacer el formulario 29
del Servicio de Impuestos Internos,
se formalicen, mejoren sus proyec-
tos de negocio o los capacitan para
que amplien la cartera de clientes
0 mejoren sus estrategias de mar-
keting.
“Hemos atendido alre-

han tenido mayor acogida?

“Dos han sido los que han tenido
mayor éxito: el de aprender sobre
inteligencia artificial y marketing di-
gital. Partimos focalizando en loca-
tarios de la comuna, comerciantes y
pymes, donde obtuvimos muy bue-
nos resultados. Aprendieron a hacer
su logo, a generar un relato de su
negocio, potenciar mejor su canal
e-commerce, o usar Chat GPT para
mejorar sus resultados”.

¢No hay mucho uso de tecno-
logia en los locatarios?

“Se conocen, son herramientas
que estan disponibles en linea, pero
se veian lejanas para ellos porque los
comerciantes y pymes estan todo el
dia en el negocio y tienen que hacer
de todo. En general, o les quedaba
tiempo para la capacitacion”.

¢Financiaran también a em-
prendedores de la comuna?

“Si, justamente queremos abrir dos
fondos en 2026. Uno para seguir im-

pulsando el emprendimiento, para

ayudar a mejorar el equipa-

dedor de 1.200 veci- 4 miento del negocio. Y,
nos que tienen sus Adema_s de por otro lado, lanzar
emprendimientos asta parrllla de un fondo de inno-
locales en la co- f . vacion. Sera todo
muna, hemos capacﬂamones, con un proceso

tenido mucho
movimiento

desde que
partimos.

Para este

ano, tene-

mos la meta

de llegar a los

2.000 cursos y
capacitaciones
ofrecidas”, cuenta
Daniel Medina, direc-
tor de la Corporacion
Municipal de Fomento al
Desarrollo Comunal y Producti-

vo de La Florida, que esta a cargo
de la iniciativa.

En el recinto se ofrecen cursos
para aprender programacion web,
inteligencia artificial, marketing
digital, estrategia de ventas, cap-
tacion de clientes y hasta nuevas
herramientas para potenciar el
rubro gastronémico. “Tenemos el
area de oficio, donde se ofrece un
nivel de reposteria avanzado, don-
de idealmente los vecinos puedan
perfeccionar los productos que en-
tregan”.

Cuenta que también hay instan-
cias para que los emprendedores
de la comuna conozcan casos de
éxito. Por ejemplo, recientemente el
cantante Américo dio una charla no
como el artista, sino como produc-
tor de sus eventos, mientras que el
sommelier Marcelo Pino se reunion
con emprendedores gastronémicos
para ensefar sobre la importancia
de los vinos y los quesos para que
puedan mejorar su servicio.

De todos sus cursos, ¢cuales

cuenta con mentorias
personalizadas y
charlas empresariales.
A eso se suma
un centro de
negocios, para
ayudar a formalizar
emprendimientos.

de postulacion,
con apoyo de
alguna funda-
cion que nos
ayude a poder
gestionar la
entrega de los
fondos”.
¢Qué tipo de
apoyo es lo que
mas les han pedi-
do los vecinos?
“Lo que mas han soli-
citado es marketing digital y
como potenciar la venta, porque
necesitan mejorar la imagen de sus
productos y de sus locales. Hay mu-
cho emprendimiento vy ellos quieren
tener ese sello instintivo para seguir
potenciando y obviamente especia-
lizarse”.

¢Qué tipo de negocios se es-
tan desarrollando mas en la co-
muna?

“Nos dimos cuenta de que hay
mucho emprendimiento que ya esta
formalizado, que paso la primera eta-
pa con las patentes y que se esta
yendo hacia una linea mas de gas-
tronomia con restaurante o venta a
domicilio, o produccién de eventos.
Hay mucha duefa de casa que en
su minuto se atrevid a emprender
y justamente lo hizo a traves de la
venta a domicilio. Luego se atrevio
a abrir un lugar comercial y ahora
esta con la idea de potenciar su red.
También hay una expansion de la co-
muna de nuevas oficinas, con mas
oportunidades y necesidades para el
area de alimentacion y también de
servicios” T

“El préximo aiio queremos abrir dos fondos de financiamiento", cuenta Daniel Medina.
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