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BUSCAN CONQUISTAR A INDUSTRIAS DE ALTA EXIGENCIA:

Bebida basada en nanoburbujas
promete combatir la fatiga
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VPE: $6.609.846
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El producto de la startup Nano+Life
busca optimizar la recuperacion
muscular y combatir los efectos de la
fatiga mediante una “oxigenacién
celular profunda”. rasroLa romo pNo

es transformar desarrollos complejos en solucio-

nes simples y accesibles para las personas. Con
eso en mente, una startup chilena desarroll6 la primera
bebida funcional basada en nanoburbujas.

“G explorando el comportami y las
propiedades fisicoquimicas de las nanoburbujas de
oxigeno, identificando su potencial en hidratacion fun-
cional. A nivel internacional, ya existian algunas expe-

Uno de los grandes desafios de la ciencia aplicada

cién con industria”, dice.

En el caso de Nano+Life la clave ha sido colaborar
con instituciones académicas y avanzar priorizando

idencia: “La nar logfa, probabl serd
una de las grandes plataformas tecnolégicas de las pro-
ximas décadas, y creemos que Chile puede participar
activamente en esa conversacién”.

En este contexto, Sergio Viafara, investigador pos-
tdoctoral de IMPACT, destaca el esfuerzo conjunto co-
mo un paso concreto para superar la brecha que suele
existir entre el laboratorio y la sociedad. “Lo fundamen-
tal es lograr articular nuestras capacidades cientificas
con la innovacién tecnoldgica, demostrando que la co-
laboracién entre la academia y la industria es el motor
para generar soluciones que tengan un impacto real y
global en la salud de las personas”, senala.

Nano+Life se encuentra en etapa de comercializa-
cién y validacién en el mercado chileno. La bebida se

Sesién Ferrer, CEO de Rindegastos.

TIENE 400 MIL USUARIOS EN LATINOAMERICA:
Rindegastos se suma
a la ola de los agentes
de IA y prepara su

CEDIDA

riencias iniciales en paises como Japény Reino Unido”,
Pablo Bravo, cofundador de Nano+Life.

En alianza con cientificos del centro IMPACT dela U.
de los Andes, la startup quiso validar la bebida, para
transformar logia de alta lejidad en un
producto masivo que mejore el bienestar y el rendi-
miento fisico.

“El desafio no era solo técnico, sino también de esca-
labilidad y experiencia d Tuvimos que desa-
rrollar procesos capaces de estabilizar estas estructuras
en liquidos y transformarlas en una solucién viable pa-
ra uso cotidiano. Mas que una bebida, las nanoburbu-
jas pueden convertirse en una nueva capa tecnologica
para desarrollar soluciones funcionales mds sofistica-
das en distintas industrias”, sefiala el emprendedor.

Las diminutas esferas de gas, que pueden ser hasta
2.500 veces mds pequenas que un grano de sal, ayudan
a que el oxigeno se libere de manera eficiente y contro-
lada dentro del organismo.

“Creemos que existe un potencial importante en en-
tornos donde el rendimiento fisico y cog-
nitivo es critico, no solo en deporte, sino
también en industrias de alta exigen- g
cia”, sostiene Bravo. i

Anade que uno de los principales
desatfios ha sido construir simultdnea-
mente tecnologfa, validacién y credi-
bilidad internacional. “En ecosiste-

vende en nanolife.cl, marketplaces, tiendas especializa-
das y gimnasios.

arribo a Brasil

CATERINNA GIOVANNINI

tica no agrega valor, explica Sebastidn Ferrer, CEO de Rin-

degastos. La empresa, después de casi 11 anos enfocada en
la automatizacion de rendiciones de gastos corporativos, estd
pilotando con algunos clientes herramientas de inteligencia ar-
tificial que operarfa en el niicleo de su plataforma con cinco
agentes especializados.

Actualmente procesan US$ 1.200 millones de transacciones de
400 mil usuarios en Latinoamérica y todos tienen conductas recu-
rrentes y patrones en la forma en que gastan y rinden, lo que per-
mite a la [A anticiparse a sus acciones. Por eso, con esta actualiza-
ci6n, cuando llega la foto del comprobante, primero acttia un
Agente Rendidor, que agrupa los gastos en informes automdtica-
mente, los categoriza y los envia al flujo de aprobacién.

Luego, “para aprobar los gastos el sistema es parecido, todo se
repitemucho ylaIA ya sabe como yo apruebo, rechazo o devuel-
vo informes”, agrega Ferrer. Para esto hay cuatro asistentes. El
Agente de Revision actiia como un aprobador automatico que
revisa cada gasto segtin las reglas configuradas por la empresa y
dejasololos casos complejos al equipo humano. El Agente Audi-
tor, que detecta modificaciones en las politicas de rendicién que
estableci6 la empresa en plataforma. El Agente Financiero que
detecta lias en el compor i histérico, hace pro-

Rend.ir gastos es un proceso necesario pero que, en la préc-

mas mds desarrollados existen més Pablo Bravo,
redes, capital especializado y cultu- d.
ra deeptech. En Chile todavia esta- Nano-+Life.

mos construyendo ese camino,
pero hay una oportunidad enor-
me: el pais tiene muy buena cien-
cia, universidades sélidas y una
generacion de emprendimientos
que empieza a conectar investiga-
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de

y entrega CON Tiesgos y 1

El CEO explica que no han querido tener tarjeta corporativa y
que prefieren que los clientes utilicen la que ellos consideren que
tiene las mejores condiciones. Y al momento de conciliar, en vez
de que se haga de forma manual, esperan que sea un Agente de
Conciliacién el que cruce las transacciones bancarias con los
gastos registrados. Todos se lanzaran el segundo semestre, pri-
mero en Chile y luego en Colombia, Pert, Argentina y México.
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