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Participacién de mercado internet mévil (3G + 4G)
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Fue un golpe a la catedra en el

mercado de las telecomunica-

ciones. VTR y Claro anunciaron
este martes, a través de sus respecti-
vas casas matrices, Liberty Latin
America y América Movil, un acuerdo
de joint venture para combinar sus
negocios en Chile, a excepcion de las
torres de telecomunicaciones y la TV
de pago de Claro.

La importancia de esta alianza se
explica en la participacion de merca-
do de ambas empresas en distintos
servicios (ver graficos).

En banda ancha, de acuerdo a da-
tos de la Subtel, VTR tiene hoy 32,6%
del mercado y Claro 12,3%; es decir,
sumarian 44,9% (algo menos que el
doble que Movistar, el segundo actor
del mercado). En television de pago
juntas completan 43,4% del merca-
do, casi tres veces Movistar (2° del
mercado, 15,6%). El telefonia movil,
en tanto, VTR y Claro totalizan
29,8%16, 6,5 puntos menos que Mo-
vistar (36,3%).

El 5G cambia todo

Las operaciones de ambas firmas
son complementarias, destacaron
ambas matrices en un comunicado.
VTR aporta en productos fijos de alta
velocidad, donde es lider, con cerca
de 3 millones de suscriptores; Claro,
con 6,5 millones de clientes moviles.

Uno de los objetivos del trato, dice
el texto, uno de los objetivos es “rea-
lizar inversiones significativas para
expandir la red de fibra dptica y colo-
car en primer plano los servicios mo-
viles de quinta generacion (5G)”. Pa-
ra 2025 se espera que la red fija de la
alianza cubra 6 millones de casas, “la
mayoria de las cuales tendria acceso
a infraestructura de FTTH (Fiber to
the Home, fibra optica al hogar)”.

Segln el subsecretario de Teleco-
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Inminente llegada del 5G reordena mercado del internet y la TV de pago

Una amistad ideal: qué le ofrecera

La idea del acuerdo, dicen ex subsecretarios de
Telecomunicaciones, es enfrentar un negocio nuevo
que ofrecera servicios como la domética.

municaciones, Francisco Moreno, el
acuerdo habla del atractivo que tiene
el sector de telecomunicaciones chi-
leno, “con un notorio interés por par-
te de las empresas en invertir y desa-
rrollar proyectos; esperamos que el
resultado de esta operacion implique
beneficios directos y mejores servi-
cios para todos los usuarios. Chile fue
el primer pais en licitar redes 5G en la
region y ahora estamos en fase de
despliegue de esta nueva red”.

:Qué buscan?

Segiin el ex subsecretario de Tele-
comunicaciones, Pedro Huichalaf, la
alianza apunta al inminente mercado
del 5G, dada la reciente aprobacion

Pasos previos

Antes de entrar en vigor, la operacion anunciada por América Movil y Liberty Latin
America de combinar sus operaciones en Chile de VTR y Claro Chile debe ser visada
por la Fiscalia Nacional Econémica (FNE), y eventualmente, el Tribunal de Defensa de
la Libre Competencia (TDLC).
“Me aventuraria a decir que si la FNE estima que hay riesgo de concentracion va a
poner condiciones que busquen atenuar estos riegos anticompetitivos”, anticipa
Sebastian Benedetti, socio de CBC Abogados.

por la Contraloria para el despliegue
comercial de dicha tecnologia en to-
do Chile.

Es un mercado que, segun la in-
dustria, podria ofrecer infinidad de
productos nuevos; por ejemplo, la
domotica para manejar aparatos a
distancia en el hogar, la telemedicina
qrobots para la industria en la mine-
ria.

*“La unidn es una apuesta a futuro.
El 5G es una tecnologia inalambrica,
pero para que funcione correctamen-
te requiere de una red de infraestruc-
tura fisica -redes de fibra optica,
principalmente- y las frecuencias del
espectro radioeléctrico. Tedrica-
mente VTR coloca las redes y Claro

Ta

al cliente la alianza VTR-Claro

sus concesiones de 5G que se adjudi-
¢0”, explica Huichalaf, actual docen-
te del Centro de Investigaciones en
Ciberseguridad de la Universidad Ma-
yor.

La apuesta es a generar ahorros y
mejores servicios, opina Rodrigo Ra-
mirez, también ex subsecretario de
Telecomunicaciones: “VTR ha desa-
rrollado desde sus inicios sus mayo-
res fortalezas en el mundo fijo, mien-
tras que Claro lo ha hecho en el mun-
do movil. La union de ambas compa-
fias tiene complementariedades,
cooperacion y sinergias que deberia
traducirse en una empresa mas efi-
ciente, que introduzca mas compe-
tencia al sector y pueda desplegar
mas infraestructura en menos tiem-
po”.

0 sea, para el cliente final este
acuerdo también deberia traducirse
en mejores planes y ofertas comer-
ciales.

Chile tiene mucho margen para
crecer y muchas brechas que corre-
gir, dice Ramirez: un nuevo operador
deberia impulsar mas competencia y
el desarrollo de las redes 5G y redes
fijas ultrarrapidas, pero al mismo
tiempo acortar brechas de conectivi-
dad, seguir agregando capacidad a
las redes 4G y al hogar.

“Hay 20 comunas sin ningln tipo
de servicio fijo y en el 41% existe un
solo operador fijo. En contraposicion,
en las comunas mas ricas hay 6 ope-
radores; en 76 comunas hay sélo un
20% de cobertura de servicios fijos”,
asegura.
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