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Codelco y SQM en cuenta regresiva: ¢ Qué arriesgan si no logran un acuerdo por el litio?

La minera privada sacaria la peor parte, aseguran los expertos

Codelco y SQM en cuenta regresiva: {Qué
arriesgan si no logran un acuerdo por el litio?

Un pacto entre las mineras podria generar entre
US$8 mil y US$20 mil en ingresos anticipados a
partir del 2025, estiman en el mercado.

Luis Mendoza y Felipe O’'Ryan

d portas del plazo fatal (fines de

diciembre) que se autoimpuso

el presidente de Codelco, Maxi-

mo Pacheco, para definir si exis-
tia “piso” en las conversaciones con SQM
para alcanzar un acuerdo por la explota-
cion puablico-privada del litio del Salar de
Atacama, a contar del 2030, ain no sale
humo blanco en las conversaciones entre
ambas mineras.

:Qué ocurriria si todo queda en nada?,
segun expertos, la peor parte de un no
acuerdo, la sacaria SQM, pues casi todo su
crecimiento y éxito ha estado radicado his-
toricamente en la explotacion del Salar de
Atacama, y ese mismo éxito tiene fecha de
vencimiento en siete afios mas.

Codelco, en tanto, perderia menos. Si
bien la estatal no tiene experiencia en la
extraccion de litio desde salmueras (cono-
cimientos que aportaria su potencial so-
cio), para los analistas del sector, se trata
de una debilidad que es facil de suplir, de
la mano de algtin otro actor de peso mun-
dial en este negocio. Por el contrario, se-
gun los mismos expertos, la ventaja de Co-
delco estd en el mandato gubernamental
que le entrega la explotacion de uno de los
salares mas abundantes y rentables a nivel
mundial en el mercado del litio.

Para el CEO de Global Lithium e in-
versionista en empresas de litio, Joe
Lowry, conocido como Mr. Litio, “SQM no
tiene otra opcidn viable mds que llegar a
un acuerdo con Codelco, dado que sus ac-
tuales contratos finalizan en pocos afos.
En tanto, para Chile (via Codelco) seria
una locura no llegar a un acuerdo donde
todos ganarian”. Eso si, aclaré: “SQM debe
mantener un control total de la produc-
cién y comercializacion”,

Velocidad y proyeccion
estratégica

El gedlogo y consultor minero, José
Cabello, comentd que hoy “el Salar de Ata-
cama es por lejos uno de los mejores yaci-
mientos de litio del mundo y el crecimien-
to que ha experimentado SQM se basa en
eso, y es también lo que explico el ingreso
de la china Tiangi a su propiedad. Sin esa
posicion en el Salar de Atacama, SQM
pierde proyeccion estratégica, por mds
que busque otros yacimientos en Austra-
lia, que son mucho menos rentables”.

Por Codelco, agrego, la estatal pierde

"velocidad estratégica para llegar a ser un
operador de litio, no solo en el Salar de
Atacama, sino que ademads en los salares
de Maricunga y Pedernales” —donde ésta
tiene pertenencias mineras—, conside-
rando que ademads debe iniciar los exten-
sos procesos ambientales y con las comu-
nidades para esas explotaciones.

De hecho, socios para Codelco no fal-
tan en el mundo: “si se analizala demanda
actual y futura de litio, pueden existir va-
rias empresas, muy efectivas en lo econo-
mico, dispuestas a ser un socio pasivo de
Codelco en este negocio, como por ejem-
plo, cualquier gran automotriz interesada
en avanzar en la electromovilidad”.

“Siyo tuviera que aconsejar a SQM les
diria que hagan todo lo posible por llegar a
un acuerdo, aunque no logren una posi-
cidn tan favorable como la que tienen
hoy", dijo Cabello.

Una nueva tecnologia

Para el managing partner de la con-
sultora iLiMarkets y exejecutivo de SQM,
Daniel Jiménez, si Codelco y SQM no lle-
gan a algin pacto ahora "ambos pierden”.
Explicé que “un acuerdo podria permitir el
aumento de produccién de 100 mil a 150
mil toneladas métricas de carbonato de li-
tio antes del 2030, digamos en 2025", con
los mayores ingresos que eso generaria:
“en términos de margen, esto podria re-
presentar entre US$8 mil y US$20 mil mi-

Maximo Pacheco
(alaizq.),
presidente de
Codelco, y
Ricardo Ramos,
CEO de SQM.

llones de ingresos adicionales”.

Por eso, recalcd que “tiene mucho
sentido que ambas empresas lleguen a un
acuerdo lo antes posible”.

Para el abogado experto en proyectos
mineros para la region y exconsejero de
Codelco, Cristian Quinzio, al no llegar aun
pronto acuerdo, SQM pone en juego “los
futuros aumentos de produccion que pue-
da lograr en una asociacion con la minera
estatal y los que se obtengan de la mano de
la nueva tecnologia que se esta probando
en el mundo, denominada Extraccién Di-
recta de Litio” que permite elevar hasta en
un 30% los rendimientos obtenidos hoy
con el sistema de piscinas de evaporacion
de salmueras: “SQM pierde proyeccion y
la posibilidad de seguir aprovechando su
know how en el salar”.

En tanto, el Estado de Chile, a través
de Codelco, pierde la posibilidad de obte-
ner grandes réditos para el pais, que son
mucho mayores con SQM que a través de
una licitacion publica, “porque eso va a
generar periodos de baja produccién y
pérdidas de ingresos”.
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Que ingrese

un NUevo socio:
El factor
constitucional

Si no hay acuerdo entre Codelco
y SQM por el Salar de Atacama,
existirian dos opciones para el
gobierno y la minera estatal:
licitar publicamente la operacién
de esas pertenencias (que si-
guen siendo de Corfo) o que
Codelco busque otro socio.
Ultima opcion que Cristian Quin-
zio pone en duda: “Para que exis-
ta un socio distinto a SQM, la
negociacion tendria que fracasar
y, ahi, Corfo debe llamar a una
licitacion por la explotacion del
Salar de Atacama. En paralelo, el
Estado tendria que decidir si
comprar o no los activos indus-
triales de SQM en el salar, algo
no tan facil, porque supone acor-
dar el precio’”.

La tercera opcion, explico el
jurista, es que Codelco busque
una alianza estratégica con otra
empresa: “Hasta donde conozco,
Codelco tiene el mandato de
representar a Corfo para nego-
ciar con SQM y no para negociar
con terceros, ya que esa nego-
ciacion podria ser objetada cons-
titucionalmente, ya gue un socio
para el Estado, a través de Co-
delco, deberia ser elegido me-
diante una licitacion publica,
transparente y competitiva y no a
dedo”, aseguro.

“Un yacimiento de tanta excelen-
cia como el del Salar de Atacama
no puede ser adjudicado a un
tercero en base a lo que a Codel-
co se le antoje”, sentencio.

El litio del Salar de Atacama hoy es
explotado por SQM y la
dounidense Albemarle.
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