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Venta de uniformes vive su peak
y se mantienen precios del 2025

comercio. Las fabricas de
confecciones de Osorno
trabajan a toda maquina
entregando pedidos y las
ventas estan arrojando

un balance positivo esta
temporada. Las telas de
algodon han presentado leves
alza, sin embargo, los valores
de las prendas se conservan
en general. El Barrio Lynch,
que concentra la mayor
cantidad de talleres del rubro,
ha registrado poco ptiblico.

Paola Rojas

paola.rojas@australosorno.cl

e acerca marzo y el

inicio del afio escolar,

porloque enestos di-

as muchas familias
osorninas estan realizando una
compra inevitable, como son
los uniformes escolares, consi-
derando que cada estableci-
miento cuenta con su propia
vestimenta, la cual es confec-
cionada por distintas empresas
locales que actualmente se en-
cuentran atendiendo una alta
demanda.

Este aiio, los precios de los
uniformes escolares practica-
mente se han mantenido, pese
a algunas alzas en telas e insu-
mos. Sin embargo, los fabri-
cantes locales han preferido
asumir esos costos para satisfa-
cer a unaclientela que, en mu-
chos casos, conservaran por
varios afos, entendiendo que
este periodo de compras es
uno de los mis complejos para
las familias osorninas y del pa-
is en general, debido a la con-
centracion de gastos durante

marzo.
En promedio, este afio un
uniforme completo bordealos
40 mil pesos, cifra que varia
dependiendo de la talla, a lo
que se deben sumar los zapa-
tos, uitiles escolares y libros.

BUENOS PRECIOS Y CALIDAD
Gladys Vargas tiene su fabrica
de confeccion de uniformesen
Ovejeria Bajo y por mas de 15
afos se ha dedicadoa elaborar
estas prendas para distintos es-
tablecimientos educacionales
de Osorno, como los colegios
Santa Marta, Luis Pasteur,
Shaddai, San José, Emprender,
entre otros, a los cuales llegan
familias con los modelos para
ser replicados.

La fabricante estima que
este afo estara confeccionan-
do mas de 300 uniformes y ya
va en la tercera tanda de entre-
gas, lo que asegura que se trata
deuna muy buena cantidad de
pedidos, los cuales ella misma
cose junto a una ayudante.

“Las ventas este afio han es-
tadostper bieny a mirealmen-
te nunca me va mal, entonces
no tengo nada de qué quejar-

GLADYS VARGAS, EN SU FABRICA DE CONFECCIONES GLADYS, TRABAJA HASTA EL AMANECER PARA CUMPLIR CON LOS PEDIDOS DE ESTA TEMPORADA.

me, porque hay demasiadotra-
bajo. Yo empiezo a agendar en
noviembre, hasta aproximada-
mente el 20 de enero, y de ahi
es pura confeccion y entregas.
Esta es unaépoca en que traba-
jamos a full, practicamente
amanecemos trabajando todos
los dias”, relato.

Es asi como en el taller de
confecciones de Gladys esta-
ran entregando pedidos de
uniformes hasta el 15 de mar-
z0, yaque muchos clientes pre-
fieren esperar por un buen
producto.

“Ellos vienen por la calidad
de la tela, porque que un nifio
pase conun buzo completo to-
do un afo, para una familia es
harto, y eso loda la calidad de
la tela. Un polerén mio no se
llena de motas, a lo mejor pue-
de encoger un poquito en la
primera o segunda lavada, por-
que es algodon, pero permane-
cerd del mismo color hasta que
le quede chico™, expreso.

Por lo anterior, Gladys Var-
gas aconsejo que siempre es re-
comendable comprar una talla

“Ellos vienen por la
calidad de la tela, por-
que que un nifo pase
con un buzo comple-
to todo un afo, para
una familia es harto,
yesolodala calidad
delatela”.

Gladys Vargas
fabricante de uniformes

mas, ya que los nifios crecen
durante el ano.

“Obviamente asiles vaaal-
canzar y sobrar para el otro
ano. Yo siempre he trabajado
de esta forma, porque hay que
cuidar la reputacion de lamo-
dista y también hay que ayudar
un poco a los papds, porque
ellos hacen un esfuerzo muy
grande, ya que cuando en una
familia hay dos o tres nifos,
son por lo menos 150 mil pesos
los que deben desembolsar de
una vez”, dijo.

En cuantoa los precios pa-
ra este ano, Gladys Vargas ex-

plicé que trabaja con telas que
le envian desde Concepcion,
por kilos, cuyos valores practi-
camente no han variado, lo
que le ha permitido conservar
los mismos precios del afio pa-
sado. No obstante, también
compra parte de esta materia
prima en Osorno cuando nece-
sita cubrir la demanda, aunque
anivel local los precios son le-
vemente mas elevados.

“En general, del afio pasa-
doaestelos preciosde las telas
se han mantenido, aunque aca
en Osorno subieron un poco,
perotampoco es tanto y en to-
do trabajo uno debe invertir
para poder lograr las metas. Yo
cobro un margen de ganancia
del 100% en lo que ocupoen te-
las, porque uno sabe cuanto
utiliza para cada uniforme”, se-
nalo.

En este caso, un uniforme
completo de cualquier estable-
cimiento, talla 10, tiene un va-
lor de 33 mil pesos, lo que in-
cluye unbuzo completo, es de-
cir, pantalén, polera deportiva
y polerén.

Ta

“Por la polera piqué sola,
entallaSoM, por ejemplo, co-
bro entre 16 mil y 17 mil pesos.
Hay muchas personas que es-
tan tan acostumbradas conmi-
£o, porque las telas que uso son
tan buenas, que compran solo
un pantalén, ya que el polerén
estd impecable, sin motas, y
eso las tiendas grandes no lo
hacen, porque venden el buzo
completo”, destaco.

Ademas, durante el afo
también va recibiendo pedidos
de quienes necesitan alguna
prenda y no la encuentran en
otras tiendas a esas alturas, asi
como también confecciona los
polerones que utilizan los es-
tudiantes de cuarto medio, pa-
ra diferenciarse del resto de
sus compaiieros en su tltimo
afoescolar.

“Yo no he sentido bajas de
movimiento y mantengo los
precios, como eldelas poleras
piqué, de un afo hacia otro,
porque los valores son los mis-
mos del afo pasado y recién
los voy a subir el 2027, con-
cluyo.
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en promedio gasta una familia con dos o tres nifios por con-
cepto de uniformes escolar en esta época del ano, a lo que se

suma el calzado, utiles y libros.
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aproximadamente las telas, porcentaje que estd dentro de los
rangos esperados. Pese a estas alzas, los fabricantes locales
practicamente han mantenido sus valores.
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3 04 meses

de anticipacion se empiezan a hacer las reservas de uniformes
escolares, para estar listos el primer dia de clases y muchas fa-
milias van abonando el valor para alivianar el bolsillo.

(viene de la pigina anterior)

STOCK TODO EL ANO

Otra fabrica que también tiene
una alta demanda por estos di-
as es Confecciones Aichele,
ubicadaal ingresode la ciudad,
en avenida Julio Buschmann,
donde su dueiio, Erwin Aiche-
le, explicé que actualmente es-
tan confeccionando uniformes
para estudiantes de los cole-
gios Osorno College, Instituto
Aleman, Liceo Bicentenario
Adolfo Matthei, Creacion, An-
dalué y San Mateo.

El comerciante indicé que,
encomparacion conel afloan-
terior, las ventas de uniformes
semantienen en niveles simila-
res, al menos durante enero.

“Ahora, entre enero y fe-
brero se ve un gran aumento
enla venta de uniformesde los
colegios con los que trabaja-
mos acd y ha venido bastante
gente”, manifesto.

Afiadié que en esta fabrica
manejan un amplio stock de
prendas durante todo el afio, lo
cual los diferencia de otros ne-
gocios, sobre todo de las gran-
des tiendas, donde la venta de
uniformes se limita general-
mente hastamarzo, loque per-
mite que las familias puedan
comprar tranquilamente el ves-
tuario escolar sin temor a que
seagote.

“Ademas, nuestras prendas
son en un 90% de algodén, lo
que asegura una buena calidad,
sin tanto poliéster™, sostuvo.

Con respecto a los precios
de este afio, Erwin Aichele pre-
cis6 que lamateria prima subié
alrededor de 8%, porcentaje
habitual para estos insumos.

Sin embargo, estono haafecta-
domayormente ala fabrica, ya
que contaban con stock de te-
las, porlo que los valoresde los
uniformes se han mantenido.

“Incluso en algunas tallas
hemos bajado los precios, co-
mo la 3, 4 y 6, que son las de
jardin infantil, porque lo que
estd pasando es que pareciera
que hay menos matricula de
nifios en esas tallas y lo que se
vende con mayor normalidad
es desde la talla 8 haciaarriba”,
Sostuvo.

Respecto a los métodos de
pago, comentd que actualmen-
te lamayor parte de los clientes
paga con débito, alrededor de
un 70%, mientras que el otro
30% utiliza tarjeta de crédito,
pese aque con esta tltima mo-
dalidad cuentan con una pro-
mocién de tres meses a precio
contado.

“El mes mas fuerte de ven-
tas estd concentrado en febre-
ro, pero las personas ya en ene-
ro empiezan a hacer sus reser-
vas, les guardamos el uniforme
completo y lo vienen a buscar
en febrero. Como son nuestros
clientes y conocen nuestra ca-
lidad, siempre regresan. Aun-
que tenemos bastante compe-
tencia de las grandes tiendas,
de todas maneras nos sigue
yendo bien y nuestros precios
son competitivos”, cerro.

RETRASO EN VENTAS

El sector que concentra la ma-
yor parte de lostalleres de con-
feccion de uniformes es el Ba-
rrio Comercial Lynch, desde
donde el presidente de la Ca-
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EN CONFECCIONES AICHELE TIENEN STOCK TODO EL ANO.

mara de Comercio del sector,
quien ademas también fabrica
prendas de este tipo, Mario Uri-
be, sefialo que las ventas han
estado algo bajas para esta épo-
cadel afo.

“Las ventas hasta ahora
han estado bajas y el ano pasa-
do también ocurrié lo mismo.
La gente dejo estas compras
para Gltima hora, pero tam-
bién pas6 que muchosofrecian
uniformes en redes sociales,
uniformes que ya les quedaban
chicos a los nifios, y muchos
los compraron. Este ano he-
mos visto menos ese tipo de
oferta, aunque igual hay”, co-
mento.

El comerciante dijo que en
el barrio existen seis talleres
dedicados a este rubro, donde
incluso se encuentra Lanas Ha-
yal, uno de los fabricantes mas
grandes de la zona, que traba-

“El mes mas fuerte de
ventas esta concen-
trado en febrero, pe-
rolas personas ya en
enero empiezan a ha-
cersusreservas, les
guardamos el unifor-
me completo”.

Erwin Aichele
duenode Confecciones Aichele

ja para numerosos colegios de
toda la provincia, peroque aun
asi el movimiento sigue siendo
lento.

“Esperamos que durantela
primerasemana de marzo esto
pueda repuntar, porque ya ni
siquiera tenemos esperanza pa-
ra fin de mes, lo que es raro,
porque para comprar un uni-
forme se necesita tiempo. Aca
estamos todos preparados con

s

lo que hay que tener para los
distintos colegios. Yo tengo uni-
formes de la Escuela de Artey
Cultura, del Liceo People Help
Peopley del Premilitar, ademés
de varios accesorios y parches,
ya que ellos usan muchos. Se
havendido, pero no como en
anos anteriores”, expreso.

FAMILIAS

“Lo tuvimos que reservar en
noviembre, porque después ya
se complica mucho y los nifios
crecen bastante como para
arriesgarse a dejarlos con el
uniforme del afio pasado. En
nuestro caso tenemos dos ni-
flos y la mayor, que tiene 8
anos, le hereda a su hermano
chico de cinco. Por suerte aho-
rase puede hacer eso, porque
antes no le hubiese podido he-
redar un jumper. Eso si, igual
hay que comprarle todos los

Ta

LA CALIDAD DE LAS TELAS ES MUY IMPORTANTE PARA LA DURABILIDAD.

pantalones a mi hijo menor,
porque los de su hermana ter-
minaron muy gastados”.

El relato corresponde a Ja-
vier Gomez, quien ya compro
los uniformes, gastando alre-
dedor de 140 mil pesos en sus
dos hijos, mientras que otra
osornina, Cecilia Donoso, se
encuentraala espera de que le
entreguen su pedido.

“Tengo que reconocer que
lo hice un poquito a altima ho-
ra, pero tantos afnos que com-
pro en el mismo lugar, sé que
no me van a fallar, sobre todo
porque este es el tltimoaio de
mi hija. A ellale mandé a hacer
solo poleras de uniforme y de-
portivas, porque el poleron es
especial para cuarto medio. Por
eso también esta comprase ha-
ce con emocién, porque uno
sabe que es el fin de una linda
etapa”, sefalo Cecilia. 3
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