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Arajet presenta su
Boeing 737 Max-8 al
trade nacional

La cabina del avion de
Arajet que vuela la
ruta Santiago-Santo
Domingo fue visitada
por turoperadores y
agentes de viajes en
el marco de Fidae
2024,

| Boeing 737 Max-8 de
Arajet fue parte de los
aviones en exhibicion
de Fidae 2024, en el Aero-
puerto de Santiago Arturo
Merino Benitez. En ese lu-
gar, la aerolinea dominicana

realizé una actividad para el
trade con motivo de cono-
cer las caracteristicas de la
aeronave.

“Por la importancia de la
feria, queremos poderllegary
que las personas nos empie-
cen a conocer y a sentar un
precedente e ir aumentando
el awareness de la marca”,
sefialé Alexandra Roca, ge-
rente de Mercadeo de Arajet.

Actualmente la compafiia
posee nueve aviones, todos
Boeing 737 Max-8 y esta ad
portas de recibir su décima
nave en el proximo mes. Ara-
jet proyecta para 2025 tener
23 de estos aviones, y para
2026, 29.

La ruta Santiago-Santo

Domingo, estrenada en oc-
tubre de 2023, tiene tres fre-
cuencias por semana, ope-
rando los lunes, miércoles y
viernes; y permite conectar
a través de Santo Domingo
con 22 destinos en 15 pai-
ses de la region, incluyendo
a Canada, México, Colom-
bia y Costa Rica, entre otros.

Apuntando a las
agencias de viajes
Actualmente, lacompafiia
tiene tres categorias de ser-
vicio: Smart (la mas econo-
mica), Comfort (incluye equi-

paje de bodega, asiento se-
leccionado, check tanto en
linea como en aeropuerto) y
Extra (agrega a los servicios
de Comfort acceso priorita-
rio y tres cambios de vuelo).

Francisca Rodriguez, Avia-
tion Sales Manager de Arajet
en Chile, sefialé: “Logramos
gue un equipo reducido de
agentes de viajesy turopera-
dores pueda venir a conocer
las caracteristicas de la ca-
bina del avion. Estamos muy
enfocados en el B2B, por lo
que es importante mostrar-

les el producto”. “s
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