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“En el norte existe tanta energia solar, que el precio durante el dia tiende a ser practicamente cero”
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G ENTREVISTA. PABLO DEMARCO, gerente general de Plataforma Energia:

“En el norte existe tanta energia solar; que el precio
durante el dia tiende a ser practicamente cero”

Cristian Venegas M.

cvenegas@mercuriocalama.cl

hile enfrenta desafios en
materia energética, cen-
trados en la seguridad
del suministro, eléctrico e hidri-
co,yen la reduccién de los pre-
cios dela energia. Asilo plante
el gerente general de Platafor-
ma Energia, Pablo Demarco,
quien advirtio que, pese al po-
tencial en energias renovables
y desalacion, persisten brechas
estructurales que dificultan
avanzar conmayor rapidez.
Enesalinea, el ejecutivose-
nal6 que unode los principales
obstaculos es la extensa trami-
tacion de proyectos, especial-
mente desaladoras, y llamé a
impulsar politicas que faciliten
su desarrollo y permitan redu-
cir costos para los usuarios me-
diante mayor competencia, tec-
nologia y mejores precios para
clientes regulados y libres.

&Cudles son algunos de desafios,
en materia energética, que Chile
debe resolver?

-Hay dos puntos relevantes
que son problemas pais, que
también son muy atingentes a
la Region de Antofagasta, que
son la seguridad del suministro
basico, y ahi hay dos puntos, el
suministro eléctrico y el sumi-
nistro de agua. El otro punto
fuerte, que tenemos que resol-
ver, es reducir los precios de la
energia. Esos son los dos pun-
tos, ami parecer, principales y
que tienen varias aristas.

Quésucedecon la seguridad del
suministro?

-Como Chile, tenemos la
ventaja de tener agua en las
costas alo largo de todo el pa-
is, agua de mar que es accesi-
ble ycombinadoesocon los re-
cursos de energia renovables,
como el sol en lazona norte y
la geotermia en la cordillera,

“Sin sensibilidad con
respecto de como se
mueve el precio de
mercado dela ener-
gla, no hay incentivos
adecuados. Sino te-
nemos un incentivo
en el precio para or-
denar nuestros con-
Sumos, esto no gene-
rabeneficios”.

las hidroeléctricas en la zona
centrosur,y eélicaalo largode
todo el pais, somos un pais que
tiene abundantes recursos, la
mejor radiacion del mundo,
etc., finalmente, llevar agua de-
salada donde se requiera, es,
simplemente, un tema de
energia. Energia para poder
desalarla, energia para poder
bombearla al lugar que corres-
ponday almacenarla.
Teniendo abundancia de
energia, el agua, que es un ele-
mento vital, debiera estar, mas
bien, asegurada. Para mi, es
clave para el desarrollo del pa-
is, el desarrollo minero, huma-
no y agricola, instalar desala-
doras donde mas se necesiten.
A mi parecer el mayor pro-
blema es la tramitacion de estos
proyectos, que demoran entre
8y 10afios. Entonces son desa-
rrollos muy largos, basicamen-
te porque no hay una legisla-
cién tnica, digamos, para el de-
sarrollo de estos proyectos, el
tema de las concesiones mariti-
mas toma tiempo, y es un pun-
to relevante que se debiera to-
car que es el desarrollo de un
paso, de alguna forma, expedi-
to ydedicado para el desarrollo
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de las centrales desaladoras.

Aun asi, han logrado proliferar
sobre todo en lazona norte.

-El desarrollo actual de las
desaladoras ha sido mas bien
por temas especificos. Han si-
do las empresas mineras las
precursoras de generar plantas
desaladoras, pero dedicadas a
ellos, y las mineras, obviamen-
te, estan interesadas por sude-
sarrollo y ser mas competitivas
que el resto y las dimensionan
parasu utilizacion, no para el
resto, queda, de alguna forma,
bloqueada. Entonces las agri-
colas estan interesadas tam-
bién en tener agua, pero tam-
poco puede ser a cualquier
precio, y porel otrolado estael
tema también de que las desa-
ladoras tienen fuertes econo-
mias de escala, dependiendo
del tamanio que se desarrollen
se podria llegar a buenos pre-
cios. Otro punto, que también
es una complejidad, es el pi-
ping, el desarrollo de las tube-
rias para llegar a donde se re-
quiere, que tampoco es trivial.

Porqueuna preguntarecurrente,
escudl es elefecto delas energias

“Hay dos puntos rele-
vantes que son pro-
blemas pais, que tam-
bién son muy atin-
gentes ala Region de
Antofagasta, que son
la seguridad del sumi-
nistro basico”.

limpias enlas cuentas.

-Como cliente regulado tie-
neselreconocimiento de gene-
racion local, que en aquellas
comunas que tienen gran can-
tidad de generacion de electri-
cidad reciben descuentos en
las tarifas, como Mejillones.
Entonces, se da de cierta for-
ma, porque hoy en dia el polo
de desarrollo solar estd en la
zona norte y uno esperaria que
los precios fueran acordes.

A mi parecer ese tema, las
licitaciones de clientes eléctri-
cos regulados es unamodifica-
cion que se debiera hacer, pe-
ro que va a repercutir en el lar-
go plazo. Lo que podria ayu-
dar, por lo menos a la indus-
tria, alaindustria pequenia, es
que se reduzcan los limites de
los 300 kilowatts, que al diade
hoy es el umbral paraser clien-
te regulado y optar por un régi-
men de electricidad.

De esa forma, liberando
masclientes, no serequiere ne-
cesariamente una modifica-
cién legal propiamente tal. Y si,
efectivamente, ese cliente po-
dria acceder a ser cliente libre,
conunahorro que rondaentre
un 15% y un 20%. Eso es una
solucion rapida de implemen-
tacion y que podria ayudar,
muchas veces, no a todos los
clientes, pero si alas pymes, a
las industrias mas pequefias.

Otro tema que podria ayu-
daralos clientes finales, clientes
residenciales, es incorporar tec-
nologia a las distribuidoras. Sue-
nararo también que los medi-
dores de mayor tecnologia, los
medidores inteligentes, no ha-
yan entrado de manera masifi-
cadaalas distribuidoras. Y esto,
de los medidores inteligentes
mezclado con tarifas horarias,
podria traer grandes beneficios
alosclientesresidenciales.

En el norte existe tanta
energia solar, que el precio de
mercado de la energia durante
eldiatiendeaser practicamen-
te cero. Entonces, si nosotros,
digamos, como clientes finales,
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en la cuenta que nos llega ve-
mos un precio totalmente pare-
jo, sin sensibilidad con respec-
to de cémo se mueve el precio
de mercado de la energia, no
hay incentivos adecuados, sino
tenemos un incentivoen el pre-
cio de la energia para ordenar
NUEStros Consumos, esto no ge-
nerabeneficios.

Al mismo tiempo, se espe-
raque, si uno ordenael consu-
mo utilizando energia cuando
es mas barata, automatica-
mente se evita el despacho de
una central mas cara en el sis-
tema. Y eso, a su vez, entrega
mayor resiliencia, porque esa
central mas cara pasaria a ac-
tuar solo como respaldo. En-
tonces, se vuelve un sistema
mas eficiente y tendria benefi-
cios globales. Y eso tampoco
requiere un cambio de ley. A
nuestro parecer, podriaserim-
plementado facilmente si exis-
tiera voluntad politica.

&Qué pasa en el caso de los clien-
teslibres?

-Desde el punto de vista de
los clientes libres, las empresas
mas grandes, esta este tema de
que cualquier modificacion que
se requiera se demora mucho
en ingresar, por lo que no con-
viene quedarse de brazos cruza-
dos. Entonces, nuestro llamado
esmas bien a estos clientes re-
gulados que tienen una buena
cantidad de consumo de ener-
gia, a que revisen su cuenta pa-
ra versi cumplen con esto de su-
perar el limite de los 300 ki-
lowatts de potencia conectada
para volverse clientes libres.

Hay veces que eso es un pe-
queno tramite, como aumen-
tar la potencia en el informe,
pero que podria traer ahorros
del 15% al 25% o 30% de la
cuenta final. Entonces, es im-
portante revisar que todos los
que puedan lo hagan, que se
cambien.

Lo otro también es buscar
en sus mismos contratos pre-
cios diferenciados por bloque
horario. Al dia de hoy es bastan-
tecomin que, cuando se nego-
ciancontratos de clientes libres,
se soliciten precios diferencia-
dos por bloque horario: bloque
dia, por ejemplo, bloque hora
puntao bloque noche. Esto per-
mite también tener la sefial de
preciosa nivel de industria para
tratar de consumir energia
cuando vale masbarato. 3
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