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Titulo: Fonasa insistird con trato directo para adjudicar modalidad de seguros complementarios
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I Seglin Asociacion
de Aseguradores,
deben aumentar
los incentivos para

que mas cotizantes

participen.
POR ALMUDENA LARRAIN

Elviernes, el Fondo Nacio—
nal de Salud (Fonasa) cerré el
procesode licitacion del segu-
ro asociado a laModalidad de
Cobertura Complementaria
(MCC) con una adjudicacién
parcial, asignando solo una
fraccién a Zurich Chile Segu-
ros Generales. Este lunes, en
un evento organizado por el
organismo publico -junto al
Banco Mundial y el Minsal-,
sudirector, Camilo Cid, ase-
gurd que no dejardn caer el
proyectoy que insistirdn en
su implementacion a través
de un proceso de trato directo.

La subasta consideraba
siete fracciones, de las cuales
solo una fue adjudicada. Se-
gun explico Cid, el siguiente
paso es hacer un llamado
directo para complementar

las fracciones restantes. “En
ese trato directo puede parti-
cipar la misma compaiiia que
ya se adjudicé unay ademas
otras que estén interesadas”,
detallé. Asimismo, Cid afirmd
que “laindustria cree que se
puede, tenemos que seguir
intentdndolo. Seremos no—
sotros o los que vienen los
los que lo logren”.

Segun el director del orga~
nismo, este escenario podria

traer nuevas aseguradoras que
no participaron en la subasta
inicial. “Las condiciones
son transparencia total en
cuanto a la adjudicacién de la
primera. Conocen el precio,
que antes no lo conocian, que
esun precio que se determina
competitivamente”, dijo.

Vision de
aseguradores
El presidente de la Aso-

ciacion de Aseguradores de
Chile, Alejandro Alzérreca,
sostuvo que, a pesar de que
hubo un avance, “quedan
todavia algunos elementos
por avanzar”.

Uno de los principales nu-
dos, esgrimid, es que ain
persisten elementos que
dificultan una mayor par-
ticipacion.

Lo esencial, dijo, es pre-
venir riesgos de seleccién
adversa. Ejemplificé: “Una
personaqueestdenlalistade
espera, que tiene ya una pa-
tologia y que lleva un periodo
muy largo esperando tener la
oportunidad de hacerse su
tratamiento en cualquier otra
clinica, muy probablemente
lo va a tomar (la MCC). Por
lo tanto, el incentivo para
contratar para esas personas
es alto”, a diferencia del
paciente que no esta en esa
situacién, argumento.

Alzérreca sostuvo que tie-
nen que trabajar para que
exista un mayor nimero de
interesados: “Necesitamos
tener un grupo de asegurados
suficiente para distribuir el
riesgo”.
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