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['INo Definida

0 firmas

en Xl Macrorrueda de Negocios

Evento organizado por ProChile se da en el marco de la Presidencia Pro Tempore de nuestro pais con el bloque. Se busca
potenciar las exportaciones de sus naciones miembros con un enfoque en sostenibilidad. La Estrella estuvo presente.

Guillermo Avila Nieves
La Estrella de Valparaiso

stamos en el siglo
XX Todo corre apri-
sa y el tiempo vale
oro: la forma cuantificable
de medir la riqueza de un
Ppafs poco tiene que ver con
sensaciones, sentimientos y
emociones de las personas.
Sin embargo, aqui pare-
ce ser lo opuesto. La cerca-
nia del factor humano ala
hora de negociar in situ lo
es todo en la agenda. Que
cerca de 180 empresas se
den cita en un evento que
reune a importadores y ex-
portadores de los paises
miembros del bloque e in-
vitados de Europa, Asia y
Norteameérica en la XI Ma-
crorrueda de Negocios de
la Alianza del Pacifico
(AP), organizado por Pro-
Chile, en Santiago, facilita
ese cara a cara: estrechar
vinculos comerciales para
presentar a nivel interna-
cional aquella oferta ex-
portable y atributos de sos-
tenibilidad. Que seduzca.

RONDAS DE NEGOCIOS

Asi lo comprueba La Estre-
1la en terreno. Aqui, al in-
terior de Centro Parque,
en el corazoén del Parque
Araucano en Las Condes,
se palpa “un dinamismo
econémico que abre mu-
chas oportunidades para
nuestra oferta exportable,
especialmente para manu-
facturas livianas, oferta in-
dustrial, servicios y, para
nuestras pymes, segmento
prioritario”, dice Ignacio

Ferndndez, director gene-
ral de ProChile. A su lado,
la presidenta de ProCo-
lombia, Carmen Caballero
Villa, destaca el enclave co-
mo una oportunidad “de
promover un desarrollo
inclusivo y sostenible”. Es-
to también “simboliza la
evolucién constante de
nuestras regiones, de
nuestro empresariado”.
En los pasillos, empren-
dedores de todas partes
aprovechan de conocerse.
Interactian, para luego re-
unirse y concretar nego-
cios adentro de los salones.
Uno de ellos es Alex Ci-
ceres, director comercial
de Anjari Exportadora,
fundada por René Anjari
en 1990. Ubicada en San
Esteban, en la Region de
Valparaiso, aqui el secreto
pasa por la produccion de
pasas de alta calidad.
Cuenta que el dueio
partié comprando dese-
cho de uva a nivel local:
hoy es una de las empresas
mas importantes del ru-
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bro. Desde hace dos déca-
das, exportan a Estados
Unidos, Europa, Asia y La-
tinoamérica. “Tenemos
una planta propia que da
la tranquilidad que nos ge-
nera un producto de cali-
dad e inocuo. Somos certi-
ficados doble A+ y de Res-
ponsabilidad Social™.

Para Caceres, ProChile
es una herramienta clave
en la diversificacién en los
mercados. La plataforma

para llegar a buen puerto.
Explica: “Es de los organis-
mos de Gobierno que me-
jor funcionan para estable-
cer lazos comerciales y
darte luces a través de fe-
rias internacionales, ade-
mads de sus proyectos para
fomentar exportaciones”.

Nelson Bizama es de
Buin. En 2017 lanzo Co-
mercial Dellwi Qil Chile
para generar antiinflama-
torio natural cuyo ingre-
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diente, “no existia en Chi-
le ni para venderlo en 60
paises, Producto de nicho.
Buscamos exportarlo”.

Se trata de una empre-
sa medioambiental, que
recoge los desechos orgd-
nicos para inyectarle valor
como alimento a las lom-
brices. “De alli sacamos
tres productos”. Apoyados
por Sercotec, Corfo y Pro-
Chile, Nelson hace tin-
dem junto asu hijay socia,
Natalia Bizama, quien se
acaba de ganar ‘Mujeres
que Inspiran’ del Bancode
Chile. Ella lleva la produc-
cidn y la comercializacién.

Nelson acota que en la
Regién de Valparaiso los
apalancan en la ayuda la
incubadora Crisales, “Te-
nemos lombrices desde el
afio 2005. Nace porque en
2016 haciamos manzanas
deshidratas. En un minuto
dado nos dijeron que si
elabordbamos aceite de
lombriz... jBingo!".

A su lado, Jim Velds-
quez, director y CEO de la

600 REUNIONES

Evento sedaenel marcode
la Presidencia Pro Tempore
de Chilede la Alianza del Pa-
cificoy se realiza con el Gru-
pode Agencias de Promo-
cion de la AP, integrado por
ProChile, ProColombia, la Se-
cretaria Econdmica de Méxi-
coy PromPertl. Son cercade
600 reuniones entre 120 ex-
portadores y 58 comprado-
res de sectores agroalimen-
tos, industria de la vestimen-
ta, manufacturas, metalme-
canica, manufacturasy qui-
micos. lgnacia Fernandez,
subsecretaria de Agricultura
manifesté: “ Chile, como pre-
sidencia Pro Temporede la
AP, tiene el desafio de conso-
lidar el comercio intrarregio-
nal entre nuestros paises”.

empresa financiera MGF
con sede en Miami. Se im-
pacta con el producto de
Nelson. Jim ve oro en lo
impensado. El enfoque de
su compaiia estd en la in-
dustria alimentaria. “Nos
interesa buscar empresas
para exportar productos
hacia Estados Unidos™.

Felipe Guzmadn es inge-
niero civil en Biotecnolo-
gia. Desarrolla una star-
tup de alimento que opera
en la zona vitivinicola en
la Region del Biobio. Alli
cultiva parras descascara-
das que tienen mas de 200
anos, las que transforma
hasta innovar en nuevos
productos alimenticios
con un fin: mejorar la sa-
lud cardiaca, gastrointes-
tinal y bajar los niveles de
azicar. “El poder de los
antioxidantes”, aclara.

“Por eso estamos pre-
sentes en este evento para
presentar este producto al
exterior”, sostiene Felipe,
mientras el CEO Velisquez
de Miami le pasa su tarjeta
y estrecha la mano. “Ma-
flana haremos negocios”.
Se escucha. Sonrien. ©
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