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Municipio recurre por tercera vez a trato directo para cumplir con retiro de la basura domiciliaria

Municipio recurre por tercera vez
a trato directo para cumplir con
retiro de la basura domiciliaria

Licitacién publica se declard
desierta por falta de oferentes y se
extendi6 el contrato para dar
tiempo a un llamado privado.

Crénica
cronica@lidersanantonio.cl

or tercera vez la Mu-
P nicipalidad de San

Antonio recurrié a
un trato directo para en-
tregar el servicio de retiro
delabasura domiciliaria y
de esta forma cumplir con
una de las obligaciones
que le impone la ley.

En octubre del afo pa-
sado se aprobé esta férmu-
1a, para extender el vincu-
lo con Tasui, la empresa a
cargo, ya que a fines de ese
mes terminaba el contrato
que tuvo una duracion de
seis afios.

En mayo de este ano,
nuevamente se recurrio a
este mecanismo, porque la
licitacion present6 una se-
rie de dificultades, que re-
trasaron el llamado a con-
curso.

Ahora se vuelve a em-
plear el trato directo, por-
quela licitacién se declaré
desierta.

Asf{ lo explicd en la se-
sion ordinaria del concejo
municipal de ayer, el jefe
de la Direccién de Medio
Ambiente, Aseo y Ornato
de laMunicipalidad de San
Antonio, Francisco Valen-
zuela. “El dltimo trato di-
rectoque se celebréel 8 de
mayo pasado, a través de
un decreto alcaldicio que
lo autorizé con la empresa
Tasui, finaliza el 31 de ju-
lio. Paralelamente a esto
se publicé la licitacién en
Mercado Piiblico el 7 de
mayo pasado, lacual debié
ser declarada desierta, a
través de un decreto alcal-
dicio el 19de junio”.

La razén: “hubo solo
unaofertaque fue declara-
da inadmisible, debido a
que no se adjuntd docu-
mentacion paraserevalua-
da”, precisd el ingeniero.

Para adjudicar el servi-
cio la Dimao llamo a “una

licitacién privada, publi-
cada en Mercado Publico
el 25 de junio y por calen-
dario deberia cerrar el 25
de este mes”,

Francisco Valenzuela
explicé que “como el tra-
to directo que tenemos vi-
gente con Tasui finaliza el
31 de julio y la licitacion
privada el 25 de julio, se
entiende que no existe un
tiempo prudente para
que la empresa, en caso
de adjudicar la licitacién
privada, pueda instalarse
en la comuna por la en-
vergadura que requiere
esteservicio. Por eso se es-
td requiriendo este trato
directo, por los cinco me-
ses que quedan del ano™.

En la sesion de ayer el
director de Dimao le soli-
cito al concejo este trato
directo “para hacer un
buen proceso de evalua-
cién y luego un buen pro-
ceso de instalacién de la
empresa que debiese ad-
judicarse la licitacion pri-
vada”.

Aparte de aprobar el
contrato sobre las 500
UTM con la empresa Ta-
suli, se otorgo la concesion
municipal del servicio a la
empresay se omitio el tra-
mite de licitacion pablica,
para aprobar el trato di-
recto por cinco meses, a
partir del primero de
agosto.

En el escenario que “en
la licitacién privada no hu-
biesen ofertas, como paséd
en la licitacién priblica, de-
biésemos trabajar nueva-
mente en base de una nue-
va licitacién publica en lo
que resta de afo para estar
adjudicando a principios
del préximo ano este servi-
cio”, proyecté el director
de Dimao.

Al llamado de licita-
cion privada realizado por
la Dimao fueron invitadas
nueve empresas.

ARCHND

HASTA FIN DE ANO SE EXTENDERA ELTRATO DIRECTO PARA ASEGURAR EL RETIRO DE LA BASURA.

DEMORA

Ladirectora juridica de la municipalidad, Alejandra Soto, en-
trego detalles del procesode licitacion. “En este caso particu-
lar las bases se elaboraron en el periodo anterior, esto por dis-
posicién normativa tiene queir a toma de razén de Contralo-
ria. Las bases se remitierona Contraloria, llegaron de vuelta
tor una serie de observaciones, se trabajaron, se entendié

que estaban subsanadas, se enviaron a Contraloria y Contra-
loria lasvolvié a observar, porgue hubo un cambio del profe-
sional quevio las bases en Contraloria”.

Luego, prosiguié la abogada, "se enviaron una terceravezy
en ese envio se publico el nuevo reglamento de compras pa-
blicas y se tuvieron que readecuar las bases al nuevo regla-
mento. Eso dilatd el tiempo para continuar con el proceso lici-
taterio, por los requerimientos de Contraloria y la toma dera-

zon que se obtuvoen marzo”.

ALTO COSTO

El concejal Manuel Meza
puso su atencidn en los
costos que implica para el
municipio realizar estos
tratos directos. “Existe una
diferencia de 14 millones
mensuales. Tasui, con me-
nos servicios, cobra 280
millones al mes y las otras
empresas, por la licitacién
cobrarian 266 millones al
mes”, expuso.

Y planted que “lo que
me preocupa, es que la lici-
tacidn quedd desierta y la
privada también podria
quedar desierta, porque no
es atrayente por los mon-
tos. Eso lo pude observar
en las preguntas que se ha-
cfan en el proceso licitato-
rio, por eso no sé si habra
oferentes. Parece que es
muy poca plata por lo que
se pide. Si esta dentro de

280

millones de pesosal
mes cobra Tasui por el
servicio con el trato di-
recto que partio en no-
viembre de 2024.

los valores de mercado, en-
tonces ;por qué no hubo
oferentes la primeravez?",
cuestiond el edil.

El contrato es por 266
millones mensuales por
seis anos, lo que implica
un costo para el munici-
pio de 3 mil 192 millones
anuales.

Elconcejal Milko Carac-
ciolo planted algunos cues-
tionamientos. “Este es el
tercer trato directo que se
hace por el retiro de una
obligacién que tiene el mu-
nicipio, como laeducacion
y lasalud. ;Por qué no exis-
ten oferentes, por qué no
es atractiva si el municipio
de San Antonio estd dentro
de los precios del merca-
do?”, preguntdeledil. ©
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