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Noticia general

Sin asignar

Cuentasdela luz ;promediofijo?

®En materia tarifaria, los “promedios”
sirven para explicar, pero pueden ser en-
ZANosos si se comunican como certezas.
El biministro de Economia y Energia
anunciéun nuevo cargoen las cuentas de
luz para pagar la reliquidacion del VAD
acumulada desde el congelamiento tari
fario de 2019. Primero hablé de $1.450
mensuales, luego adard queera un ejem-
plode hogar promedioy que el cobro re-
al dependera del consumo, via cargo por
kWh.

La diferencia no es menor: un mon-

tofijo yuno variable tienen efectos distri-
butivos y expectativas publicas comple-
tamente distintas. Si el cargo recae sobre
elkWh, lotinicofijoesel mecanismo: pa-
ga mas quien consume mas, durante 48
meses.
Perola pregunta de fondo sigue abier-
ta: Zpor quéaplicareste ajuste ahora, sila
deuda con las distribuidoras -estimada
por laSEC en $734 mil millones- se arras-
tra desde hace afos? La confianza en
energia se recupera con transparencia:
formula, supuestos, duraciony quién pa-
garealmente ka cuenta.

Daniela Quintana

Facultad de Arquitectura,
Universidad Autonoma de Chile

La conectividad primero

®El anuncio de Latam-GPT, un modelo
de lenguaje abierto desarrollado por y
para Latinoamérica, es una buena noti-
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cia. Perosu valor no estd solo ensu crea-
cion: el impacto se medira en cuanto po-
tencie negocios y la productividad del
pais.
Lametaes clara: democratizar el acceso
a lainteligencia artificial paraque pymes
y emprendimientos, especialmente fue-
ra de Santiago, encuentren en Latam-
GPT una llave para crecer.
Recorriendo el pais y hablando con em-
prendedores y pequefios negocios, he
visto como la conectividad hace la dife-
rencia: tiendas que antes no podian ac-
ceder a plataformas digitales hoy venden
en linea; emprendedores de regiones
usan herramientas de gestion y exploran
soluciones para mejorar sus procesos.
En WOM Empresas, con mas de 6.300
antenas y lasegunda red mds grande del
pais, vemos ese efecto en accion: la in-
fraestructura conecta oportunidades
con quienes las necesitan.

La brecha no es crear tecnologia, sino
adoptarla. Si queremos que la IA genere
crecimiento real, hay que asegurar que
llegue, se use y genere valor concreto.
La conectividad que brindamos lasem-
presas de telecomunicaciones es el
vehiculo, pero laadopcion es la ruta. Y
recarriendo Chile queda claro: todo em-
pieza con conectividad primero.

Rodrigo Baudrand
Director de Nuevos Negocios
WOM Chilee

SOAP para la vivienda

eVivimos enuna region que suele verse
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