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Proveedores de Andacollo obtendran asesoria financiera para acceder a licitaciones que abre la Gran Mineria
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Proveedores de Andacollo obtendran
asesoria financiera para acceder a
licitaciones que abre la Gran Mineria

A través de la Red de Proveedores Teck CDA, inicia-
tiva de Corfo, se huscara gue diez pequeiios y me-
tianos prestadores de servicios puedan participar en
las licitaciones no solo en el poblado minero, sino en
otros mercados de la region de Coguimbao y del pais.
Se capacitaran en marketing y recibiran talleres de
negocios, entre otros aspectos.

Entre las principales brechas
para los pequefios y medianos
proveedores que buscan suscribir
un contrato con las compafiias
de la Gran Mineria esta certifi-
car sus procesos, llegar a tiempo
con sus productos y mejorar los
stocks, entre otros. Pero ademas
incide obtener competencias en
marketing, mejorar la exhibicion
del catdlogo de productos y su
imagen corporativa, junto con un
asesoramiento para sobrellevar
el proceso de licitacion que abre
el titular.

Con esos énfasis se reali-
26 el cuarto lanzamiento de la
Red de Proveedores Teck CDA,
iniciativa de Corfo, que buscara
que prestadores de servicios y
productos de Andacollo logren

mejorar competitivamente como
unidad de negocios, en aspec-
tos de gestion, productividad,
sustentabilidad y/o innovacion,
con el fin de ser mas eficientes
en los procesos productivos de
exploracion y explotacion de las
concesiones mineras localizadas

no solo en esa comuna, sino que
en la region de Coquimbo, con-
virtiéndose en nuevos proveedo-
res, por ejemplo, de Teck CDA.

Para el director Regional
de Corfo, Andrés Zurita, esta
instancia facilitard que los em-
prendedores “puedan ampliar

sus espectros de negocios, en-
cadenamientos productivos, y
con eso fortalecer a sus comu-
nidades, cautelando que esta
nueva forma de hacer negocios
esta relacionada ejes sociales y
ambientales dentro de su fun-
cionamiento”,

El convencimiento de la in-
dustria es que los proveedores
se han transformado en pilares
tan relevantes como los clientes
e inversionistas, pues ademas
generan empleo en el territorio
y aumentan la productividad de
las propias empresas que ad-
quieren sus servicios.

“Este es un tipo de actividad
que nos trae beneficios a cada
uno de nosotros, tanto a la com-
pafiia como a los proveedores
locales. Entonces, es muy desta-

cable ver como tenemos a diez
empresas que estan dispuestos
a entrar a este programa, be-
neficiarse y obtener un mejor
producto para que nos puedan
vender no solo a nosotros, sino
que también a otras compafias
mineras”, indicd Angélica Cabre-
ra, gerenta General de Teck Car-
men CDA.

PROVEEDORES
“ADAPTADOS”

La iniciativa, en plena fase
de ejecucion, tiene un costo de
$55 millones. La idea es que
los proveedores puedan com-
prometerse con el desarrollo
social, econémico y ambiental,
adapténdose a los inesperados
cambios de ese sector industrial,
a través de habilidades digitales
y relaciones colaborativas.

En esa linea, Ana Cuello,
prevencionista de Riesgos de
Femar, empresa proveedora de
servicios eléctricos, indico que
es muy importante juntarnos
para salir al mercado y fortale-
cer nuestras herramientas que
podemos prestar como colabora-
dores para Teck CDA, como para
otras empresas. Héctor Robles,
propietario de Gold Graph, man-
tuvo que si bien es primera vez
que participa en esta instancia,
“tengo expectativas bastantes
altas y estoy entusiasmado para
desarrollarnos como emprende-
dores, y tener mas herramientas
para enfrentarnos a trabajar con
otras compafifas”.
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