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Titulo: Cierre de Huachipato: reunién busca reactivar a contratistas con Enap

Accion se enmarca en el Plan de Fortalecimiento Industrial

Cierre de Huachipato: reunion busca
reactivar a contratistas con Enap

El abjetivo fue agrupar a empresas segun su especialidad, para asi establecer vinculos mas

eficientes para responder las oportunidades industriales de la estatal.

El programa Transformacion
Industrial del Biobio (TIB)organi-
20 unespacio de reunionescon la
Empresa Nacional del Petrdlen
(Enap)y firmasque fueron afecta-
das por el ciere de Siderargica
Huachipate, como parte de las
medidas que incluye el Plan de
Fortalecimiento Industrial. La ac-
tividad, que forma parte de los tra-
bajos del Centro para laIndustria
4.0, busco generar acciones de
reactivacién para proveedoresde
la Region, quienes vieron com-
prometida su operacion tras el
cierre siderdrgico en 2024.

Asl, en estas reuUniones uno a
uno, lds empresas participantes
fueron agrupadas segun su espe-
cialidad: servicios deingenieria y
mantenimiento industrial, equi-
pos rotatorios, sistemas eléctri-
Cos, mecanica y maestranza. Esta

Las empresas fueron
agrupadas sequin su
especialidad: servicios de
ingenieria y
mantenimiento industrial,
entre otros.

|

Fleron retnfones de 15 minutos donde se presentaron propuestas.

segmentacion permitic estable-
cer vinculos mas eficientes y ali-
neados con las oportunidades de-
tectadas por Enap en su opera-
cignregional Durantela jomada,
sedesarrollaronencuentrosde 15
minutes en los que se presenta-
ron propuestasde valor, se explo
raron posibles colaboraciones y
ge profundizé en los procesos téc-
nices de la compania estatal.

Edgardo Valenzuela, gerente de
Transmision y Potencia, sostuvo
que “el cierre de Huachipato fue
un golpe importante para noso-
tros, era puestro principal clien-
te"y destacoque la recepcion con
Enap fue buena. "Expusimos cd-
mo podemos evaluar diversos
mecanismos dentro desu empre
sa, ellos tuvieron una muy buena
recepeicn hacianuestros produc-
tos y nos informaron que nos con-
tactardn paraindicarnos los pasos
a seguir para ingresar como pro
veedores”, dijo Valenzuela.

Tomas Stiven, jefe de ventasde
Alserv, califico las reuniones co
mo “valiosas” y agregd que “nos
permite canocer sus pracesas de
licitacién y explorar posibilida-
desde colaboracion. También he
mos tenidola posibilidad de acer:
carnos a otras empresas impor-
tantes como Orizon, Essbio y
Enap en este caso”.

I‘www.litoral press.cl



