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JOAQUIN AGUILERAR. CLAUDIA GINTERSDORFER, EMBAJADORA DE LA UNION EUROPEA EN EL PAIS:

laudia Gintersdorfer lleva cer-

ca de un ano en Chile y dice

tener unabuenaidea dela cul-

tura del pais. Ahora estd em-
pefada en recorrer distintas regiones,
para tener una captura mds completa de
la idiosincrasia nacional. Concuerda
con una reciente columna de opinién
del embajador de Francia, Cyrille Roge-
au, en “El Mercurio”, porque cree que
los chilenos comparten un cierto pesi-
mismo cultural que no es la norma en
otros paises latinoamericanos. Ginters-
dorfer lo atribuye a un sentido de auto-
critica que también estd presente en su
pais natal, Alemania.

Por estos dfas se dedica a difundir una
campana comunicacional orientada a
destacar los beneficios del nuevo “ITA”,
el pilar comercial del Acuerdo Marco
Avanzado (AMA) que firmd Chile conla
Unién Europea para renovar el pacto
que estaba vigente desde 2003. El AMA
todavfa espera la ratificacién de 17 Esta-
dos europeos, pero ya estd vigente para
la liberalizacién de lineas arancelarias y
el acceso a servicios. “Europa estd a la
vueltITA” es el lema que se puede ver en
decenas de buses y espacios del trans-
porte puiblico de la Regién Metropolita-
na. ITA significa Acuerdo Comercial In-
terino, por sus siglas en inglés.

Para un ciudadano comtin, destaca, el
acuerdo tiene mecanismos de simplifi-
cacién para, “por ejemplo, exportar o
también brindar servicios en la Unién
Europea. Hay mecanismos especificos
para pequenas empresas y medianas
empresas, para que sea mds facil”.

—¢Por qué es importante este acuerdo?
(Qué cosas nuevas trae?

“Ya tuvimos un acuerdo en el 2003.
El comercio bilateral crecié en 160%.
Hay muchas otras cosas beneficiosas.
Sin embargo, el mundo cambia a pasos
vertiginosos, entonces hay muchos
nuevos temas que no estaban contem-
plados en el acuerdo antiguo, como te-
mas digitales, ciberseguridad. También
incluimos algunos temas de vanguar-
dia que tienen que ver mds con valores,
temas de género, sostenibilidad (...)".

“Es un acuerdo stiper moderno, pero
también en estos tiempos creo que es
significativo por toda la incertidumbre,
la volatilidad geopolitica. Nos permite
reforzar nuestra relacién, pero en base a
compromisos. En la Unién Europea
creemos en honrar los acuerdos, en ba-
jar o eliminar los aranceles. En eso ve-
mos un socio estratégico en Chile que
comparte nuestros valores”.

—Esto de ser un socio confiable, jes
mds importante hoy?
“Yo pienso que sf, ustedes me dirdn.

“Creemos en honrar los acuerdos, en
bajar o eliminar los aranceles. En eso
vemos un socio estratégico en Chile”

La diplomadtica compara
a los europeos con las
recientes decisiones del
gobierno de EE.UU. Y

sugiere tener una

mirada mds integral

sobre la incursién de

empresas chinas.

Claudia Ginters-
dorfer, embajado-
ra de la Ui Eu-
ropea en Chile.

Chile es un pais que tiene muchos
acuerdos comerciales, pero como todos
sabemos, desgraciadamente el gobier-
no de Estados Unidos tomd la decision
de aumentar e imponer aranceles, aun-
que hay tratados de libre comercio vi-
gentes, y eso es algo que creo que sinos
distingue. Para nosotros también, y pa-
ra todo el mundo, Estados Unidos es un
socio comercial primordial. Nosotros
no estamos de acuerdo con esa politica,
creemos en un orden comercial abierto
y basado en reglas”.

—¢Cudl es la mirada de los inversio-
nistas europeos sobre Chile? ;Hay
confianza para que crezca su presen-
cia aqui?

“Yo creo que hay bastante confianza
para hacerlo. A Chile se le considera un
pais serio, que respeta los acuerdos,
abierto en materia comercial, lo cual no
es el caso de todo el mundo. Siempre
hay algunas cosas que se pueden mejo-
rar. Se han dado pasos, por ejemplo, en
la famosa ‘permisologifa’, se adoptaron
mejoras en cuanto a los permisos secto-

MACARENA PEREZ

“ Nuestras empresas
tienen dificultades de
competir con empresas que
tienen el poder de todo el
Estado detrds (...),
ayudaria mucho ver, en
una licitacion, no solo el
precio mds bajo”.

riales. Creo que hay consenso en Chile
de que hay que ir mds lejos, que hay mads
cosas que mejorar para que la tramita-
cién sea mds simple”.

—¢Creen que esa seriedad se va a man-
tener, mds alld de lo que pase en las
elecciones presidenciales?

“En primer lugar, nosotros respeta-
mos siempre a los lideres que son vota-
dos por los ciudadanos. En eso somos
observadores y vamos a intentar tener
las mejores relaciones posibles, inde-
pendientemente de quién llegue al po-
der en las préximas elecciones. Lo otro:
aqui una vez al mes nos reunimos todos
los embajadores de la Unién Europea en
estas oficinas y hemos tenido como in-
vitados a los candidatos presidenciales.
Hemos tenido a Evelyn Matthei, a Jean-
nette Jara y a José Antonio Kast, para
transmitirles nuestra visién de las co-
sas. Por lo menos en lo que nos conta-
ron, valoran la relacién con la Unién
Europea y pienso que todos van a res-
petar estos nuevos acuerdos. En ese
sentido, yo no veo problema”.

“China tiene otro
sistema, tienen al Estado
detrds de las empresas”

—¢;Qué se podria hacer mejor para
atraer todavia mds inversiones y coope-
racién desde Europa hacia Chile?

“Uno, el tema que ya menciona-
mos, de los permisos, pero creo que
esto afecta a todas las empresas, tam-

bién las chilenas”.

“Lo otro, nuestras inversiones y
también la filosoffa detrds de esa estra-
tegia de la Global Gateway es que sean
inversiones que aporten valor al pafs,
en términos de empleo, de know-how y
de estdndares ambientales; eso tam-
bién tiene un costo”.

“Y a veces, en las licitaciones, nues-
tras empresas tienen dificultades de
competir con empresas que tienen el
poder de todo el Estado detrds, que no
tienen que respetar todos los mismos
estandares; creo que ayudaria mucho
ver, en una licitacién, no solo el precio
mds bajo, porque como se dice: ‘A ve-
ces lobarato sale mds caro’. No sé€, si yo
encargo un autobts, (hay que ver) qué
vida util tiene, qué mantencién necesi-
ta, si se transfiere también tecnologfa,
si los trabajadores aqui van a aprender
algo. Entonces, hay muchos factores a
tomar en cuenta en las licitaciones y
creo que esta mirada un poco méds ho-
listica, no solo ver el precio mds barato
en el momento, sino ver a mds largo
plazo, ayudarfa a las empresas europe-
as a competir”.

—Suena como un caso especifico...
“Creo que es un tema recurrente. No
es cierto solo aqui en Chile, también pa-
sa en otros paises, pero creo que todos
sabemos del pafs al que hice alusién”.

—;China?

“Nosotros tenemos muy claro que
China es el primer socio comercial en
Ameérica del Sur, y respetamos esto
mientras sea una competencia leal. Chi-
na tiene otro sistema, tienen al Estado
detrds de las empresas, y se pueden per-
mitir estar operando sin margen de ga-
nancias durante afios, porque les intere-
sa acaparar un market share, aunque por
el momento no tengan ganancias. Una
empresa privada no se puede permitir
esto, va a quebrar, ;jno? Entonces, hay
una diferencia ahi”.

“Y como dije, por lo menos para algu-
nas inversiones también cuentan los va-
lores, cuenta el respeto a los derechos
humanos, el respeto a la privacidad de
los datos, etcétera”.
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