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Titulo: Los pasos que sigui6é la comuna para transformarse en un hub de bodegaje

EL DESPEGUE DE RENCA:
Los pasos que siguio la
comuna para transformarse
en un hub de bodegaje

Desde alianzas publicas-privadas hasta reforzamiento en la seguridad. Qué
valora la industria que puso sus 0jos en el municipio gue lidera Claudio Castro.

TRINIDAD VALENZUELA V.

i antes el sur de Santiago
S disputaba fuertemente

el mercado del bodegaje,
hoy la delantera por lejos esta
entre las comunas del norte y po-
niente, con mas del doble de la
oferta.

Municipios como Pudahuel,
Calina, Lampa, Rencay Quilicura
estan en el top de la oferta, con
516 mil proyectos y anteproyec-
tos en el segmento, de acuerdo
al dltimo estudio de EY y Alaluf.

En este escenario, la comuna
liderada por el zlcalde Claudio
Castro avanza a paso firme, con
un fuerte plan para atraer inver-
sion de grandes empresas como
Megacentro o Mercado Libre,

LOS EJES DEL PLAN

Uno de los gestores que pro-
vocoo elalzade la oferta en Renca
fue el edil, quien esta en su se-
gundo mandato en la comuna.

Durante su gestién, el inge-
nierocivil de la Pontificia Univer-
sidad Catdlica de Chile hizo hin-
capié en fortalecer las alianzas
pUblico-privadas, elemento
fuertemente valorado por las
empresas del sector.

“Este distrito tiene distintos
objetivos: sequridad, medioam-
biente, mejoramiento del barrio
y empleo local. También busca
darle valor a [a marca industrial
de Renca y contribuir al plan re-
gulador comunal para habilitar
un dasarrollo logistica coharente
conlaciudad”, dice Diego Casta-

Distito Empresarial Rznca Poniente, centro ge hub logistica.

neda, gerente general de Rentas
Chile de Megacentro.

De hecho, en 2023, Castro
inaugurd el primer Business Im-
provement District (BID), con
mas de 30 empresas, en una
alianza entre el municipio, Corfo
y actores locales que busca posi-
cionar a la comuna como un hub

logistico y manufacturarg,

“Queremos que las empresas
sean buenos vecings, y 850 se
traduce en mas empleo, mejor
infraestructura y oportunidades
paranuestros residentes”, expli-
ca Castro.

Ademas, una de las ventajas
de Renca es su ubicacion vy co-

nectividad, a solo 15 minutos del
centro de Santiago, con acceso
directo a las principales autopis-
tas urbanasy al aeropuerto. “Es-
t4 muy cerca de los puntos de
consumo”, destaca Castaneda.

A gjos del edil de Renca, los
resultados ya serian “visibles”.
Segun explicd, |a estrategia ha
permitido reducir brechas de ca-
pital humano con programas de
formacion vinculados a la indus-
tria, generar emplec localy forta-
lecer el ecosistema de pymes
mediante encadenamiento pro-
ductivo.

TAREAS PENDIENTES

Sin embargoe, el camino na
estd exento de desafios. Para
consolidar a Renca como hub lo-
gistico metropolitano —afirma
Castaneda— es clave avanzar
en un plan regulador actualiza-
do, que permita desarrollar ope-
raciones logisticas eficientes, y
rasolverlimitaciones en el acce-
50 a energla eléctrica, esencial
para Iz autematizacion y soste-
nibilidad de las nuevas platafor-
mas logisticas.

“Este modelo es tetalmente
replicable y, mas aun, recomen-
dable Genera valor compartido
para empresas y comunidades,
barrios mas seguros y benafi-
cios que superan ampliamente
sus costos”, dice el ejecutivo,

Se tratade unaalianza " publi-
co-privado-privado”, donde la
colabaracion entre empresas y
gobigrnos locales es funda-
mental.
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