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Fracasa licitacién de proyecto con el que el Gobierno busca crear seguro complementario
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['INo Definida

En la dltima Cuenta Publica, el Presidente Boric calificé la iniciativa como un avance hacia la reforma de la salud:

Fracasa licitacion de proyecto con el que el
Gobierno busca crear seguro complementario

.

Fonasa plante6 que perseverard en su
puesta en marcha, ya que la iniciativa
“busca ofrecer nuevas alternativas de
atencidn, con mejores condiciones de
acceso y mayor proteccién”.

VICTOR FUENTES y JAVIERA HERRERA

A tres semanas de que el Pre-
sidente Gabriel Boric abordara
en su dltima Cuenta Piblica al
pais la Modalidad de Cobertura
Complementaria (MCC) del
Fondo Nacional de Salud (Fona-
sa), y la focalizara como su tlti-
ma gran apuesta para la reforma
al sistema, ayer se hizo publico
que la licitacion fue declarada
desierta por falta de interés de
las empresas aseguradoras.

En su intervencion del do-
mingo 1 de junio ante el Con-
greso Pleno, el
mandatario sostu-

ridad del sistema puiblico y la
flexibilidad del sector privado,
todobajo un esquema de protec-
cién financiera mas robusto”.

Gobierno insistird

Ayer, mediante una declara-
cién puiblica, Fonasa sefalé que
insistird “en la implementacion
de esta modalidad que busca
ofrecer nuevas alternativas de
atencién, con mejores condicio-
nes de acceso y mayor protec-
cion financiera para las perso-
nas afiliadas”.

Hace algunas se-
manas, Camilo Cid,

vo que “si bien du- UNIVERSO director de Fonasa,
rante este periodo  Lamodalidad estaba  en declaraciones a
no pudimos hacer  dirigida a los afiliados  “El Mercurio”, des-
la reforma estruc- detramosB,CyD,los tacaba que “el se-
tural de seguro  que podrian accedera guro que vamos a
unicoal sistemade  un seguro voluntario  ofrecer es distinto a
salud que nos hu- por sobre su 7%. lo que hay en el

biera gustado, he-
mos avanzado en
esa direccion”.

De esta forma, recalcaba que
“hoy Fonasa no solo garantiza
atencion gratuita en el sistema
puiblico, sino que a través de su
nueva Modalidad de Cobertu-
ra Complementaria ampliard
las opciones para sus asegura-
dos, permitiéndoles acceder a
prestadores privados a menor
costo y con mayor libertad de
eleccion”.

En esa misma alocucién, Boric
insistia en que “esta modalidad
representa un paso hacia una
complementariedad publico-
privada mads virtuosa, donde los
usuarios de Fonasa puedan be-
neficiarse de lo mejor de ambos
mundos”, aludiendo a “la segu-

mercado, es supe-
rior”. Anadié que
“no es que cubra algunas cosas
y otras no. D .sep,undu, €s neta-
mente financiero. La relacién
con los prestadores la vamos a
mantener nosotros. Fonasa ar-
ma la red”, expuso en la misma
ocasion.

Ya conocido el resultado de la
licitacion, en un comunicado, la
Asociacién de Aseguradoras
manifesté su “conviccion de
que la colaboracion entre el Es-
tado, aseguradoras y prestado-
res privados es necesaria para
mejorar el acceso a lasalud y la
proteccién financiera de los be-
neficiarios de Fonasa”.

En la misma nota, expresd
que “desde el proceso legislati-
vo y la posterior implementa-

FONASA.— En una declaracién publica, la entidad sostuvo que insistira en impulsar la Modalidad de Cobertura

Complementaria (MCC).

cion de la llamada Ley corta de
Isapres, que crea el MCC, hemos
estado disponibles para colabo-
rar con las autoridades” con el
objetivo de “hacer viable este
nuevo seguro”.

“Habia un alto riesgo”

Héctor Sdnchez, director eje-
cutivo del Instituto de Salud Pu-
blica de la U. Andrés Bello y ex-
superintendente de Isapres, ar-
gumento que “este era un riesgo
alto que corrfa Fonasa al llamar

Este era un riesgod

alto que corria Fonasa

al llamar a una
licitacion en la forma en
que lo hizo. Nosotros

advertimos, y asi se lo

hicimos saber a Fonasa,
al Ministerio de Salud y
a las autoridades”.

HECTOR SANCHEZ
DIRECTOR DEL INSTITUTO DE SALUD
PUBLICA DE LA U. ANDRES BELLO

» Advertimos que

era necesaria la

incorpora

n masiva de

beneficiarios. Estudios
demostraron que era
requisito una adhesion
relevante de prestadores
con capacidad
hospitalaria”.

DECLARACION PUBLICA
ASOCIACION DE ASEGURADORAS

a una licitacion en la forma en
que lo hizo".

El académico detallé que “no-
sotros advertimo: i se lo hi-
cimos saber a Fonasa, al Minis-
terio de Salud y a todas las auto-
ridades, que habia tres situacio-
nes complejas”. “En primer
lugar, el producto estd mal dise-
fado, porque estimula la selec-
cién adversa, al generar meca-
nismos de afiliacion individual.
Ademds, sin establecer meca-
nismos de control, en un contex-
to en que el pafs, para los afilia-

dos a Fonasa, tiene listas de es-
pera que superan los 2,5 millo-
nes de personas para exdmenes
y procedimientos, y sobre 350
mil cirugfas”.

En segundo lugar, segtin Sdn-
chez, “el producto contempla
un conjunto de normas que esta-
blecen restricciones muy am-
plias”. Al respecto, dijo que “el
producto estd definido en las ba-
ses de licitacion, también esta
definida su forma de entrega, la
red de prestadores, un rango de
precios muy restrictivo, los mo-

RICHARD SALGADO

16,7
millones de personas

estaban afiliadas a Fonasa el afio
pasado, 522 mil mas que en
2023

5 millones
de afiliados de Fonasa seria el
tope de interesados en el sequro,

segin dijo el director del fondo,
Camilo Cid.

1 de julio
era la primera fecha para
que operara la modalidad. Aho-

ra, Fonasa tiene 3 meses para
volver a llamar a licitacion.

delos de pagos y un marco de
multas bastante duros y exigen-
tes frente a atrasos o cualquier
situacién fuera de lo normal, lo
que lo transformaba en un pro-
ductode alto riesgo para empre-
sas, como las companias de se-
guros, que estdn acostumbradas
a trabajar en un entorno absolu-
tamente distinto”.

Sdnchez puntualizé que
“hoy, estas companias tienen
varios millones de contratos
con afiliados a Fonasa, con se-
guros complementarios, bajo
reglas del juego absolutamente
distintas”.

Como un tercer aspecto que
generaba alerta, menciond que
“si Fonasa no era capaz de con-
seguir una red de prestadores
muy atractiva y numerosa, que
diera una amplia cobertura a ni-
vel nacional, el interés para las
personas y para las compaiias
iba a ser muy bajo”.

Ante el anuncio de Fonasa
de perseverar en la modali-
dad, el especialista enfatizé
que “si quiere tener un resul-
tado distinto, deberd resolver
todos los problemas que se
han detallado”.
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