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['INo Definida

e | EMPRESAS

M Frente a la alerta por “una
batalla por tener el control de
la generacion”, Camilo Charme
asegura que no ven una crisis de
empresas renovables y aborda
la nueva propuesta sobre los
ingresos tarifarios extraordinarios.

POR KAREN PENA

“Hay una batalla por tener el
control de la generacién”. Este fue
uno de los dichos que lanzd en Seiial
DF el director general de Acciona
para Sudamérica, Miguel Arraras,
en medio de la dificil situacién
financiera de algunas empresas
renovables.

No solo eso. Emplazoé a la asocia-
cién de generadoras que respaldaria
la nueva propuesta respecto a un
mecanismo de subastas que sali6 al
ruedo en la discusién del proyecto
de transicion energética respecto
a los ingresos tarifarios extraordi-
narios y que desaté las criticas de
estas firmas. “Es favorable a esta
posicién y sabemos quiénes son
los que dominan a esta asociacion”,
sentencio.

Camilo Charme, director ejecu-
tivo de Generadoras de Chile, salié
a responder, asegurando que son
un gremio serio, constituido por
13 empresas, donde cada firma
tiene un puesto en el directorio, un
mismo votoy lo que representan es
el consenso de la mesa.

“Aqui no hay sistemas de con~
troladores, no controlan unos a
otros y tenemos muchos actores de
energias renovables. Muchos actores
renovables que estan liderando la
transicidn energética, que estan
invirtiendo en Chile, son miembros
de laasociacion. Tenemos también
muchas empresas europeasy nin—
guna de estas participa delos dichos
en esa entrevista”, lanz6 tajante.

- Arrards dice que “hay una
batalla por tener el control de la
generacién” y que esta reconcen-
trandose el mercado en muy pocas
manos. §Cémo reciben esto?

- Mas alld de las opiniones, no
vemos donde estan las bases obje-
tivas de ese tipo de comentarios. En
el tltimo informe de Sustentabilidad
del Coordinador Eléctrico de este
ano, se senala que entre 2016 a la
fecha tenemos 756 empresas de
generacion, lo que implica que el
parque de generacién ha crecido en
un 50% en estos anos (...) El sector
de generacion yalmacenamiento en
Chile ha crecido, se ha diversificado
en actores, que estan ademds con
proyectos concretos de inversion.
El mercado chileno es un mercado
sofisticado, donde las empresas
toman decisiones complejas.

- ¢Esuna reaccion por lasituacion
que enfrenta la compaiiia?

- Bueno, puede ser... ;Qué es lo
que se hace en un mercado sofis—
ticado? Las empresas innovan, en
sus sistemas tecnolégicos, en sus
sistemas comerciales, en sus sis—
temas de financiamiento. Eso eslo
que tiene que hacer unaempresa, un
sistemna sofisticado como el chileno,
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- ¢Hay una teoria de qué pudo
haber fallado en estas empresas?

- Enestecaso, lacargadelaprueba
le corresponde a las empresas. Son
estas las que tienen que ver qué es
lo que hicieron unas que le estd
yendo bien versus otras que no le
estd yendo seglin sus expectativas.
Porgue también ahi tenemos otro
analisis. La aversion al riesgo de
una corporacion, de una empresa,
es distinta a la otra.

- ¢Pero entonces no tienen cer-
teza si es que existe esta crisis?

- No estamos viendo una crisis
de empresas renovables. Lo que
estamos viendo es que hayempresas
que estan tomando decisiones res-
ponsables, ajustando sus modelos
de construccion, su parque tecno-
légicoy sus modelos comerciales y
aesasle estd yendo bien o nole esta
yendo mal y por eso es que siguen
invirtiendo en Chile (...) Es un tema
mads aislado.

- ¢Lo que hace Acciona y otras

p es un aprovechami
al final del dia?
- La transicién energética en

“No estamos viendo una crisis
de empresas renovables. Lo
que estamos viendo es que hay
empresas que estan tomando
decisiones responsables”.
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‘Las empresas tienen

que Innovar y no pedir
precios administrativos
de cobertura”

y no pedir precios administrativos.

- ¢Acciona no seria una empresa
innovadora?

- Estamos viendo que hay otras
empresas que estan innovando, em-
presas renovables, incluso empresas
que llevan mucho menos tiempo
en Chile estan innovando mas y
eso es lo que requiere Chile. Claro
que hay dificultades. El sistema de
permisos y evaluacién de proyectos
hay que mejorarlo, pero lo estamos

haciendo. La sociedad chilena, las
autoridades y los actores que en
verdad quieren innovar, estan ha-
ciendo cosas proactivamente y no
pidiendo precios administrativos
de cobertura.

- Sefiala que no hay una base
objetiva en cuanto a la falta de
competencia, pero en la dlti-
ma licitacién de suministro para
clientes regulados hubo poca y se
adjudicé a un solo actor. (Esanoes

una mala sefial?

- La transicion energética es un
camino que nosvaa llevar a unob-
jetivo. Uno lo que tiene que ver son
todos los factores y los que influyen
en la Gltima licitacion tenemos de
muchos ambitos(...) Hay leyes que
estaban en discusion y eso también
pudo haber afectado la decision de
muchos actores. Hay que mirarlo
en el largo plazo, no en un acto
particular.
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JULIO CASTRO

Chile es una politica de Estadoyuna
agenda muy transparente. Cualquier
actor internacional sabia cudl eran
las reglasy la regulacion que estaba
en juego. Y con esas reglas tomaron
las decisiones de inversion y no ha
habido ningtn cambio paradigma-
tico en estas reglas. Y cuando ha
habido, es porque se ha llegado al
consenso de que estos convienen
(...)- Aveces podemos coincidir o no,
pero el Estado estd en una politica
de transicién energética y cambio
climatico seria y eso es reconocido
a nivel mundial.

- ¢Esta ofensiva es un aprove-
chamiento y una solicitud de un
salvataje?

- Lo que creemos es que las em-
presas tienen que innovar y no
pedir precios administrativos de
cobertura por las decisiones que
pudieron tomar o no tomar.

- ¢Ustedes plantearon esta pro-
puesta de mecanismos de “su-
bastas”?

- Enel proyecto nos centramos en
apoyar toda la discusién del sistema
de transmision y también hicimos
ver argumentos técnicos que en
el caso de Chile las inversiones de
almacenamiento iban a ser directa—
mente por los actores de generacion
y que no se necesitaba una subasta
administrativa. En los otros temas,
no participamos directamente.
(Sobre la propuesta puntual) no la
planteamos en el debate, pero si
compartimos los conceptuales que
sea no discriminatoria, transparente
y que rapidamente se caiga en un
sistema de licitacion o subasta.
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