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['INo Definida

Ganaderos pehuenches realizan venta
asociativa en Alto Biobio

Marcelo Jelves Azocar, director regional
subrogante de Indap Biobio, destacd
que este modelo permite a los pequefios
productores negociar por volumen,
enfrentar el alza en los costos de los
insumos y asegurar la disponibilidad de
forraje para los meses de invierno.

Jorge Guzman B,
prensa@latribuna.cl

1 Programa de Desarrollo
E Territorial Indigena
(PDTI) de la comuna
de Alto Biobio, en alianza
con cl Instituto de Desarrollo
Agropecuario (INDAP), lideré
una exitosa jornada de comer-
cializacién de ganado bovino
que congregd adiversos produc-
tores locales. La iniciativa que
buscafortalecerla ecconomiade
las comunidades pehuenches, se
fundamenta enla ventaasocia
tiva como herramienta estraté-
dica para eliminar intermedia-
riosy garantizar que los benefi-
cios lleguen directamente a las
familias campesinas. Con este
modelo, los agricultores logran
unaposicion de mercado mucho
més competitiva, permitién-
doles transar sus animales en
condiciones de transparencia
y bajo estandares técnicos que
aseguran la rentabilidad de su
principal capital de trabajo.
La actividad se centré en la
comunidad pehuenche de Trapa
Trapa, donde 18 ganaderos
vinculados al programa PDTI
lograron comercializaruntotal
de119 animales, entrelos que se
contaron terneros, novillos y
vacas. Estajornada conté conla
participacion de compradores
provenientes delas comunas de
Santa Bérbara y Los Angeles.
Este evento representa la
segunda venta grupal del afio

2024. Elprograma PDTIatiende
actualmente a 1.170 usuarios y
sus familias, brindando aseso-
ria técnica e inversiones fun-
damentales para el desarrollo
de la zona.

LAFUERZA DE LA
ASOCIATIVIDAD
EN LA CORDILLERA

Para Marcelo Jelves Azdcar,
director regional subrogante de
Indap Biobio, la asociatividad
es relevante porquelos poderes
compradores se sienten atrai-
dos porlaposibilidad de adqui-
rirgrandes volimenes de gana-
do en un solo punto de venta.
Para un pequehno productor,
negociar de forma individual
representa un desafio admi-
nistrativo y técnico conside-
rable, especialmente en lo que
respecta a la contabilidad y la
emision de documentos tribu-
tarios regulares ante el Servicio
de Impuestos Internos (SII).

Al organizarse, los ganade-
rosreciben el apoyo directo del
equipo téenicodel PDTIydelos
funcionarios de INDAP, quienes
supervisan los aspectos legales
y logisticos de la transaccién.
Segtn Jelves, resulta mucho
mas rentable para los agricul-
tores vender sus animales por
lotes en estas ferias organiza-
das que intentar movilizarse
de forma independiente hacia
los centros de consumo. Esto
reduce los costos de transpor-
te y posiciona al productor en
una escala de negociacién que

LA COMERCIALIZACION LOGRO que los productores mitigaran los altos costos operativos que en

sectores como el lechero alcanzan hasta el T0% del capital anual.

seria inalcanzable de manera
aislada, permitiendo obtener
precios similares o superioresa
los que seregistran en las ferias
ganaderas regionales.

UN PILAR DE LA ECONOMIA
REGIONAL

Jelves sefala que, al analizar
los rubros desarrollados en la
region, mas del 60% delos agri-
cultores atendidos por la insti-
tucion poseen animales. Para
estas familias, el ganado repre-
sentaun “capital vivo” esencial.

La distribucién geografica
de esta actividad es estratégi-
ca, concentrandose principal-
mente en sectores donde existe
abundancia de pasturas natu-
rales. En estas éreas, la institu-
cién se enfoca en asegurar que
los animales se mantengan en
6ptimas condiciones sanitarias
y productivas, protegiendo asi
el patrimonio econémico de los
pequednos productores frente al
clima y el mercado.

ENFRENTANDO EL ALZA
DE COSTOS Y DESAFIOS
DEL MERCADO

El sector agropecuario ha
enfrentado un escenario com-
plejo debido al alza internacio-
nalenlos costos delosinsumos.
Jelves advierte que esta situa-
cién afecta con mayor severi-
dad a los productores lecheros,
dondelos costos operativos pue-
denllegararepresentar entre el
60% y el T0% del capital total
utilizado durante el aho. Para

mitigar este impacto, INDAP
ha desplegado una serie de
instrumentos y programas de
apoyo que permiten a los agri-
cultores paliar las dificultades
financieras.

Entre estos apoyos desta-
can programas destinados a la
compra de fertilizantes y, muy
especialmente, las iniciativas
de aumento de materia seca
para la alimentacién animal.
Estas altimas se centran en el
establecimiento de praderas
permanentes que permitan
obtener una mayor cantidad de
forraje. Al mejorar la disponi-
bilidad de alimento producido
en el mismo predio, los gana-
deros reducen su dependencia
de insumos externos costosos,
mejorando la rentabilidad de
su negocio.

SUSTENTABILIDAD Y
MANEJO DE INVERNADA

El director regional (S)
subraya que al comercializar
los animales antes de la llega-

da de los meses mas frios, los
ganaderos logran reducir la
carga animal de sus predios.
Esto evita el sobrepastoreo y
disminuye la degradacion de
las praderas naturales, permi-
tiendo que el suelo serecupere.

Tener menos animales que
alimentar durante el invierno
significa que el forraje disponi-
ble serasuficiente paramante-
neren buenas condiciones alos
ejemplares que permanecenen
elcampo. Este mancjo asegura
que la produccién sea sosteni-
ble a largo plazo, protegiendo
el ecosistema cordillerano y
garantizando que las futuras
deneraciones puedan seguir
viviendo delaganaderia. Jelves
concluye que el éxito en Alto
Biobio es una experiencia que
INDAP aspira a replicar en
otros sectores, demostrando
que la unién de los producto-
res, sumada a la recomenda-
cién téenica profesional, es el
camino hacia un desarrollo
rural préspero y consciente
del medio ambiente.

www.litoralpress.cl



