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Decana explica nueva carrera doble de la UAI: Ingenieria Comercial y Sociologia
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“No son carreras paralelas, sino ldgicas integradas”, define Maria José Naudon

Decana explica nueva carrera doble de la
UAI: Ingenieria Comercial y Sociologia

Oscar VALENZUELA

T

eorfa social, Mateméaticas avan-
zadas, Introduccién a los nego-
cios o Encuestas: teorfa y aplica-

ciones son algunos de los ramos de la
malla de la doble titulacién que abrird
la U. Adolfo Ibafez (UAI) en 2025: en
seis afios de estudio se podré sacar
el cartén de Ingenieria Comercial y
Sociologfa.

“Busca integrar dos formaciones
profesionales y dar mayores ventajas
competitivas en un mercado labo-
ral que es, cada vez, mds exigente y
cambiante”, explica Marfa José Nau-
don, decana de la Escuela de Gobierno
UAI, donde se aloja la nueva carrera
(admision.uai.cl, https://acortar.
link/f9WtBE).

Para muestra, un dato: contando
todas las universidades, Ingenierfa
Comercial es la tercera carrera con
més alumnos nuevos este afio (9.418),
detrés de Psicologia (11.568) y Dere-
cho (10.176), segln el reciente infor-
me de matricula 2024 del Mineduc.

“Es una malla interdisciplinaria,
que combina herramientas desde el
primer afio. No son carreras parale-
las, sino l6gicas integradas; eso la
hace distinta de tomar, por ejemplo,
un posgrado en Sociologfa después de
estudiar Ingenierfa Comercial”, aclara
la académica.

Maria José Naudon, decana de la Escuela de Gobierno, en el campus Pefialolén de la UAI

“La segunda diferencia es que
tiene una formacién en metodologfas
de investigacion cuantitativas y cua-
litativas; por lo tanto, el estudiante
va a tener formacién en matematica
y ciencia, pero también en anélisis de
campo social”, destaca.

La proyeccion laboral estd dirigida
a distintos rubros, ya que van a contar
con los dos titulos. “Van a poder de-
dicarse a toda el &rea de un ingeniero
comercial, a todo lo que se dedica un
sociélogo y también aquellas areas
que se integran; por ejemplo, las cul-
turas organizacionales, estudios de
campo social - las empresas muchas
veces los encargan a consultoras-, las
politicas publicas, la responsabilidad
social empresarial o la evaluacién de
proyectos”, ejemplifica Maria José
Naudon.

Malla exigente

Esta combinacién de carreras es
Ginica en Chile -la UAI ya abri6 este
afo la doble titulacién de Ingenierfa
Comercial y Derecho-, pero tiene an-
tecedentes en el extranjero. “Se dicta
en universidades como la Copenhagen
Business School, prestigiosa escuela

Nuevo programa abre en 2025 con 30 cupos;
la postulacion es via PAES.

de negocios en Dinamarca, en Singa-
pur y en Espafia; estamos siguiendo
una tendencia de las mejores universi-
dades del mundo”, asegura la decana.

Hay 30 cupos para la doble titula-
cién Ingenierfa Comercial y Sociolo-
gia, la via de ingreso es a través de
la Prueba de Acceso a la Educacién
Superior (PAES) y ya se fijaron las
ponderaciones: Puntaje NEM 109%,
Ranking 30%, Matematica obligatoria
(M1) 30%, Competencia Lectora 20%
y la prueba de Historia 10%.

:Se puede formar un doble
profesional en seis anos?

“La gente cree que vas a ser un
peor ingeniero comercial o més gene-
ralista, y eso no es asi. Tenemos, por
una parte, una linea de artes liberales,
que son asignaturas comunes y, por
otra parte, la sociologia y la ingenieria
comercial tienen mucha sinergia en sf
mismas, respecto de las mateméticas
o de los métodos, lo que permite una
sincronfa de la malla. Es un ingeniero
comercial y un sociélogo propiamen-
te tal, es exactamente igual como si
hubiera estudiado solamente una de
las carreras, pero con la posibilidad
de integrarlas”.

RICHARD ULLOA

Buen camino

Christian Cancino, profesor
asociado de la Facultad de
Economia y Negocios de

la U. de Chile y secretario

de la especialidad de
Ingenieria Comercial y
Gestion del Colegio de
Ingenieros, comenta que
varias universidades estan
diversificando la carrera. “Estan
desarrollando, de alguna
manera, especializaciones
ademas del titulo: un minor en
innovacion, por ejemplo. Hay
en inteligencia de negocios,
big data, temas de marketing;
conceptos mas modernos
que son necesarios en las
organizaciones”, opina.

El profesional valora la nueva
mezcla de la UAI. “Combinar
Ingenieria Comercial y
Sociologia me parece muy
adecuado a los nuevos
tiempos”, sefiala. “Me toca
asesorar a empresas y veo
temas, por ejemplo, de cémo
retenemos a las nuevas
generaciones, como logramos
un desarrollo organizacional
donde lo que desean los
jovenes se alinea con
empresas con afos de historia.
Los instrumentos tradicionales
de incentivo son bonos,
sistemas de compensacion,
;pero las generaciones nuevas
se incentivan de la misma
manera? Imaginate esta carrera
nueva, con especializacion
también en sociologia, c6mo
puede responder a esa
demanda”, sostiene.

Al finalizar el programa se toma
uno de los dos majors de especializa-
cion: se puede optar entre métodos
de investigacion social y empresarial,
o0 sociologfa, innovacién y emprendi-
miento.

Parece una malla bien exi-
gente.

“Exactamente, es una malla desa-
fiante pero posible, completamente
factible de hacerla. Es para estudian-
tes que estén dispuestos a exigirse,
pero sobre todo dispuestos a sofiar
con un mundo laboral donde ellos
sean capaces de hacer que las cosas
pasen”, concluye la decana.
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