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Tras dos afos con ventas reducidas, las
ventas de camiones comienzan a crecer,

en linea con una inc:r
econdémica que, tradi

iente reactivacién

cionalmente, las ventas

de estos bienes de capital adelantan.

POR RODRIGO CASTILLO C.

| mercado de camiones
perfila un buen horizonte,
tras el Gltimo informe de
la Asociacion Nacional
Automotriz de Chile (ANAC), al
mantener su tendencia alcista
desde julio de 2024, consolidan-
do un crecimiento del 8,2% en el
primer semestre, con un total de
6.042 unidades comercializadas.

En junio, las ventas alcanzaron
962 unidades, lo que represen-
ta un incremento del 6,9% en
comparacion con el mismo mes
del afio anterior.

Este desempefo positivo
estarfa reflejando la reactiva-
cién de sectores clave como la
mineria, asi como una mejora en
indicadores econdmicos como la
confianza empresarial, factores
que impulsan la demanda de
vehiculos industriales.

Pero el ecosistema del trans-
porte de carga por carretera va
mucho mas alld. “La relevancia
del sector camionero y transpor-
te de carga es altisima para Chi-
le, pues se trata de una industria
que moviliza alrededor del 95%
de la carga en nuestro pais, a lo
largo de todas las regiones, y da
empleo a mas de 40 mil pymes
y empresas pequenas, utilizando

sobre 250 mil camiones que dan
empleos directos e indirectos a
270 mil personas”, recuerda el
secretario ejecutivo de ANAC,
Diego Mendoza.

Segmentacion carretera

En términos de mayores
ventas, el lider historico del
mercado nacional, Merce-
des-Benz, sigue encabezando el
ranking general, con un 14,3%
del mercado, con 865 unidades,
seguido por Chevrolet, con 623
colocaciones y un 10,3% de
market share. En tanto, la casa
sueca Scania completa el podio
con 581 registros y el 9,6% de
participacion.

Mas atras se ubican Volvo e
Hino, completando el top 5 con
participaciones del 9,4% y 8,8%,
respectivamente.

En cuanto a los camiones
que definen el mercado, son
los pesados los que dominan
las ventas con 3.907 unidades
vendidas en lo que va del ario,
mientras que los medianos
llevan colocaciones por 1.605
registros. Por Ultimo, los camio-
nes livianos anotaron 530 nuevas
unidades.

¢Por qué los pesados? Ba-
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sicamente, porque son bienes
de capital de alto valor, que se
utilizan tanto para el transporte
de mercancias de larga distancia
como en faenas, construccion,
forestal o mineria.

2%

CRECIE%N LAS VENTAS
DE CAMIONES EN EL
PRIMER SEMESTRE.

Favoritos en la carretera
"El Mercedes-Benz Arocs
4848 K es uno de los modelos

d

=

Favorabilidad:

16.150
48.450
['INo Definida

mas emblematicos de nuestro
portafolio, disefiado para operar
100% en faena bajo condiciones
extremas que exigen maxima
resistencia y rendimiento. Su
posicionamiento ha marcado

la pauta en el rubro minero y
forestal chileno, manteniéndo-
se como lider por mas de una
década. En su peak de ventas,
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logré més del 40% de participa-
cién de mercado con este modelo,
consolidéndose como un verdadero
referente en la industria”, explica el
gerente comercial de camiones de
Kaufmann, Andrés Mann.

En el caso de Scania, en tanto, su
producto mas exitoso es la denomi-
nada gama Super. “Se ha consoli-
dado como una de las soluciones
mas eficientes del mercado para
el transporte de larga distancia,
gracias a un rendimiento que no
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solo ha sido reconocido interna-
cionalmente, sino que también
responde a las exigencias operati-
vas de clientes en todo el mundo”,
afirman desde la marca sueca.

Por su parte, Ben Diaz, brand
manager de MAN en Chile, cuenta
que sus productos mas exitosos
“son dos camiones en dos mo-
mentos importantes: desde 2011
hasta 2017, el camién mas vendido
de la marca era 18.360 4x2 en sus
distintas versiones de cabina TGX o

Yar
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TGS con mas de 472 vendidas y, en
general, nuestros clientes recono-
cieron superar los 1,2 millones de
kilémetros sin problemas. De 2015
a la fecha otro modelo lo superd.
Se trata del 28.480 6x4, también
en sus dos cabinas, duplicando las
ventas con 972 unidades entre-
gadas: una transicion de equipa-
mientos mas economicos superd la
rentabilidad del rendimiento”.

En el caso de la marca neer-
landesa DAF, con 550 unidades
recorriendo Chile, su modelo més
exitoso es la gama XF Euro 6, que
se posiciona como una solucién de
transporte avanzada en Chile, en di-
ferentes configuraciones 4x2, 6x2 o
éx4, que destaca por su adhesion a
la estricta norma de emisiones Euro
6, mucho antes de su implementa-
cién obligatoria.

Pero la industria no es solo de
pesadgs: el lider en el segmento
mediano es Chevrolet. “Los camio-
nes preferidos por nuestros clientes
son NPR 816, NQR 919 y NKR 612.
Estos modelos han sido fundamen-
tales en sectores clave para la eco-
nomia chilena, como |la mineria, la
construccién, la distribucién de ulti-
ma milla y el sector forestal, donde
la robustez, eficiencia y tecnologia
japonesa de los vehiculos han sido
ampliamente valoradas”, explica
el gerente comercial de camiones
Chevrolet, Mauricio Yanez.
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