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ELAUSTRAL DE OSORNO | Sabado 26 de julio de 2025

Demanda por autos usados sube
por alto valor de vehiculos nuevos

comeraio. Los modelos mads
buscados son los suy, citycar,
camionetas y utilitarios, todos
de segunda manoy con poco
uso idealmente. Automotoras
registran buenas ventas en este
segmento, lo que mantiene

en movimiento al mercado
auftomoltriz. Sigue el interés
por las marcas tradicionales,
pero las chinas han logrado

posicionarse.

Paola Rojas
paclarojas@australosorne.cl

| nlasiltimasdécadas,

la cantidad de vehicu-

los que se compran y

m circulan porel paisha

crecido exponencialmente. Y

prueba de ello son los cada vez

mas largos y demorosos tacos

quese venen Osornoen las ho-

ras punta, lo que ademas nos

indica que el mercadoautomo-

triz tiene una demanda estable,

pesealos vaivenes de laecono-
mia.

Sibien la demanda de los
autos nuevos se ha contraido
en general por los altos pre-
cios, esta se traspaso a los usa-
dos, donde los semi nuevos,
es decir, vehiculos con menos
de cinco anos y poco kilome-
traje, se estd llevando a ese
ptiblico que busca confort y
modernidad.

La tendencia por camprar
autos de segunda mano tam-
bién se ve en Osorno, donde
las automotoras estan fortale-
clendo esta divisién por Ia fuer-
te demanda actual por este ti-
po de vehiculos.

DEMANDA POR USADOS

Ricardo Martinez trabaja hace
20 afos en el rubro del finan-
ciamiento automotrizen Osor-

no, asesorando en compras de
vehiculos nuevos y usados, por
lo que se refirid a la actual ten-
dencia que observa en este ne-
gocio, sefialando que los usa-
dos son los mas demandados
por sus clientes.

“El mercado de los usados
hoy en dia muestra una ten-
dencia al alza, a diferencia del
mercado de los nuevos, que ha
ido a la baja. Sin ir mas lejos,
hay muchas automotoras de
autos nuevos que han ido ce-
rrando”, manifesto.

Es asi como efectivamente
enOsormoyase han cerrado al-
gunas automotoras tradiciona-
les, como Gildemeistery pron-
to AutoCastillo, donde esta Gl-
tima queda slo con su division
de repuestos operando.

Desde su experienciasefa-
la ademas que en el segmento
de los nuevos, algunas marcas
de vehiculos chinos estdn mo-
viendo este mercado, ya que
ofrecen mucha tecnologia a
menor precio, pero, sin embar-
go, hay un grupo de la pobla-
cién que sigue inclinandose
por marcas establecidas en
nuestra pais por décadas, prin-
cipalmente japonesas, y una
buena posibilidad para seguir
con esa tradicion son los usa-
dos.

“En si lagente hoy dia esta

EL SEGMENTO DE LOS SEMI NUEVOS, DE MARCAS TRADICIONALES, ES UNO DE LOS
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LOS VEHICULOS SON REVISADDS Y PROBADOS EN LAS AUTOMOTORAS.

comprando méas vehiculos usa-
dos, de hecho, ese es mi fuerte
de financiamiento hoy dia. Las
automororas se estin soste-
niendo con el rubro de usados
y los concesionarios nuevos tie-
nen las dos opciones, de nue-
vos y usados, ya que muchas
vecesreciben en parte de pago
y estos tltimos son los mas
vendidos, a pesar de que los
nuevos tengan bonos de finan-
ciamiento”, indicé.

En cuanto al precio de los
vehiculos usados, Ricardo Mar-

AGENCIA UNG

tinez comento que estos valo-
res se van negociando, ya que
las automotoras ponen su va-
lor, pero también estd la op-
cion de que el cliente pueda
dar una oferta y negociar con
el propietario, a diferencia del
nuevo, que tiene un precio de
lista fijo.
“Tambiénamuchagente le
gusta comprar un vehiculo
usado, porque el nuevo se des-
valoriza mucho mas rapido,
hay impuestos verdes que pa-
gar y muchos mas gastos aso-

J

ciados, y con el usado eso no
ocurre. Hoy mucha gente por
eso estid buscando el seminue-
vo, que son vehiculosdel 2020
haciaarriba y con poco kilome-
traje, tanto suv para la familia,
€OmMo autos pequenos para
economizar combustible”, se-
nalo.

SEMI NUEVOS

Unade las automotoras nuevas
que se ha instalado en Osorno
es Auto Plus, ubicada en Prat
1400, donde uno de sus socios,
Juan Henriquez, comento que
junto aCristobal Ellwanger tra-
bajan hace un ario y este pro-
yecto comenzo en marzo de
2025, gracias a la experiencia
que ambos llevan en el rubro
automotriz.

Allitienen alrededor de 50
autos, todos de segunda mano,
muchos semi nuevos también,
logrando un promedio de ven-
tas de 25 unidades por mes.

“Hoy diase venden mas au-
10S semi nuevos que nuevos y
tenemos la posibilidad de tener
autos usados de 2012 en ade-
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QUETIENE MEJOR DEMANDA EN EL RUBRO LOCAL.
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lante y desde 2020 son los semi
nuevos”, indico,

El comerciante agrego que
para el caso de esta automoto-
ra, las ventas han subido conla
alta demanda por autos de se-
gunda mano, en 6ptimas con-
diciones, siendo una automo-
tora mediana y recientemente
instalada.

Otro factor que Juan Henri-
quez considera que hainfluido
en la demanda, es que en Osor-
na hay muy buena atencion en
el rubro de la venta de automé-
viles, dada por los afios de ex-
periencia de quienes trabajan
en esta area, pero ademds por
lademanda historica por vehi-
culos en el rubro agricola de es-
ta zona.

En el caso especifico de la
firma Auto Plus, se manejan
vehiculos de distintos segmen-
tos, como comerciales, donde
estan los furgones y camione-
tas de diferentes tamafios; mo-
delos suv y citycar con diferen-
tes precios.

“Los mas demandados son
los suv y los automaviles chicos
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de funcionamienta lleva la automotora Auta Plus en Osorno,
donde sus dueios ven muy buenas ventas de los usados y se-
minuevos, con al menos 25 por mes.
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18 /O a20% se estima

el alza en laventa de vehiculos usados en la Automotriz Ser-
gio Escobar, durante este afo. Los nuevos mantienen buenas
ventas también en lo que va de este periodo en la firma.
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2 0 aiios aproximadamente
llevan los autos chinos en el mercado nacional y ya han gana-
do cierto espacio, por lo que también compitan en el mercado
de los nuevos, aunque mds lenta en el de usados.

(viane de 1a pagina anterior)

de menos de $10 millones, por-
que son rendidores y los vehi-
culos comerciales, como el
Peugeot Partner o el Citroén
Berlingo. Esos los buscan para
utilitarios, para el trabajo de
emprendedores y en eso nos
ha ido muy bien. Cuando los
clientes no pueden pagar todo,
utilizamos financieras, ellos po-
nensu piey asisacan el auto”,
SOStuvo.

Cristdbal Ellwanger comen-
16 que la automotora Auto Plus
en cuatro meses de funciona-
miento ha conseguido muy
buenas ventas.

“Tenemos variedad. Cuan-
do un cliente nos dice, tengo
$12 millones, pero el que le gus-
té vale $13 millones, buscamos
el financiamiento y lo acomo-
damos. Vehiculos comerciales
como los Peugeot Partner se
nos van volando”, manifesto.

Entre las marcas mas de-
mandadas, Cristébal Ellwan-
ger indicé que en general la
gente busca las mas tradiciona-
les, como Toyota, Mitsubishi,
Kia, Subaru y Nissan, pero tam-
bién las marcas chinas estan

despertando un interés que
crece, como por ejemplo MG,
Chery y Great Wall, cuya ca-
mioneta es la tercera mas ven-
dida en nuestro pais.

“Un auto nuevo saliendo de
la automotoraya pierde el 10%
desuvalor, por eso muchos es-
tan prefiriendo los semi nue-
vos”, concluyé.

MARCAS DE PRESTIGIO
Entre las automotoras de nivel
nacional que llevan varios afios
operando en Osorno esta Ser-
gio Escobar, ubicada ahora en
avenida Soriano, 2623, a la al-
tura del Instituto Adolfo
Matthei. Desde alli, el jefe de
ventas, Sebastian Fernandez,
explicoque esteanose observa
un alzaen lademanda por vehi-
culos usados, que se estima en-
tre 18%a 20% en lo que respec-
ta al afo pasado; asimismo, en
el caso de esta empresa, tam-
bién se ve un incremento en el
segmento de los nuevos.

“Hemos tenido mayores
ventas que el afio pasado, seha
comportado mejor el mercado
esteano”, expreso.
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En cuanto al estancamiento
en la venta de vehiculos nuevos,
Sebastian Ferndndez indico que
este esun comportamiento que
va cambiando en distintos pe-
riodos, aunque en las marcas
con que trabaja esta firma no se
ha visto una disminucion im-
portante de las ventas.

“Hubo algunos meses mds
flojos, como mayo y junio, con
bajas en venta de unidades, pe-
ro por lo menos el termometro
de este mes muestra que va-

LAS CAMIONETAS Y MODELOS COMERCIALES LISADOS ESTAN ENTRE LOS FAVORITOS DE LOS CLIENTES EN OSORNO.

mos bien con las ventas en las
MArcas (ue representamos no-
sotros, como Changan, Great
Wall, Suzuki, Mazda, Renaulty
Haval”, anadio.

En cuanto a las marcas chi-
nas, el jefe de ventas de esaau-
tomotora indico que si bien las
tradicionales son demandadas
porsu prestigio, las chinas tam-
bién han ganado presencia en
elmercado.

En relacion a los autos usa-
dos, explico que los precios se

han mantenido, con una leve
tendencia ala baja.

“Elauto usado ha manteni-
do su precio y hoy dia es arac-
tivo comprarse un usado. Lo
bueno es que los que nosotros
tenemos estan revisados y cer-
tificados, v eso le da un respal-
do alas personas que vienena
COMPrarmos, porque tienen ga-
rantia, se les hace un peritaje,
serevisay asila gente opta hoy
por comprar unauto usado en
automotoras mas que aun par-

ticular, por lo mismo™, afiadié.

Ademas, la firma Serglo Es-
cobar presenta una alta deman-
da por los semi nuevos, con un
promedio de 35 a 40 unidades
por mes, donde también losde
mayor demandason los fami-
liares o suv.

“Los clientes buscan harto
suv, camionetas también, co-
mo es una zona agricola, con
marcas como Suzuki, Great
Wall, Changan y Mazda. Tam-
bién buscan muchos modelos
citycar, que tomamos en parte
de pago y duran muy poco en
venta, porque la gente los lleva
por su precio, ya que son mas
baratosy para economizar por
su rendimiento”, senalo.

En cuanto a la reventa de
marcas chinas, Sebastidn Fer-
nandez aseguro que se han ido
desmitificando muchas creen-
cias negativas sobre la calidad,
ya que se trata ahora de vehi-
culos que llevan varios afos en
el pais, por lo que son produc-
tos probados con precios mas
convenientes que los de las
marcas tradicionales y con
buen equipamiento. 3
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