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Durante décadas, la inversion inmobiliaria
estuvo reservada para unos pocos. El negocio
de desarrollar proyectos —mas alla de simple-
mente comprar propiedades— estaba blindado
por exigencias de capital elevadas, conexiones
exclusivas y estructuras poco transparentes.

Hoy eso esta cambiando. Y plataformas
como My Way son un claro ejemplo de cémo la
tecnologia, la regulacion y la innovacion estan
abriendo oportunidades a una nueva generacion
de inversionistas: mas digitales, mas exigentes
y mas conscientes de dénde ponen su dinero.

Cambio de paradigma: del cliente del banco
al inversionista directo

Antes solo podias ser cliente comprando
departamentos a 30 afios con crédito hipote-
carlo. Hoy, gracias al modelo de crowcfunding
inmobiliario en Chile, bajo la Ley Fintec (21.521),
puedes ser parte del negocio desde el origen,
participando en la construccion de proyectos y
obteniendo rentabilidades atractivas, sin endeu-

My Way: El crowdfunding
inmobiliario que llegé a
cambiar las reglas del juego

Con experiencia real en la industria, My Way es una plataforma local 100%
digital que abre la puerta al negocio inmobiliario de verdad: construir
edificios desde cero y ser parte del juego de los grandes capitales. Y

lo hace a partir de una ldgica simple pero poderosa, inspirada en una
narrativa potente: no vender suefios, sino compartir negocio.

darte y desde montos accesibles.

“Queremos gue invertir en desarrollo inmobi-
liario deje de ser exclusivo para quienes tienen
20 mil UF. Con My Way, cualquier persona puede
empezar desde $500 mil pesos y ser parte real
del negocio”, sefiala Alvaro Barfas, co-fundador
y CCO de My Way, quien lidera esta Fintech con
un equipo de trabajo que tiene mas de 25 aflos
de experiencia en desarrollo habitacional.

My Way nace a rafz de un problema que
transformaron en oportunidad para generar una
solucién. El también co-fundador y ademés CFO,
René Montenegro, profundiza: “Dicha oportunidad
tiene que ver con el mercado inmobiliario, porque
después de la pandemia, crisis y otros factores
vividos el dltimo tiempo, muchos de los grandes
capitales han ido diversificando su inversion.
Tal vez antes esas platas soloc se quedaban en
Chile, pero hoy dia también las estan invirtiendo
afuera, generando problemas de financiamiento
para nuevos proyectos inmobiliarios”.

Ademads, My Way tiene una ventaja diferen-

ciadora, porque detrds de ella esta el respaldo
de un gestor inmaobiliario con mas de 25 afios de
experienciay mas de 1.850 viviendas construidas
en Chile: Inmobiliaria Leén -parte del Grupo Ledn-,
lo que garantiza que cada proyecto tenga una
evaluacion profesional, una ejecucion impecable
y una rentabilidad esperada.

La plataforma opera bajo la regulacién de
la Comisién para el Mercado Financiero (CMF),
ofrece participacién real en los proyectos inmo-
biliarios. Todo gestionado bajo una arquitectura
legal robusta y un modelo fiduciario con cuentas
separadas y respaldo operativo por parte de una
Administradora General de Inversiones. Cuando
el proyecto se vende, el retorno se reparte de
manera proporcional entre todos los inversionistas,
segun la inversion realizada.

“Ganamos si ti ganas”

Esta frase se repite entre quienes lideran la
nueva plataforma, pues My Way solo obtiene una
parte extra de rentabilidad si el proyecto rinde por
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Barias, René
Montenegro, Tomas
Leén, Julio Ledn,
Pablo Amoff.

sobre lo estimado. Ademas, coinvierte junto a sus
usuarios y cobra una comision transparente por
la administracién y difusion del proyecto. Nada
de comisiones escondidas ni estructuras opacas.

My Way ofrece una mezcla atractiva: inver-
sién en activos tangibles, retorno proyectado
competitivo (UF+30% en 2-3 aflos, dependiendo
del proyecto) y una comunidad que crece bajo
la I6gica del “inversionista consciente”.

En tiempos donde la confianza se vuelve
clave, apostar por transparencia, tecnologia
y experiencia no es solo una opcién... es el
nuevo camino.

Hoy lunes 7 de julio My Way realiza el
lanzamiento de la marca, y el miércoles

6 de agosto lanzard su primer proyecto
inmobiliario, ubicado en Concepcion. “Serd

una joyita”, destacan sus fundadores.

https://myway.cl
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