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¢Lacerezatocé techo en China? Industria advierte cambios tras temporada de bajos retornos
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['INo Definida

La firma IQonsulting estima ingresos por US$ 1.800 millones ante una caida “histérica” de precios:

¢La cereza toco techo en China? Industria
advierte cambios tras temporada de bajos retornos

[

En el sector apuntan a enfocarse en la
fruta premium, con calibres mds grandes,
y eliminar de la oferta los tamarfios
pequefios, como el L y XL. También se
pronostican potenciales arranques.

N. BIRCHMEIER RIVERA

Luego de afios de protagoni-
zar un acelerado crecimiento en
voltimenes y elevados retornos,
la industria de la cereza chilena
enfrentd una de sus peores tem-
poradas en 2024-2025.

Entre las principales razones
que dan en el sector, apuntan al
débil desempefio de la fruta
temprana durante los primeros
envios a China, que reflejaron
problemas de calidad. Estos
despachos se cargaron con ce-
rezas blandas y de calibres pe-
quefios, lo que condiciond la
partida de la temporada, since-
ran en el sector.

Agregan que también hubo
una sobreoferta de cerezas en las
semanas previas al Afio Nuevo
Chino —por un mayor volumen
enviado—, que saturd al merca-
do y termind con una fuerte cai-

da de precios.

Segin las cifras del Comité de
Cerezas, en la temporada 2024~
25 se embarcaron 125 millones
de cajas de esta fruta (626 mil to-
neladas), un 51% mds que la cam-
pana anterior. Claudia Soler, di-
rectora ejecutiva de la instancia,
sostiene que el peak de envios se
concentré en las primeras tres se-
manas de enero, “un perfodo
donde no hay grandes festivida-
des que motiven el consumo”.

La firma IQonsulting seialé
que este escenario provocé una
baja de precios “histdrica”, por
lo que estimé que la industria
tendrd ingresos “levemente su-
periores a US$1.800 millones, lo
cual es bastante inferior a los
US$ 3.000 millones que generd
la temporada anterior”.

Juan Pablo Subercaseaux,
académico de la Facultad de
Agronomia de la Universidad

.
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El Comité de Cerezas estima un crecimiento de 6% para la siguiente tem-
porada, con lo cual los envios ascenderian a 133 millones de cajas.

Catdlica, sefialé que, “histéri-
camente tenfamos una oferta
que era inferior a la demanda
china, y eso mantenia los pre-
ciosaltos. Pero eso dejé de ocu-
rriry la principal razon fue que
el volumen aumenté una bru-
talidad”, enfatizé. “Y hoy en
difa las cerezas ya llegaron has-

ta el dltimo lugar recéndito de
China (...). Se tocé techo”.

Medidas

Bajo este escenario, en la in-
dustria se estdn moviendo para
convivir con esta nueva reali-
dad. A nivel gremial, se estdn

JUAN CARLOS ROMO

entregando recomendaciones
para privilegiar calibres mds
grandes: desde jumbo o “J” (26
a 28 milimetros) hacia arriba, y
no embalar calibres Cat 2 (cate-
gorfa secundaria en cuanto a ca-
lidad), L y XL, privilegiando
mejoras en retornos.

“El consumidor en China estd
mds enfocado en comprar pro-
ductos que van desde jumbo ha-
cia arriba (...). Al fi-
nal, estos calibres
son mds rentables
porque tienen una
mayor demanda”,

SUPERFICIE
La plantacion de
cerezos a nivel nacional

mo Estados Unidos o Europa.
Por su parte, Subercaseaux
afirma que incluso sacando del
mercado los calibres mds peque-
fos, entre un 15% y 20% de la
oferta, los voltiimenes de cerezas
que se exportardn seguirdn sien-
do elevados. En el Comité de Ce-
rezas proyectan un crecimiento
de 6% para la siguiente tempo-
rada, con lo cual los envios as-
cenderifan a 133 mi-
llones de cajas.
Subercaseaux es-
tima que el sector
de cerezas “no vol-

dice Soler. se elevé hasta 76.447  verd a ver los pre-
Jorge Astudillo, hectareas en 2024, cios de antano”,
asesor de cerezas segiin Odepa. por lo que pronos-

tempranas, asegura
que “hoy dia hay
mds conciencia de que en los ca-
libres estd la respuesta”, por lo
que “las exportadoras deben es-
tar mirando como fruta premium
el calibre 2J hacia arriba y como
fruta estdndar a la jumbo”.
Agrega que “Chile tiene que
apuntar hacia el producto pre-
mium, ese siempre debié haber
sido su foco”. En este sentido, in-
dica que la industria deberd re-
posicionar la fruta de menor ca-
libre hacia otros mercados, co-

tica potenciales
arranques, dismi-
nuyendo la superficie actual de
76.447 hectdreas.

“Puede ocurrir un arranque
de bastantes hectdreas de cere-
za, que puede bajar hasta las
60.000 hectdreas (...) pero no
serd inmediato, porque el agri-
cultor se demora entre 3 y 5
afos en convencerse de que es-
td perdiendo plata”, dice. “Pro-
duciendo menos gana el pais,
ya que el negocio no estd en el
volumen”, asevera.
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