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Noticia general

El tercer mes del ano frae,
por lo general, muchas
presiones econémicas

a las familias del pais,
mds adn en medio de

un contexto econémico
complejo. Ante esto,

Yy para evitar caer en
situaciones de morosidad,
expertos recomiendan
renegociar.

POR CLAUDIA POBLETE

| Informe Deuda Morosa del

cuarto trimestre de 2023,

elaborado por Equifax y

la Universidad San Sebas-
tian (USS). revelé que el ndmero
de morosos en 2023 bajé un
1.5% anualmente. Sin embargo,
ese descenso fiene un matiz:
Algjandro Weber, decano de la
Facultad de Economia y Gobier
no de la USS, aclara que la cifra
se explica por la prohibicion de
informar la merosidad en salud,
que comenzd a regir en junio
pasado. "Si vemos la tendencia
Yy comparamos peras con peras,
hubiésemes terminado el afo con
cerca de 125 mil personas mas en
morosidad y cerca de US$S 1.000
millones adicionales”, advierfe.

Para el académico, al conside-

rar variables econémicas como
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CUANDO Y POR QUE
RENEGOCIAR UNA DEUDA
PUEDE SER UNA BUENA

el bgjo nivel de crecimiento, el
alza sostenida en el desempleo,
un complejo escenario global

y la caida de los ingresos de los
hogares en comparacién con
niveles prepandemia, se pue-
den entender las dificuitades

de las personas para cumplir sus
compromisos crediticios. "Distintos
indicadores muestran el aumen-
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CUANDO Y POR QUE RENEGOCIAR UNA DEUDA PUEDE SER UNA BUENA ALTERNATIVA

N

to en la morosidad de créditos
de consumo y pago de farjetas,
entre ofros”, dice el Weber.

Llegbé marzo

Para Lorena Baus, directora de
la Escuela de Negocios AlIER el ter-
cer mes del ano siempre ha sido
complejo para muchas familias,
especialmente en el contexto
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actual, pues se genera “una pre-
sion financiera considerable para
quienes no tienen la posibilidad
de ahorrar”, Weber coincide y
recalca que marzo “exige un es-
fuerzo financiero importante para
la gran mayoria”.

Para evitar el sobreendeuda-
miento en estos escenarios, Baus
recomienda, cuando existe la
posibiidad de pagar, priorizar las
deudas con mayor tasa de interés
para evitar seguir incrementando
el monto adeudado, o aplicar el
método 'bola de nieve’, saldando
primero las deudas més pequenas
v luego las mds grandes. Pero, “si el
escenario es muy complejo, es de-
seable repactar las condiciones de
las deudas”, aconseja, lo gque impli-
ca acordar nuevos plazos, cuotas y
tasa de inferés, de ser factible.

Claudio Ariagada, gerente
general de Recsa Chile, considera
que en la situacién econdémica
actual, renegociar una deuda
es una de las mejores opciones
para ir en ayuda de los deudores
y que ellos puedan regularizar su
situacién financiera.

Sin embargo, para considerar
esta alternativa, la propuesta
“debe tener caracteristicas
que sean interesantes para los
clientes, con buenas opciones de
cuotas, tasas de inferés afractivas
y faciles de aplicar”, advierte
Amiagada.
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