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Cerezas de Nuble resienten caida
de precios y menor rentabilidad

acro. Advierten el fin del “ciclo virtuoso” del rubro lo que conlleva a mirar otros mercados

que explorar.
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chilena vive un punto de

inflexién. Con 114 millones
de cajas exportadas, maximo
historico, la temporada 2025-
2026 dej6 un sabor mas agrio
que dulce: precios deprimidos,
sobreoferta en China y una
rentabilidad que no logré cum-
plir las expectativas, ubicando
alaregion en lamisma linea de
tension que el resto del pais.

El diagndéstico es claro. Pa-
ra el economista agrario del
INIA Quilamapu de Nuble, Jor-
ge Gonzalez Urbina, el llama-
do “ciclo virtuoso™ de la cere-
za, basado en alzas sostenidas
de precios, expansion produc-
tiva y creciente demanda, lle-
g6 asufin. Y no fue un cierre
elegante: se desplomo por ex-
ceso de oferta.

“No hay variedades de pre-
cio top en Nuble. Hubo, por
tanto, menor rentabilidad ala
esperada, incluso con costos
sinsolventar en muchos casos,
aunque el resultado es especi-
fico por productor. En Nuble,
el escenario de corto y media-
no plazo no es distinto al del
resto del pais, con reestructu-
racion del sector y, lamenta-

I a industria de la cereza

EN NUBLE, LA TEMPORADA DE LA CEREZA EVID

blemente, con productores
que deberian dejar el negocio.
Es una situacion en desarro-
llo”, explico Gonzilez.
China, el principal desti-
no de la fruta chilena, sigue
marcando la pauta. Aunque
su participacion bajo leve-
mente, de 91% a 88%, conti-
nua siendo el factor decisivo

en laformacion de precios. Y
ahi estuvo el problema: el
mercado no absorbid el volu-
men creciente.

El presidente de la Asocia-
ci6én de Agricultores de Nuble,
Carlos Gonzilez, ya habia ad-
vertido a Crénica Chillan este
escenario para las frutas, in-
cluyendo las cerezas. “El 87%
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de la fruta se envia a China y
no se pago bien”, dijo.
Durante el peak de la tem-
porada, los valores evidencia-
ron la presion. A fines de ene-
o y comienzos de febrero, el
precio promedio rondo los
5,3 délares por kilo, con dife-
rencias marcadas segtn cali-
bre y variedad. Mientras las

cerezas de mayor tamano (4])
alcanzaron los 10 délares por
kilo, los calibres mas peque-
08 apenas se movieron entre
2,6y 3,8 dolares.

El desajuste logistico tam-
poco ayudé. Un alto volumen
de fruta lleg6 anticipadamen-
te a fines de noviembre, muy
lejos del Afio Nuevo Chino, el
momento de mayor consurmo.
Resultado: saturacion tempra-
na del mercado y preciosala
baja, sumado a decisiones es-
peculativas en la cadena de
distribucion.

En la Region de Nuble, el
golpe se sinti6 sin anestesia.
Los ingresos estuvieron por
debajo de lo proyectado, pro-
fundizando una crisis que ya
venia incubandose desde la
temporada anterior.

Variedades clave como Re-
gina y Lapins alcanzaron pre-
ciosde alrededor de6y 4,5 d6-
lares por kilo, respectivamen-
te, mientras Sweetheart pro-
medi6 4,7 délares y Santina
apenas lleg6 a 3,5. Sin varieda-
des “premium” quetiren el ca-
1o, el margen se estrecha pe-
ligrosamente.

Elresultado: menor renta-
bilidad, costos en muchos ca-
s0s sin cubrir y un escenario
que empieza a empujar a al-
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gunos productores a ajustar
sus estrategias. La diversifica-
cién de mercados, con desti-
nos como Estados Unidos, In-
dia, Corea del Sur o Brasil,
empezaria a tomar mas pro-
tagonismo.

También hay avances lo-
gisticos, como el uso del
“Cherry Express”, un sistema
de transporte maritimo mas
rapido (22 a 23 dias), disefia-
do especialmente para fruta
fresca.

“Otro punto no menor, es
el relevamiento de la impor-
tancia de la calidad de la cere-
za. Esto deberia estimular el
recambio varietal donde sea
factible, incrementar la pro-
ductividad, perseverar en tec-
nologias de postcosecha y
frio, en logistica de transporte
yen mejor acceso a nuevos
mercados. Por tltimo, y con
mirada de mediano y largo
plazo, estos aspectos deberian
ir consolidando un mercado
para Chile, mas maduro, qui-
zas con menos rentabilidad
por volumen exportado, pero
con mayor sostenibilidad del
negocio. Es el ciclo de todos
los productos y mercados”,
destacé el economista agrario
del INIA Quilamapu de Nuble,
Jorge Gonzilez.3
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