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ProChile impulsa la internacionalizacion de las empresas
de Curacavi: programas, experiencias y pasos a seguir

En una entrevista exclusiva para
"Buenos Dias Curacavi", Pamela
Olavarria, Directora de ProChile RM,
comparte detalles sobre como esta
institucion del Ministerio de Relacio-
nes Exteriores apoya a las empresas
y emprendedores de la comuna en
su proceso de internacionalizacion.
Desde los programas y servicios dis-
ponibles, pasando por opciones de
financiamiento y capacitacion, hasta
ejemplos de éxito, Olavarria explica
como ProChile puede ser un aliado
clave para potenciar la presencia in-
ternacional de los negocios curaca-
vinanos.

¢Cuales son los principales pro-
gramas y servicios que ProChile
ofrece especificamente para apo-
yar a las empresas y emprendedo-
res de Curacavi en su proceso de
internacionalizacion?

ProChile es la institucion del Minis-
terio de Relaciones Exteriores que
promueve la oferta de bienes y ser-
vicios chilenos en el mundo. Gracias
a la amplia red internacional con la
que contamos, mas de 50 oficinas
comerciales en el exterior y 16 ofi-
cinas a lo largo de todo el territorio
nacional. Somos un socio y un apoyo
para exportar.

Dependiendo de la etapa en la que
se encuentre la empresa, en ProChi-
le podemos apoyar y orientar la eta-
pa de internacionalizacion.

A quienes estan en etapas iniciales
de su proceso de internacionaliza-
cién los apoyamos con informacién
sobre el mercado al que quieren
apuntar, capacitaciones que inclu-
yen temas como mentorias, talleres
de mercado, coaching exportador,
entre otros. A los que ya tienen mas
armado su proceso y requieren es-
pecializacion, les ofrecemos una
serie de herramientas entre las que
se encuentran: participacién en fe-
rias internacionales, ruedas de ne-
gocios, concursos, inteligencia para
negocios, participacion en misiones
comerciales o instalaciéon en merca-
dos y lo mas relevante, nuestra red
de mas de 50 oficinas en el mundo
para realizar contactos y gestion co-
mercial. Lo que mas recomendamos
es que una vez tengan identificado
su mercado y hayan realizado un
andlisis competitivo de su producto
0 servicio, se acerquen a nosotros
y veamos juntos las mejores vias de
desarrollo para sus negocios en el
mercado internacional. El objetivo es
llegar, pero también quedarse y en
ProChile trabajamos en entregar he-
rramientas que permitan exportar de
manera sostenida en el tiempo.

¢Como pueden las empresas de
Curacavi acceder a financiamien-
to o apoyo econdmico a través de
ProChile, y qué requisitos deben
cumplir para ello?

Es importante entender que ProChile

Pamela Olavarria

trabaja en la promocion de bienes y
servicios chilenos en el mundo. No
entrega financiamiento directo a las
empresas, sino que entrega oportu-
nidades de internacionalizacion a tra-
vés de encuentros de negocios como
ruedas, ferias o elaboracion de agen-
das comerciales, don-
de se pueden generar
nuevos negocios. Con-
tamos ademas con al-
gunos concursos, Como
el  Silvoagropecuario
que es especificamente
para Pymex exportado-
ras y en el caso de gre-
mios de economia crea-
tiva y servicios también
hay  cofinanciamiento
via concurso. A -
Las convocatorias para el concurso
debiesen estar disponibles durante el
mes de julio en nuestra web.

En términos de capacitacion y
asesoria, jqué tipo de talleres o
programas de formacion tienen
disponible para los emprendedo-
res de Curacavi para mejorar sus
habilidades y conocimientos en
comercio exterior?

Contamos con un area de formacion
que ofrece diversas actividades,
como un aula virtual (https://aula-
virtual.prochile.cl/desktop/central/
start-landing) que cuenta con cursos
sincroénicos y asincrénicos (previa
inscripcion) y muchisimo material
disponible; también hay talleres, di-
plomados, coaching, mentorias, en-
tre otros. Todos estos programas es-
tan disponibles en nuestro sitio web:
www.prochile.gob.cl/herramientas
Para contactarse con ProChile pue-
des ingresar a nuestro portal de
usuario donde podras crear un per-
fil de usuario y luego de ingresar los
datos requeridos, podran ser contac-
tados por un ejecutivo quien sera el
apoyo durante el proceso exportador
de la empresa, esto significa que los
asesorara, enviara las convocatorias
ad-hoc a su perfil, los apoyara en
gestionar reuniones con otros servi-
cios publicos si lo requieren y podra
conectarlos con nuestra red en el ex-

terior en caso de corresponder.

Entre las herramientas que ofrece
ProChile se encuentran las Ruedas
de Negocios, que contemplan las
reuniones planificadas, en formato
presencial o virtual, que pueden de-
sarrollarse en Chile o el extranjero.
También realizamos capacitacion y
formacion exportadora, que busca
entregar a las empresas chilenas,
conocimientos, habilidades, y ca-
pacidades para desarrollar estrate-
gias necesarias para insertarse de
manera sostenible en los mercados
internacionales. Con los programas
se busca desarrollar contenidos y
experiencias de aprendizaje para po-
tenciar la competitividad internacio-
nal de las empresas y el desarrollo
profesional de personas impulsando
sus capacidades exportadoras.

¢Qué experiencias positivas han
tenido otros emprendedores de
comunas pequefias que han tra-
bajado con ProChile, y como es-

tas experiencias pueden servir de
ejemplo para quienes buscan ex-
pandir sus negocios?

Muchos emprendimientos han co-
menzado con la idea de generar un
nuevo negocio 0 ser una
nueva fuente laboral y te-
nemos casos interesantes
como el de Granolin que
comenzo6 en la casa de los
padres de Flavia, su duefia.
Lo que partié6 como un ho-
bbie, en la preparacién de
barritas  alimenticias con
componentes mas salu-
dables, con el pasar del
tiempo, convirti6 a Flavia
Torrent, en la fundadora y
CEO de la empresa Gra-
nolin. Flavia se ha espe-
cializado en la elaboracion
y fabricacién de alimentos
funcionales, siempre atenta
a desarrollar nuevos productos y dar
cumplimiento tanto a la normativa na-
cional como internacional.

Su relacién con ProChile, comenz6
en el afo 2020, ha sido una activa
participante de varios programas e
instrumentos institucionales, tales
como Mujer Exporta, misiones co-
merciales, participacion en ferias,
fondos concursables. Gracias a Pro-
Chile ha podido ir abriendo caminos
en el mercado internacional, y este

afio 2025 (mayo) esta haciendo su
primer embarque al mercado de Mé-
Xico.

También podemos contar la expe-
riencia de Roger Nolasco Paredes.
Apicultor, oriundo de la comuna de
Curacavi, inici6 su trabajo en la pro-
ducciéon de material vivo en el 2017,
siendo proveedor de abejas a otras
empresas exportadoras, clientes de
ProChile. Exportador reciente, en el
afio 2024 concreté envios al mercado
de Canada, U$ 15.000 en paquetes
de abejas reinas.

Su trabajo con ProChile se inicié en
el afio 2024; ha recibido asesoria
para seguir apoyando sus exporta-
ciones en forma directa. La empresa
ya participa activamente de algunos
instrumentos de ProChile, tales como
fondos concursables, misiones co-
merciales y conversatorios.

Finalmente, ;qué pasos concre-
tos deben seguir las empresas de
Curacavi para iniciar el proceso
de colaboraciéon con ProChile, y
qué consejos les daria para apro-
vechar al maximo los recursos dis-
ponibles?

Lo mas importante es querer em-
prender nuevos negocios en el exte-
rior, luego de ello analizar mi negocio
interno y ver si tengo capacidad de
abarcar un nuevo mercado. ldeal-
mente esperamos que las empresas
tengan claridad del mercado/pais al
que quieren apuntar, cual es su as-
pecto mas competitivo, es decir, tener
claro ¢ por qué su producto o servicio
podria ser interesante para el merca-
do internacional? ¢ qué tengo que no
tengan otros? Asimismo, es muy po-

sitivo que las empresas identifiquen
su competencia en el mercado de
destino, cual es su precio y si este es
apto para el mercado, por otra parte,
es importante conocer quienes po-
drian ser mis posibles compradores
y también competidores. Si esos as-
pectos ya estan analizados por parte
de la empresa, podremos avanzar de
manera mucho mas eficiente en que
las pymes de Curacavi lleguen de
manera mas rapida y sostenible en el
tiempo, al mercado internacional.
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