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Alza en perspectiva de precio del litio mejora posicién de SQM y su aporte al fisco
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['INo Definida

SQM esta bien posicionada para apro-
vechar el alza esperada en el precio del
litio este aiio, dicen expertos.
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CATALINA MUNOZ-KAPPES

Un mejor precio del litio, su-
mado a una buena posicion fi-
nanciera de SQM, podria au-
mentar la recaudacién que el fis-
co obtiene por la produccién del
metal este afo.

En el primer trimestre, el pre-
cio del litio acumulé un alza de
84%. Y a fines de abril, el carbo-
nato de litio en China marcé su
mejor precio en mds de dos afos.
El valor del metal ha mostrado
un mejor desempefio en los ulti-
mos meses, debido a una oferta
mds estrecha por paralizaciones
de minas en China e impulsado
por una mayor demanda de sis-
temas de almacenamiento de
energfa: las baterias, que son cla-
ves para manejar la naturaleza
variable de las energfas solar y
edlica, segtin indicé Cochilco en
su dltimo reporte de precios.

“Las expectativas son definiti-
vamente alcistas”, dice Andrés
Gonzilez, encargado del drea de
Andlisis de la Industria Minera
de la consultora Plusmining.
“De acuerdo con el promedio de
las proyecciones de varios ana-
listas y bancos de inversion, se
observa un precio promedio de
US$ 17.300 por tonelada para
2026y de US$ 18.300 por tone-
lada para 2027, lo cual supone
un aumento sobre un 80% desde
alrededor de los US$ 9.500 en
2025”, senala.

La recaudacién
de este afio

El mayor precio del litio trae-
rfa aparejado una mayor recau-

Para 2026, se espera que el valor del metal aumente alrededor de 80% respecto del
afo anterior, y que promedie US$ 17.300 por tonelada.

“ Las expectativas son
definitivamente alcistas (..
observa un precio promedio

17.300 por tonelada para 2026”.

“ SQM entré en 2026 desde
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“ (SQM) tiene la ventaja de
producir en el salar de Atacama,
que se sitiia entre los proyectos

mas costo-eficientes del mundo”.

ANDRES GONZALEZ
PLUSMINING

AL ALZA
En el primer trimestre, el precio
del litio acumulé un incremento
de 84%, segtin datos de Cochilco.

dacion fiscal. “Solo consideran-
do la renta de arrendamiento es-
calonada que Corfo acordé con
SQM y Albemarle, se recauda-
rian cerca de US$ 2.800 por to-
nelada vendida a precio spot. So-
bre una produccién anual del or-

EMANOELLE SANTOS
XTBLATAM

den de 300 mil toneladas de
LCE, esto equivale a aproxima-
damente US$ 840 millones adi-
cionales. A ello se sumaria una
mayor recaudacién por impues-
toalarentay royalty minero. Sin
embargo, el principal incremen-
to asociado al alza de precios
provendrfa de la renta percibida
por Corfo”, indica Gonzélez.

El afo pasado, por el concepto
de arrendamiento, Corfo recibié
menos de US$ 400 millones. Lo
recaudado estuvo muy por de-

ALDO MORALES
BICE INVERSIONES

bajo de los US$ 737 millones que
esperaba recibir el fisco desde el
litio, porlo que a fin de afo el Mi-
nisterio de Hacienda le solicité a
la entidad que vendiese parte de
sus activos —principalmente
bonos bancarios— para cubrir la
diferencia, segtin dio a conocer
“El Mercurio” en febrero.

El mejor pie de SOM

En un contexto de mejor pre-
cio, SQM estarfa en mejor pie

que su otro competidor en Chile,
Albemarle, paraaprovechar esta
alza. Pese a que la empresa que
produce el litio en el salar de
Atacama es NovaAndino Litio,
donde Codelco tiene una partici-
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pacién de 50% mds una accién, y
SQM tiene el porcentaje restan-
te, para comparar el mercado se
debe usar SQM, que es la firma
que cotiza en bolsa.

“SQM entré en 2026 desde
una posicién operativa conside-
rablemente mas sélida que Al-
bemarle, porque su margen bru-
to del 29,6% mds que duplica el
13,1% de su competidora esta-
dounidense. La empresa chilena
nunca salié de la rentabilidad
durante el ciclo bajista, mientras
su par estadounidense tuvo que
absorber pérdidas y reestructu-
rar operaciones”, explica la ana-
lista de mercados de XTB, Ema-
noelle Santos.

“SQM ha sido histéricamen-
te el productor de litio con ma-
yor exposicion al precio spot o
contado. Ha sido una estrate-
gia que han seguido y que pro-
bablemente les beneficia mds
que a la competencia en con-
textos de alza en precios. Ade-
mds tiene la ventaja de produ-
cir en el salar de Atacama, que
se sitda entre los proyectos
mas costo-eficiente del mun-
do, parcialmente compensado
por los impuestos y costos de
distribucién”, senala Aldo
Morales, subgerente de Estu-
dios Renta Variable en BICE
Inversiones.
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