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1 La comparifa ha avanzado en su intencion de expandirse por la region:

recientemente empezo a cotizar en la Bolsa de Valores de Lima, siendo la

primera empresa del sector en transar en ese parqué.

POR MARIA GABRIELA ARTEAGA

Hace un aio, laempresa estadou-
nidense UnitedHealth Group (UHG),
el mayor grupo asegurador de salud
del mundo, decidi6 formalmente
poner en venta todos sus activos en
Sudamérica, donde ya habia perdido
unos USS 8.000 millones.

Ese anuncio era parte de un pro-
ceso que habia iniciado en 2022 y
que la habia llevado a salir de Perd,
dos arfios después, cuando cedid su
participacién al grupo Romero por
unos USS 300 millones.

Ahora le queda por cerrarlaventa
de las operaciones en Colombia y
Chile, que estdn bajo el nombre
de Banmédica, con el objetivo de
concentrarse en Estados Unidos,
su principal mercado.

Para este paquete, valorado en
unos USS 1.000 millones, han salido
varios grupos interesados. A inicios
del mes pasado, de hecho, se dio a
conocer que la firma habia recibido

cuatro ofertas no vinculantes por los
activos que incluyen, en el caso de
Chile, la mayor red clinica del pais y
dosisapres; y en Colombia, clinicas
y centros médicos, ademas de los
planes de seguros.

En total, se trataria de unared de
13 hospitales, 143 centros médicos
y aproximadamente 2,1 millones
de afiliados.

$Qué es Auna?

Entre los interesados figura Auna,
un grupo peruano fundado en 1989
bajo el nombre de Oncosalud, por ini~
ciativa de Jestis “Suso” Zamora Leén
y el holding Enfoca. Actualmente,
tiene presencia en su pais natal, pero
también en Colombia y en México.

Segun fuentes del proceso, el
holding busca adquirir todos los
activos de Banmédica, y luego ra-
cionalizar el portafolio, vendiendo
algunas unidades y conservando
aquellas que mejor se alineen con
su estrategia regional.
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Auna, el grupo peruano de salud que busca quedarse con Banmédica en Chile y a Colombia

El interés, aseguran algunas
publicaciones en medios, ha sido
tan concreto que representantes
del grupo ya han visitado clinicas
chilenas para hacer una evaluacién
directa.

Segin se lee en su paginaweb, su
modelo integrador combina hospi-
tales, clinicas, planes oncoldgicos
y seguros dentales, para atender
pacientes desde la prevencion hasta
tratamientos de alta complejidad.

Eneldetalle, al cierre del afio fiscal
2024, 1a firma contaba con 31 centros
de salud, cerca de 2.323 camas, una
plantilla de 14.800 colaboradores;
1,4 millones de afiliados y mas de
US$ 1.165 millones en ingresos, con
un margen Ebitda de aproximada-
mente 23%.

En Pertl, su mercado base, tiene
tres clinicas principales (Delgado,
Guardia Civil, y Bellavista) y un
centro de bienestar en Lima. En
Colombia, en tanto, opera la red
Grupo Las Américas, la Clinica
Portoazul en Barranquilla, y un
instituto de cancer. Por altimo, en
Meéxico, tiene presencia a través
de clinicas y servicios oncoldgicos
y dentales.
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Desempeiio en bolsa

En sus pasos mas recientes, Auna
se ha centrado en fortalecer su
estructura financieray corporativa.

En marzo de 2024 empez0 a cotizar
enlaBolsade Nueva York (NYSE) bajo
el ticker AUNA, tras una IPO en la
que colocé 30 millones de acciones a
USS 12. El proceso le permiti6 recau-
dar US$ 360 millones para financiar
crecimiento y desendeudamiento.

La valorizacion inicial lleg6 hasta
USS 1.100 millones. Aunque la accién
debutd con una caida del 20%, luego
se estabilizo por debajo de los USS 7,
donde se mantuvo hasta la jornada
de este lunes.

En tanto, el 16 de julio de 2025,
comenzoé a cotizar en la Bolsa de
Valores de Lima (BVL) bajo el mismo
simbolo de la plaza estadounidense,
convirtiéndose en la inica empresa
de atencion médica que transa ac-
tualmente en el parqué.

Seglinla gerencia, esto “mejorala
visibilidad de Auna en los mercados
de capitales de Latinoameérica y
facilita el acceso a inversionistas
peruanos y regionales”.

“Queremos que Auna sea mas ac-
cesible para todos los inversionistas
-desde inversionistas institucionales
globales, regionales y locales hasta
inversionistas individuales, accionis-
tas y nuestros empleados”, afirmé
Suso Zamora, presidente ejecutivo
y director general de Auna en un
comunicado.
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