m LITORALPRESS

Fecha:
Medio:
Supl. :
Tipo:

Titulo:

24-07-2023

El Mercurio

El Mercurio - Cuerpo B
Noticia general

Pag

.10

Cm2: 575,6

Tiraje: 126.654
Lectoria: 320.543
Favorabilidad: [ INo Definida

La Vinoteca invierte unos US$ 4,4 millones en nuevo centro logistico en Quilicura para fortalecer distribucién en Chile

Con miras a potenciar su negocio durante 2024:

La Vinoteca invierte unos

US$ 4,4 millones en nuevo

centro logistico en Quilicura para
fortalecer distribucién en Chile

NICOLAS BIRCHMEIER

La familia Awad Manzano es-
té pisando el acelerador en los
planes en La Vinoteca. Luego de
que el grupo tomg el control de
la propiedad en la compafifa en
septiembre de 2021, y buscando
dejar atrds los efectos de la pan-
demia, la firma distribuidora na-
cida hace mds de tres décadas,
que actualmente también opera
en el negocio gastrondmico con
sus restaurantes, avanza en su
estrategia de crecimiento para
los préximos afios.

Pablo Awad, gerente comer-
cial de La Vinoteca, asegurd
que entre los planes de la em-
presa contemplan la incorpora-
cién de unnuevo centro logisti-
co en la comuna de Quilicura.
Para ello invirtieron alrededor
de 100.000 UF, es decir, unos
US$ 4,4 millones, con miras a
alcanzar una mayor eficiencia
en sus operaciones y aumentar
su cobertura de distribucién en
el pafs.

“Es un centro logistico en un
terreno de 10.000 metros cua-
drados. Actualmente posee
unos 3.000 metros cuadrados
construidos, pero estd la posi-
bilidad de levantar otro centro
de distribucion en esa superfi-
cie”, dijo. “Este nuevo centro,
donde podremos instalar el
WMS (software de gestién de

La firma ligada a la familia Awad también prepara la apertura de
su nueva tienda-restaurante en La Dehesa, y mira Nufioa y La
Reina como potenciales comunas para abrir este tipo de locales.

bodegas), generard un picking
(preparacién de pedidos) mu-
cho més eficiente, lo que nos va
aayudar a nuestra operacién”,
indicé.

Awad sostuvo que estiman
incorporar este nuevo centro lo-
gistico entre enero y febrero del
préximo afo. “En este centro
van a entrar tres rampas, algo
que hoy no podemos hacer, por
lo tanto nos entregard una efi-
ciencia operacional mucho ma-
yor”, agregé.

El gerente comercial de la
compaiifa, ademds, menciond
que también planean sumar
otros centros de menor magni-
tud a sus labores logisticas en el
mediano plazo.

“El modelo ideal que estamos
pensando serfa tener operando
este nuevo centro logfstico, y po-
der sumar otros dos centros mds
pequefios, de unos 500 metros
cuadrados, en el norte y el otro
mds al sur, para generar un cross
docking, que permite un reparto
mucho mds rdpido”, apuntd.
“Eso es lo que queremos imple-
mentar en los siguientes tres a
cuatro afios, complementando
nuestras expectativas de creci-

miento en ventas y expansion a
regiones”, afiadid.

Foco en locales y
regiones

Pese a que tradicionalmente
La Vinoteca cuenta con su nego-
cio de comercializacién —en ba-
res y restaurantes, supermerca-
dos, comercio minorista y mayo-
rista y retail-, en paralelo viene
potenciando la operacién de su
modelo de tiendas-restaurantes.

Actualmente, la empresa ad-
ministra locales en Santiago
(Nueva Costanera y Manuel
Montt) y en Vifia del Mar, mien-
tras que en Puerto Varas poseen
una sucursal operada por un
franquiciado. No obstante, en la
firma proyectan sumar a fines de
diciembre o inicios del 2024 un
nuevo punto de venta en Zoco, el
centro comercial de La Dehesa.

“Hoy en dfa estamos concen-
trados en sacar adelante nuestro
proyecto en Zoco. Estamos avan-
zando en la etapa de permisos de
construccién de lo que serd nues-
tra tienda-restaurante mds gran-
de”, dijo. El local contard con
unos 750 metros cuadrados, e

“ El modelo ideal
que estamos pensando
seria tener operando este
nuevo centro logistico, y
poder sumar otros dos
centros mds pequerios, de
unos 500 metros
cuadrados, en el norte y el
otro mds al sur”.

PABLO AWAD
GERENTE COMERCIAL DE LA VINOTECA

implicard una inversién sobre las
21.000 UF, cerca de US$ 1 millén.

“En todas nuestras tiendas-
restaurante la gracia es que se
consume cualquier vino a precio
de tienda, por lo tanto tenemos
la carta de vinos mds grande en
el pafs. Por eso creemos que ten-
dremos una buena recepcién y
que llegaremos rapidamente al
punto de equilibrio”, afirmé.
“En este sector observamos que
hay una buena demanda, pero
todavia les falta la oferta de vino
y gastronomfa, y con este pro-

yecto saldremos a responder a
ese publico”, agregé.

Si bien Awad recalcé que por
el momento no planean anadir
otra sucursal en el corto plazo,
en los préximos dos a tres afios
ven las comunas de La Reina y
Nufioa como potenciales secto-
res para abrir un local bajo este
modelo de tienda-restaurante.

En tanto, el plan para regiones
se ha enfocado en contratar més
personal para hacerse cargo de
la venta en las principales ciuda-
des del pafs. Actualmente cuen-

Ta

ta con vendedores en Vina del
Mar, Valparafso, Puerto Varas,
Puerto Montt, Temuco, Valdi-
via, Concepcion, Pucén, La Sere-
na, Coquimbo, Antofagasta, Ca-
lama e Iquique. Planean anadir
este aflo en las localidades de
Chilldn y Los Angeles.

De cara al cierre de 2023, en
La Vinoteca prevén culminar es-
te ejercicio con un 15% de incre-
mento en facturacién y aumen-
tar la cobertura en el canal de ho-
teles, restaurantes y casinos (ho-
reca) en 25%.
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