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res veces viajé el afo pasado a
Nueva Delhi, India, la subsecre-
taria de Relaciones Econémicas
Internacionales, Claudia San-
hueza. La dltima travesfa, segtin el portal
de Lobby, fue del 1 al 10 de diciembre, pa-
ranegocia el acuerdo comercial con dicho
pais, que la administracién Boric busca
cerrar antes del cambio de Gobierno.

Esa misma semana, la subsecretaria
fue contactada por el gobierno de EE.UU.,
que pidi6 a Chile priorizar productosyen-
viar el listado de aquellos a los que pide
aplicar arancel cero -en linea con el Trata-
do de Libre Comercio- en vez del 10% que
EE.UU. impuso a nuestro pais y a otras 94
naciones en abril pasado. Asi, se produjo
un intercambio de "anexos con priorida-
des de acceso".

Segtin la direccién de estudios de la
subsecretaria de Relaciones Econémicas
Internacionales (Subrei), el cobre refina-
do es el principal producto exportado por
Chile a EE.UU. Este quedé exento de los
nuevos aranceles del 50% impuestos el
ano pasado por Estados Unidos a semia-
cabados de cobre, mantieniendo 0%. Por
eso, entre los productos que se habrian
priorizado en la respuesta de Chile a la
Oficina del Representante Comercial de
Estados Unidos (USTR por sus siglas en
inglés) -con quien se lleva la negociacién
técnica- estarfan salmones y frutas, prin-
cipalmente uvas, que siguen al cobre en
términos de relevancia en la canasta ex-
portadora y si estdn afectos al 10%.

No hacer ruido

Desde el equipo negociador, desta-
can que Chile quedé con el nivel mas bajo
entre los aranceles aplicados. Por eso y
ante la incertidumbre que genera el go-
bierno de Trump, se contestd el requeri-
miento, pero la estrategia, sostienen, con-
siste mds bien en “no meter ruido”. Por
eso, ano ser que EE.UU. tome lainiciativa,
lo més probable, dicen fuentes conocedo-
ras, es que la negociacién no culmine en
este gobierno y se herede a la administra-
cién entrante de José Antonio Kast. En es-
te momento, aseguran, el acelerador esta
puesto en objetivos como zanjar el acuer-
do con India, dado el tamano del mercado
que se abrirfa para nuevos productos.

En cuanto a EE.UU., una vez que cul-
mine el proceso, explican las mismas
fuentes, se deberd firmar un Agreement
on Reciprocal Trade (ART), cuyo borrador
se trabaja desde agosto y establece las
condiciones que el pais se compromete a
cumplir para acceder al nuevo arancel
que se pacte. En diciembre, ademas,
USTR evaluaba su relacién comercial con
Chile.

Entre las exigencias norteamericanas
hay materias vinculadas a regulacién, co-
mercio, acceso al mercado, propiedad in-
telectual, empresas comerciales del Esta-
do, laborales, ambientales, comercio digi-
tal, seguridad nacional, reglas de origen y
compras publicas, entre otros. Se ha trata-

Prioridad esta en zanjar tratado con India

Cierre de negociacion
arancelaria con EE.UU. quedaria
para préoximo Gobierno

En diciembre, el gobierno
norteamericano solicito a
Chile priorizar los
productos a los que
buscara reducir arancel
del 10%.

do de evitar que los compromisos impli-
quen proyectos de ley, aunque esto podria
ser inevitable en temas como propiedad
intelectual.

Consultados por La Segunda, desde
la Subrei indicaron que mantienen con-
tacto permanente con las contrapartes
comerciales de Estados Unidos: el USTR y
el Departamento de Comercio. “Todo
nuestro intercambio tiene por objetivo lo-
grar las mejores condiciones para las ex-
portaciones chilenas. No podemos co-

mentar aspectos especificos de las con-
versaciones, eso significa que tampoco
podemos confirmar o descartar qué es
parte o no de nuestro didlogo con Estados
Unidos. Esto, porque existe un acuerdo de
confidencialidad”, acotaron.

Sobre los plazos afirmaron que “no es
posible adelantar una fecha”, pero asegu-
raron que mantienen desplegados todos
los “esfuerzos con el objetivo que se re-
suelva lo antes posible”.

¢Primera victima?

Uno de los productos que no habria
sido priorizado es el aluminio, dado que
no esta dentro de los mas significativos en
términos de envios a EE.UU. Sin embargo,
existe un caso vinculado a ese mineral que
se havuelto insigne entre los conocedores
delas negociaciones. Se trata de la empre-
sa ariquenia Condensa, que opera desde
1970 y que genera cerca de 200 empleos.

La firma produce envases de alumi-
nio personalizados para la industria far-
macéutica y cosmética y el 85% de su pro-
duccién se exporta a EE.UU. Desde abril
del afio pasado estd afecta al sobrecargo
de 50% impuesto por EE.UU. Sus duenos,
han buscado ayuda entre autoridades.

Segtin publicé6 el medio local El Mo-
rrocotudo en septiembre, los senadores
José Manuel Ossandén (RN) y José Dura-
na (UDI) visitaron la planta en Arica para
conocer el problema. Durana criticé que
EE.UU. no esta respetando el Tratado de
Libre Comercio y sefialé que “si se man-
tiene este arancel, implicard necesaria-
mente el cierre definitivo de Condensa,
con las evidentes consecuencias negati-
vas para el empleo yla actividad econémi-
ca de la region”. Ossandén comprometio
gestiones ante la Subrei para que la des-
gravacion de estos productos se incorpore
en las negociaciones.
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