‘ LITORALPRESS

Fecha: 31-05-2025 Pag.: 12 Tiraje: 14.600
Medio: Revista Norte Minero - Regiones |, Il y llI Cm2: 276,8 Lectoria: 43.800
Supl.: Revista Norte Minero - Regiones I, Il y Il VPE: $544.771 Favorabilidad:  [[INo Definida
Tipo: Noticia general

Titulo: Tecnologia, experienciay expansion en la gran mineria latinoamericana

PUBLIREPORTAJE

Tecnologia, experiencia y expansion
en la gran mineria latinoamericana

Presenciadestacada
en Expomin 2025

La participacion de COMECO en
Expomin 2025 marcd un nuevo hito
paraestaempresa especializada en
brindar soluciones de chancado,
selecciony transporte de materiales.
Desde sustand D43 enel recinto ferial
de Santiago, COMECO presento sus
equipos moviles sobre orugas Terex
Finlay, estas innovadoras maquinas se
fabrican para proporcionar una
produccion eficiente, bajos costos ope-
rativosy facilidad de mantenimiento.

Entre Jos equipos destacados se
reforzd la presencia de las selec-
cionadoras 694+ y 883+, ylachan-
cadora de mandibulas 1160, las
cuales brindan soluciones versati-
les adaptadas a los distintos desa-
fios de lamineriay la construccion,
Ademds, la experienciadevisitafue
enriquecida con asesoria en sitio
por parte de su equipo técnico es-
pecializado.

Expomin 2025 fue el escenario
ideal para mostrar el sello distin-
tivo de COMECO: una combinacion
de innovacion tecnoldgica, cerca-
nia con el cliente y soluciones efi-
cientes para el rubro de mineriay

construccion produciendo agre-
gados con enfoque sustentable.

Expansion estratégica
y compromiso técnico

Con mds de 25 afios de experien-
ciaen Perti y varios proyectos exito-
505, COMECO decidio dar un pasoim-
portante al establecerse en Chile,
mercado clave en lamineria latino-
americana.

La empresa ofrece servicios de
arriendoy venta de equipos mdviles,
acompaiiados de una asesoria técni-
caaltamente especializada. Este en-
foque incluye capacitacion in situ,
analisis granulométrico, provision de
repuestos originalesy mantenimien-
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topreventivo, asegurando asiun ren-
dimiento Gptimo en cada operacion.

COMECO no soloentregamaqui-
nas, entrega solucionesintegrales.
Su filosofia se basa en acompaiiar
al cliente desde la planificacién
productiva hasta la ejecucion, con-
virtiéndose en un aliado técnico
estratégico para lamediana y gran
mineria.

COMECO reafirma con paso firme
sumision: entregar equiposde chan-
cadoy seleccion de clase mundial y
soporte técnico de alto nivel, ahora
también al servicio del mercado chi-
leno. Expomin 2025 fue solo el co-
mienzo de una nueva etapa en su
crecimiento regional.

Soluciones personalizadas y asesoria en terreno: el modelo

COMECO que marca la diferencia

Cada faenaminera presenta desafios inicos: desde la
naturaleza del material hasta las condiciones climéticas, la
logistica del sitio o las metas productivas del cliente. En
este contexto, COMECO no ofrece una solucion genérica,
sino un modelo flexible y adaptado a a realidad de cada
operacidn. £l punto de partida esun diagndstico técnico, en
terreno, dondeel equipo de especialistas analiza el abjetivo
del cliente, la granulometria requerida, el tipo de material
y las condiciones operacionales. A partir de ahi, se propone
unaconfiguracion dptima con los equipos Terex Finlay mds
adecuados para alcanzar |os resultados esperados.

La experiencia muestra que una planta mévil puede
producir mucho mas que dridos: puede generar ventaja
competitiva, eficiencia y sustentabilidad. Desde selecciona-
doras versatiles como la 694+ y la 883+, hasta chancado-
ras compactas pero potentes como la J1160, cada equipo
seintegraauna solucidn integral que busca maximizar pro-
ductividady reducir costos, sin comprometer fa calidad del
producto final. En Zonas como ef norte de Chile, donde fa
logfsticay el clima son factores criticos, el disefio modular
y la movitidad de estos equipos permiten operar donde
otrosno llegan.

Pero mas alld de la tecnologia, el sello de COMECO esta
ensu presencia técnica permanente juntoal cliente. Ca-
da proyecto incluye capacitacion en sitio, simulaciones de
produccidn, ajustes operativos seglin resultados reales, y

soporte directo para resolver cualquier situacion critica. Los
ingenieros y técnicos de COMECO no se limitan a entregar
unamaquina: acompafian al cliente durante todo el ciclo
operativo, anticipando problemas, optimizando procesosy
proponiendo mejoras continuas, Este modelo de cercania
hasidoclave en los casos de éxito desarrollados en Perd, y
ahora se replicaen Chile con resultados concretos desde el
primer proyecto.

El conocimiento del terreno permite a COMECO ajustar
cadacomponente de laoperacidn: desde el tipo de mallaen
la criba hasta la configuracién de la tolva, el dngulo de
alimentacion oel ritmo de produccion mds eficiente seglin
eltipoderoca. Esta fiexibitidad operacional ha sido especial-
mentevalorada por clientes en minerfay construccion de ca-
minos, donde los cambios de ubicacidn o de granulometria
son frecuentesy requieren equipos confiables, pero también
un equipo humano que sepa responder con rapidez.

En definitiva, el modelo de servicio de COMECO no se
basa solo en maquinaria de alta calidad, sino en una rela-
cion técnica activay comprometida con el éxito del
cliente. Esa es 1a formula que les ha permitido ganarse la
confianza de grandes operaciones en Perd,y que ahora bus-
ca consolidarse como un nuevo estandar paralaindustria
minera chilena. Porque cuando cada faena es distinta, lo
que se necesita no es solo una maguina, sino un socio
técnicoque entienda el terreno y sepaadaptarse aél.
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