m LITORALPRESS

Fecha: 09-04-2024
Medio: La Segunda
Supl.: La Segunda
Tipo: Actualidad

Titulo:

Pag.: 13 Tiraje:
Cm2: 601,8 Lectoria:
VPE: $1.336.692 Favorabi

“Si no hay resolucién en el corto plazo, Huachipato desaparece”

Julio Bertrand, presidente de la acerera, se juega su ultima carta

“Si no hay resolucion en el corto
plazo, Huachipato desaparece”

El ingeniero dice que va
utilizan sus Ultimos
insumos, que se acabaran
a mediados de mayo. Si
no hay respuesta a la
apelacion, “todo se
acaba”, acota.

Por Sergio Saez Fuentes

| reloj corre y cada minuto cuen-
ta. La semana pasada, la acerera
chilena Huachipato apelé a la
Comisién Antidistorsiones, ya
que considera insuficientes las sobretasas
arancelarias aplicadas a los productos im-
portados desde China que llegan al pais a
precios artificialmente mas bajos.

El presidente de la compaiia, Julio
Bertrand, reconoce que la firma estd con-
tra el tiempo, va que dejaron de comprar
insumos para producir acero, restringie-
ron contratos y estdn en manos de lo que
defina la institucionalidad.

"No pedimos subsidio, queremos
competir, y si no somos competitivos, va-
mos a cerrar’, dice el ingeniero civil in-
dustrial (PUC) con pasado en Gasco y
Enap.

-3Qué espera tras la apelacion a la
comision realizada la semana pasada?
:Es su tltima carta?

-Es una instancia que tenia que suce-
der. Laidea es que las instituciones hagan
su trabajo de investigar y de defi-
nir si hay dumping. Quere-
mos que esto se defina de
manera muy objetiva,
Por eso nosotros siem-
pre hemos sostenido
que hay 25% de dum-
ping para las barras de
acero, y el 33% para bo-
las. Eso es resultado de
un estudio objetivo y
cientifico. Se analiza el
costo de construir una barra
de acero en China y hacerla en
Chile y al comparar eso, con el precio
efectivo de la importacion real que se ha
hecho de China en Chile, nosotros con-
cluimos esas cifras.

-:Qué opina de la discusion en tor-
no a si corresponde o no ajustar las so-
bretasas?

-No estamos pidiendo nada, no que-
remos una subvencion, eso seria liquidar
a Huachipato en su reputacion de ser una
empresa capaz de proveer acero de cali-

“No pedimos
subsidio, sélo
queremos
competir”

dad en Chile de forma competitiva a la al-
ternativa de la importacion desde cual-
quier origen. Incluso con mejor calidad
desde el punto de vista de la afectacién a
la huella de carbono. Huachipato tiene
que salvarse sola.

-;Se ha puesto en los
escenarios que habra
luego de esta ultima

carta?

-Si se reconoce es-
te derecho antidum-
ping y se equilibra la
situacion del mercado,
nosotros vamos a se-

guir operando, no obs-
tante, lo mas seguro es
que este ano no nos vaya
bien, porque llevamos casi cua-

tro meses con dumping perdiendo cer-
ca de US$100 millones por mes.

-;Usted ha hablado de un efecto sis-
témico?

-Si no hay una resolucién, en el corto
plazo Huachipato desaparece, tal vez los
mineros se acostumbran a precios de pro-
ductos chinos reducidos, que no son pre-
cios reales. Y si desaparecemos, lo mas
probable es que van a subir los precios. Si
nolos suben se perderd un acero certifica-

Julio Bertrand,
presidente de
Huachipato.

do en Chile.

Lucha por sobrevivir

El alto ejecutivo comenta que la em-
presa se encuentra con la soga al cuello,
dado que dejo de adquirir insumos. Es de-
cir, explica que si no hay una resolucién
pronta a la apelacién, también Huachipa-
to bajard la cortina y apagar4 su alto hor-
no.

"Nosotros dejamos de manifiesto que
los plazos son cortos. Ya iniciamos la sus-
pension, te lo cuento yo como presidente
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del directorio, nosotros dejamos de com-
prar materia prima. Ya no estd llegando
nada hierro al puerto de Huachipato, ni
nada de carbon y con esas dos cosas ti
haces acero”, cuenta Bertrand.

-;Estan consumiendo lo tiltimo que
tienen?

-Hoy nos estamos comiendo todo el
inventario que tenemos, hemos dado tér-
mino a varios contratos de operacidn.
Hemos restringido los contratos de sumi-
nistro de productos de acero, entonces
nuestro nivel de ventas estd bajando. Por
eso si se acoge la apelacion, nosotros
igual tendremos costos, porque esas ven-
tas ya las perdimos. Los plazos ya estdn
corriendo.

-;Cudndo se les acaban los inventa-
rios?

-Estimamos que se nos van aacabara
mediados de mayo. Ahi todo se acabara.
A mediados de mayo, cuando apaguemos
el alto horno, ya se producirdn los prime-
ros términos de contrato de gente mds
masivos, por qué no vamos a tener nada
que hacer en esa planta. Y en este mo-
mento ya no hay vuelta atrds. Nosotros lo
que manifestamos es que, nos dispusi-
mos a apelar, pero esta resolucién tiene
que ser en dos semanas. Si no se resuelve
la apelacidn, el 15 de mayo se apaga Hua-
chipato, solo por inercia térmica funcio-
nard unos dias la planta de coque que ha-
ce carbon.

-La misma semana de su apelacidn,
Janet Yellen, secretaria del Tesoro de
EEUU, alertd sobre los riesgos que los
subsidios industriales de China y co-
menté que estos suponen un riesgo pa-
ra la economia global.

-La comision tiene todos los niime-
ros y todos los antecedentes. Lo que tiene
que hacer es resolver, para bien o para
mal para nosotros. Si se resuelve que hay
un 25%, nosotros vamos a seguir adelan-
te, sino no podremos seguir. Pero si se de-
moran en resolver, nosotros no podre-
mos seguir porque estd todo apagado yyo
estoy totalmente de acuerdo con Yellen,
poreso pedimos que se investigue el mer-
cado. Si se acepta el acero chino ahora, es
pan para hoy y hambre para manana. Lo
que ella manifiesta es que las distorsiones
de mercado de corto plazo producen
grandes distorsiones y perjuicios econo-
micos para la sociedad en el largo plazo.
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